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Neu im ADN-Portfolio: Specops Software 
Potenzial. Mit dem kostenlosen Specops 

Password Auditor können Partner die Ac-

tive-Directory-Infrastruktur von Kunden in 

wenigen Minuten scannen und sofort visu-

ell aufzeigen, wie viele Passwörter bereits 

im Darknet kursieren – eine starke Argu-

mentationsbasis für sofortige Security-

Projekte. Dank der nativen Integration in 

gängige Identitätsanbieter wie Okta, Ping 

Identity oder Microsoft Entra ID lässt sich 

Specops Device Trust nahtlos in bestehen-

de Kundenumgebungen implementieren.

   www.adn.de

Die ADN Distribution GmbH baut ihr Cyber-

security-Portfolio strategisch weiter aus: 

Ab sofort vertreibt der Value-Added Distri-

butor die führenden Identitäts- und Gerä-

tesicherheitslösungen von Specops Soft-

ware, die Teil der Outpost24-Gruppe sind. 

Damit adressiert ADN die zwei kritischsten 

Einfallstore moderner Unternehmens-

Infrastrukturen: schwache Passwörter im 

Active Directory sowie kompromittierte 

Endgeräte beim mobilen Arbeiten.

Für Systemhäuser und IT-Dienstleister im 

DACH-Raum bietet die Partnerschaft viel 

Die bluechip Computer AG präsentiert mit 

der "BUSINESSline Workstation WS3500" 

eine Hochleistungsplattform für anspruchs-

volle Workloads wie KI-Training, Simulati-

onen und datenintensive Analysen. Neben 

modernster Technologie auf Basis von AMD 

Ryzen Threadripper PRO, DDR5 ECC Regi-

stered und PCIe 5.0 steht insbesondere ein 

neu entwickeltes thermisches Design im 

Fokus. Steigende Kernzahlen, Speicherdich-

ten und GPU-Leistungen führen dazu, dass 

klassische Airflow-Konzepte zunehmend 

High-Performance-Workstation von bluechip
an ihre Grenzen stoßen. Insbesondere bei 

voller RAM-Bestückung entstehen kritische 

Wärmezonen, die zu Instabilitäten oder 

Leistungsreduktionen führen können. blue-

chip begegnet dieser Herausforderung mit 

einem Customized Airflow-Duct zur ther-

misch optimierten Kühlung der Speicher-

bänke. Interne Tests zeigen eine Reduktion 

der Speichertemperaturen unter Dauerlast 

von über 112 °C auf rund 45 °C – selbst im 

leisen Betriebsmodus werden maximal 50 

°C erreicht.  www.bluechip.de

Die api GmbH veranstaltete am  11. Juni 2026 

den api VAD Rooftop Day – Solutions & 

Partner Edition in der api-Zentrale in Baes-

weiler und bot mit der im Logistikbereich 

geschaffenen Messehalle und der riesigen 

Dachterrasse die perfekte Location. Er-

klärtes Ziel war es, nach dem Motto "part-

nerschaftlich denken – lösungsorientiert 

handeln" gemeinsam mit Herstellern, Kun-

den und dem api-Team einen ganz beson-

deren Tag zu verbringen, der – spannend, 

informativ und inspirierend – zukunftswei-

Top Stimmung beim api VAD Rooftop Day 
sende Synergien erfolgreich aufzeigte. Den 

ganzen Tag über reihten sich interessante 

und spannende Fachvorträge aneinan-

der, in denen exzellente Referenten ihr 

Expertenwissen teilten. Parallel dazu bot 

die VAD-Messe mit knapp 30 Ausstellern 

sehr viel Gelegenheit zu konstruktivem, 

direktem Austausch. Außerdem standen 

ein spannender Vortrag zum Thema "Die 

dunkle Seite der KI" sowie ein Businesstalk 

mit anschließendem Networking auf dem 

Programm. www.api.de
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MODERNE SERVERLÖSUNGEN
FÜR IHRE KUNDEN – UND EIN
MEHRWERT FÜR IHR TEAM.

Bereiten Sie Ihre IT optimal auf Windows Server 2025 vor. Laden Sie jetzt unser White-
paper „Erfolgreich migrieren“ herunter und erfahren Sie, wie Sie Risiken minimieren, 
Ausfallzeiten vermeiden und Ihre Migration effizient umsetzen.

Als Extra belohnen wir Ihren Download mit der Chance auf einen 
FOOD TRUCK für Ihr Team.

 

 Zukunftssichere IT mit Windows Server 2025: 
 Performance, Sicherheit und Flexibilität

 Kompakt informieren,
 neue Impulse für Ihr
 Kunden- und Projekt-
 geschäft gewinnen

 Mit etwas Glück:
 Foodtruck-Erlebnis
 für Ihr gesamtes
 Team gewinnen

Als Extra belohnen wir Ihren Download mit der Chance auf einen 
für Ihr Team.
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SAPPHIRE kündigt die "SAPPHIRE PULSE AMD 
Radeon RX 9070 GRE" Grafikkarte mit 12GB 
VRAM und Dual-X Cooling Technology an.

Mit dem neuen 32-Zoll Spatial Display von Sam-
sung lassen sich Produkte klar, detailreich und in 
realistischer 360-Grad-Ansicht präsentieren. 

SYSTEAM GmbH wurde von Targus als "Bester 
SMB Distributor 2025" ausgezeichnet.
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Sophos, ein führender Anbieter von Cybersicherheitslösungen, 

hat auch in diesem Jahrverdiente Partner in Deutschland mit sei-

nen Partner Awards in verschiedenen Kategorien ausgezeichnet. 

Überreicht wurden die Auszeichnungen im Rahmen der Sophos 

Partner Experience Roadshow.

In Deutschland wurde die Kommunalberatung Rheinland-Pfalz 

GmbH zum "Partner of the Year" ernannt. Die IOK GmbH & Co. KG 

erhielt den Award in der Kategorie "MSP Partner of the Year" und 

die Auszeichnung "MDR Partner of the Year" ging an die netlogix 

GmbH & Co KG. Deutscher Distributor des Jahres ist die ALSO 

Deutschland GmbH. Erstmals wurde der Award "Enterprise Part-

ner of the Year" verliehen, der dieses Jahr an die SanData EDV-

Systemhaus GmbH vergeben wurde.

"Die diesjährigen Partner Awards gehen an absolut verdiente Ge-

winner. Unsere Partner haben maßgeblich dazu beigetragen, un-

sere neuen Cybersecurity- und Serviceangebote, wie z. B. unser 

MDR-Angebot oder unsere Cybersecurity as a Service-Dienste, 

erfolgreich im Markt zu etablieren", sagt Stefan Fritz, Director 

Channel Sales für Sophos EMEA Central. "Mit ihrer regionalen 

Nähe, hohen Fachkompetenz und großem Engagement sind sie 

ein zentraler Erfolgsfaktor für Sophos und unsere Kunden."

 www.sophos.de

Sophos zeichnet erfolgreichste Partner in Deutschland aus

SanData EDV-Systemhaus GmbH

TD SYNNEX führt in Europa die PartnerFirst-Plattform ein
TD SYNNEX gab die Einführung ihrer 

"PartnerFirst-Plattform" in Europa be-

kannt – einem einheitlichen digitalen Ein-

stiegspunkt, der die Tools und Services 

des Unternehmens bündelt und auf die 

Bedürfnisse der Partner zugeschnitten ist. 

Durch einen personalisierten, vernetzten 

Ansatz unterstützt sie sowohl den täg-

lichen Betriebsablauf als auch das lang-

fristige Wachstum.

Die Einführung der PartnerFirst-Plattform 

in ganz Europa markiert einen wichtigen 

Meilenstein in der globalen Omnichannel-

Digitalstrategie von TD SYNNEX. Sie 

schafft ein einheitliches digitales Erlebnis 

und integriert gleichzeitig etablierte re-

gionale Kompetenzen in den Bereichen 

Personal, Plattform und Services. Der 

Großteil des Geschäfts von TD SYNNEX 

in der Region wird bereits digital abge-

wickelt, was die Größe der Partnernach-

frage unterstreicht, für deren Bedienung 

die Plattform konzipiert wurde.

Miriam Murphy, President, EMEA der 

TD SYNNEX, sagt: "PartnerFirst vereint 

die Stärken unserer branchenführenden 

Lösungen in einer einheitlichen, skalier-

baren Plattform. Sie unterstützt die Effizi-

enz unserer Partner kurzfristig und bietet 

Funktionen, die Zukunftsfähigkeit und 

langfristige Chancen für unsere Partner-

Community ermöglichen."

Über PartnerFirst können Partner nahtlos 

zwischen digitalen Tools und Services 

navigieren und dabei von einer einheit-

lichen, auf ihr Business zugeschnittenen 

und personalisierten Benutzererfahrung 

profitieren, die schnellere und effektivere 

Geschäftsergebnisse ermöglicht. Die 

Plattform vereinfacht den Zugang zum 

digitalen Kundenerlebnis von TD SYNNEX 

durch ein sicheres globales Single-Sign-

On mit Multi-Faktor-Authentifizierung.

TD SYNNEX-Partner werden weiterhin 

über die PartnerFirst-Plattform auf 

 bewährte Funktionen in den Bereichen 

E-Commerce, StreamOne® für die Cloud, 

Sales Enablement und Geschäftsinte-

gration zugreifen können. Die Plattform 

umfasst erweiterte Funktionen im 

Kundenlebenszyklusmanagement und 

moderne APIs über Digital Bridge, unter-

stützt durch lokales Fachwissen in jedem 

dieser Märkte. In diesem Zusammenhang 

werden etablierte Tools wie InTouch und 

Software Store unter der PartnerFirst-

Marke zusammengeführt, sodass Partner 

auf eine einzige Weise alles finden, was 

sie benötigen.

 www.tdsynnex.comMiriam Murphy
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Für Unternehmen, die Microsoft 365 Business Premium optimal nutzen möchten, empfiehlt sich der Einsatz von  
Windows 11 Pro basierter TERRA Hardware. Geräte wie TERRA Notebooks oder PCs bieten nicht nur hohe Zuverläs-
sigkeit und Performance – sie lassen sich auch nahtlos in moderne Cloud Management Strukturen einbinden.

So entsteht eine moderne, sichere und effizient verwaltbare IT Umgebung – perfekt abgestimmt auf die 
Anforderungen kleiner und mittelständischer Unternehmen.

• Autopilot Integration: Neue Geräte können komplett 
automatisiert eingerichtet werden – ohne lokale IT 
Handgriffe. Auspacken, einschalten, loslegen.

• Optimale Intune Kompatibilität: Windows 11 Pro  
ermöglicht eine vollständige, richtlinienbasierte  
Verwaltung aller Geräte direkt über Intune – vom 
Sicherheitsstatus bis zu Anwendungen. 

• Starke Basis Sicherheit: Moderne Hardware Sicher-
heitsfunktionen (TPM 2.0, Secure Boot, Memory 
Integrity) erhöhen den Schutz vor Angriffen.

• Made in Germany Vorteil: TERRA Geräte werden in 
Deutschland produziert und von unserem Sitz in Ost-
westfalen ausgeliefert – ideal für Unternehmen, die 
Wert auf Qualität, Datenschutz und 
regionale Nähe legen.

Die ideale Kombination für Ihr Business:

Bredenhop 20 | 32609 Hüllhorst | www.wortmann.de | 05744 944 0 
Es gelten die AGB der Wortmann AG. Änderungen und Irrtümer vorbehalten.

Jetzt Fachhändler werden!

TERRA MOBILE 1671L - COPILOT+ PC
• Intel® Core™ Ultra 5 Prozessor 228V 

(8 M Cache, bis zu 4,50 GHz)
• Windows 11 Pro
• 16“ WQXGA Display
• 32 GB RAM | 1TB SSD
• Intel® Arc™ 130V

 Artikelnr.: 1220867  

Zwei Welten. 

 Ein Geschäftsmodell.

MICROSOFT 365 BUSINESS PREMIUM & 
TERRA GERÄTE MIT WINDOWS 11 

WORTMANN AG empfiehlt Windows 11 Pro für Unternehmen.
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Die ADN Distribution GmbH erweitert ihr Portfolio um die Business Networ-

king Lösungen Omada von TP Link. Damit reagiert der VAD auf die steigende 

Nachfrage nach zentral administrierbaren, cloudfähigen Netzwerkinfra-

strukturen im Mittelstand und bringt ein bereits etabliertes, spezialisiertes 

Experten-Team in die Partnerschaft ein. Reseller, Systemhäuser und Mana-

ged Service Provider in Deutschland erhalten Zugang zu einer skalierbaren 

Business-Networking-Plattform, die sich für standardisierte Kundenprojekte 

ebenso eignet wie für wiederholbare Managed-Service-Modelle.

TP Link Omada bündelt Access Points, Switches, Gateways und Controller in 

einer integrierten SDN Plattform (Software Defined Networking), die über 

eine zentrale Oberfläche gesteuert wird. Je nach Anforderung kann die Lösung 

cloudbasiert oder lokal betrieben werden. Funktionen wie Zero Touch Provi-

sioning vereinfachen Rollouts über mehrere Standorte hinweg, während Wi Fi 

6  und Wi Fi 7 fähige Komponenten auch bei hoher Nutzerdichte zuverlässige 

Verbindungen gewährleisten. 

Hermann Ramacher, Geschäftsführer der ADN Distribution GmbH, sagt: 

"TP Link Omada ist für uns ein strategischer Baustein, um unseren Partnern 

im Networking Umfeld eine leistungsfähige und zugleich wirtschaftlich at-

traktive Plattform anzubieten. Gemeinsam mit unseren Experten-Teams kön-

nen Partner die Lösung schnell in bestehende Geschäftsmodelle integrieren 

und unmittelbar eigene Managed Service Angebote aufbauen und skalieren." 

"Für den weiteren Ausbau unseres B2B-Geschäfts in Deutschland ist ADN ein 

wichtiger, strategischer Baustein. Gemeinsam verbinden wir Omada als ska-

lierbare Business-Networking-Plattform mit der technischen, vertrieblichen 

und partnernahen Enablement-Kompetenz von ADN. Damit schaffen wir für 

Systemhäuser und MSPs eine klare Grundlage, um moderne Netzwerkpro-

jekte nicht nur umzusetzen, sondern daraus wiederholbare Managed-Service-

Modelle zu entwickeln", sagt Jens Walter, Vice President Enterprise bei TP-

Link Deutschland. Omada schafft für Systemhäuser und MSPs die Grundlage, 

Netzwerkprojekte nicht nur einmalig umzusetzen, sondern als standardisier-

ADN erweitert Netzwerk-Portfolio um TP-Link Omada  

Hermann Ramacher, Geschäftsführer der ADN Distribution GmbH

SYSTEAM als "Bester SMB Distributor 2025" von Targus ausgezeichnet

Der fränkische IT-Distributor SYSTEAM GmbH wurde von Targus, einem der weltweit 

führenden Anbieter von Notebook-Taschen, Dockingstationen und IT-Zubehör, als 

"Bester SMB Distributor 2025" ausgezeichnet. Mit dieser Ehrung würdigt Targus die 

herausragende Leistung von SYSTEAM im SMB-Segment (kleine und mittlere Unter-

nehmen), insbesondere in den Bereichen Verfügbarkeit, Servicequalität und partner-

schaftliche Zusammenarbeit.

"Diese Auszeichnung bedeutet uns sehr viel", sagt Oliver Reiter, Einkaufsleiter bei 

SYSTEAM. "Sie bestätigt unseren Anspruch, dem Fachhandel im SMB-Umfeld kon-

tinuierlich höchste Qualität und zuverlässige Unterstützung zu bieten. Wir danken 

Targus für das Vertrauen und die ausgezeichnete Zusammenarbeit."

SYSTEAM hat in den vergangenen Jahren seine Position im SMB-Markt weiter ausge-

baut und setzt dabei auf ein breites Produktsortiment, effiziente Logistikprozesse 

und persönliche Betreuung durch spezialisierte Ansprechpartner. Die Auszeichnung 

unterstreicht die erfolgreiche gemeinsame Entwicklung der Partnerschaft zwischen 

SYSTEAM und Targus.  www.systeam.de

tes und wiederholbares Service-Modell zu betreiben. 

Die zentrale Verwaltung verteilter Standorte, flexible 

Skalierbarkeit und transparente Betriebsmodelle 

unterstützen Partner dabei, Netzwerkinfrastrukturen 

effizient bereitzustellen, laufend zu betreuen und wirt-

schaftlich weiterzuentwickeln.

Ein zentraler Bestandteil der Zusammenarbeit ist 

die gezielte Unterstützung von Channel Partnern. 

Dabei setzt der VAD konsequent auf sein etabliertes 

Enablement-Modell. ADN begleitet Systemhäuser und 

Managed Service Provider mit einem großen Exper-

tenteam rund um Partner Sales Manager Thorsten Tel-

linghusen, bestehend aus ausgebildeten Technik- und 

Vertriebsspezialisten.  www.adn.de

NEWS | vertriebspartner6
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unterstreicht die erfolgreiche gemeinsame Entwicklung der Partnerschaft zwischen 

SYSTEAM und Targus.  www.systeam.de

tes und wiederholbares Service-Modell zu betreiben. 

Die zentrale Verwaltung verteilter Standorte, flexible 

Skalierbarkeit und transparente Betriebsmodelle 

unterstützen Partner dabei, Netzwerkinfrastrukturen 

effizient bereitzustellen, laufend zu betreuen und wirt-

schaftlich weiterzuentwickeln.

Ein zentraler Bestandteil der Zusammenarbeit ist 

die gezielte Unterstützung von Channel Partnern. 

Dabei setzt der VAD konsequent auf sein etabliertes 

Enablement-Modell. ADN begleitet Systemhäuser und 

Managed Service Provider mit einem großen Exper-

tenteam rund um Partner Sales Manager Thorsten Tel-

linghusen, bestehend aus ausgebildeten Technik- und 

Vertriebsspezialisten.  www.adn.de

NEWS | vertriebspartner6

Das Sandberg Speaker Radio DAB+BT Recharge 

bietet glasklaren DAB+ und FM-Empfang, sodass 

Nachrichten, Musik und Unterhaltung immer 

griffbereit sind. 

Das TFT-Farbdisplay erleichtert das Umschalten 

zwischen Sendern und die Steuerung aller Funk-

tionen. Das Gerät eignet sich optimal für den 

Einsatz zu Hause, bei der Arbeit, in der Küche 

oder im Urlaub – dank wiederaufladbarem Akku 

lässt sich das Radio überallhin mitzunehmen. 

Bei voller Ladung hat es genug Power für 9 bis 10 

Stunden Radio. 

Außerdem lässt sich Musik zusätzlich über 

Blue tooth, USB oder TF-Karte streamen.

Weitere Informationen unter: 
www.sandberg.world 

Artikelnr.: 
421-39

Kompakt
&

leicht

Sandberg Speaker Radio 
DAB+BT Recharge
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Die NOBIX Group, Managed Service Provider mit Fokus auf mittel-

ständische Unternehmen, akquiriert mit der blackpoint GmbH aus 

Bad Vilbel einen etablierten Anbieter für Cloud-, Managed- und 

Customer Experience-Lösungen. Mit der Übernahme erweitert die 

Gruppe ihr Portfolio insbesondere um Kompetenzen in den Be-

reichen CRM, CX-Plattformen, Kerngeschäftsapplikationen sowie 

cloudbasierte Infrastruktur- und Security Services. Es handelt sich 

bereits um die dritte Akquisition der NOBIX Group im laufenden 

Jahr nach der netmin computer GmbH aus Freudenstadt sowie der 

Albakom GmbH aus Rostock.

Zahlreiche Bestandskunden vertrauen bereits seit Jahrzehnten auf 

die Leistungen von blackpoint. Auch nach der Akquisition bleibt 

der Name erhalten und auch die bestehenden Ansprechpartner 

und Strukturen ändern sich für Kunden und Partner nicht. Gleich-

zeitig profitieren sie künftig vom erweiterten Leistungsportfolio 

und den zusätzlichen Ressourcen innerhalb der NOBIX Group.

Bewährte Führungsstruktur bleibt erhalten. Auch nach der Ak-

quisition bleiben die langjährigen Führungspersönlichkeiten der 

blackpoint GmbH an Bord. Mario Di Rienzo, der das Unternehmen 

künftig weiterhin als Geschäftsführer führen wird, verantwortet 

insbesondere die strategische und kaufmännische Weiterent-

wicklung. Dirk Estenfeld wird sich verstärkt auf die technische, 

operative und produktseitige Weiterentwicklung der Leistungen 

konzentrieren. Beide werden ihre langjährige Erfahrung und ihr 

Know-how auch innerhalb der NOBIX Group einbringen. 

Für Mario Di Rienzo steht vor allem die langfristige Perspektive 

für Mitarbeitende und Kunden im Mittelpunkt der Entscheidung: 

"Wir haben blackpoint über viele Jahre organisch aufgebaut und 

gemeinsam mit unserem Team kontinuierlich weiterentwickelt. 

Mit der NOBIX Group haben wir einen Partner gefunden, der un-

sere Werte, unsere Unternehmenskultur und unsere strategischen 

Ziele teilt. Besonders wichtig war uns, unseren Mitarbeitenden 

langfristige Perspektiven und unseren Kunden zusätzliche Mög-

lichkeiten und Services bieten zu können."

Dirk Estenfeld verweist insbesondere auf die Markt- und Skalie-

rungsperspektive: "Die Dynamik im Markt erfordert zunehmend 

integrierte Lösungen. Innerhalb der NOBIX Group können wir 

unsere Stärken im Bereich Infrastruktur und Security mit erwei-

terten Plattform- und Serviceangeboten verbinden und so unsere 

Leistungen deutlich breiter am Markt positionieren."

Die Akquisition fügt sich in die fortlaufende Entwicklung der NO-

BIX Group zu einer stärker integrierten Unternehmensstruktur ein. 

Andreas Török, CEO der NOBIX Group, betont die Bedeutung für 

die Unternehmensgruppe: "blackpoint erweitert unser Portfolio 

um eine seltene Kombination aus Infrastruktur-, Applikations- und 

CX-Kompetenz. Gerade die Tiefe im Bereich Customer Experience 

und Kerngeschäftsapplikationen schafft für unsere Gruppe neue 

Möglichkeiten, bestehende Services zu ergänzen und weiterzu-

entwickeln. Gleichzeitig stärkt blackpoint unsere Position im Mit-

telstand und im wachstumsstarken As-a-Service-Markt." 

"Mit blackpoint gewinnen wir nicht nur zusätzliche Kompetenzen, 

sondern vor allem ein Unternehmen mit hoher operativer Reife 

und gewachsenen Kundenbeziehungen", erklärt Dominik Welz, 

CFO der NOBIX Group. "Wir freuen uns, blackpoint in der NOBIX 

Group willkommen zu heißen und den gemeinsamen Weg künftig 

zusammen zu gestalten." https://nobix-group.de

Kyocera ernennt neuen Group Director Finance

Kyocera ernennt Jörn Lüthje zum neuen Group Director Finance, BI & General 

Administration. Lüthje übernimmt diese Aufgabe zusätzlich zu seiner Position als Senior 

Vice President Finance bei TA Triumph-Adler, einem Unternehmen der Kyocera-Gruppe. 

In seiner neuen Position verantwortet Lüthje ab sofort die Bereiche Finance, Business 

Intelligence und General Administration bei Kyocera Document Solutions in Deutschland 

und Österreich sowie bei den Tochterunternehmen ALOS und AKI. Bei TA Triumph-Adler 

leitet er seit Juni 2025 den Finanzbereich einschließlich Accounting & Controlling, Tax & 

Treasury sowie Debt Collection. Darüber hinaus gehören Contract Management, Legal, IT 

und die TA Leasing zu seinem Verantwortungsbereich. www.kyoceradocumentsolutions.de

Jörn Lüthje,
Group Director 
FinanceOfficer

NOBIX Group akquiriert blackpoint

Freuen sich auf die Zusammenarbeit: Dirk Estenfeld, Geschäftsführer von blackpoint (1.v.li), 
Dominik Welz, CFO der NOBIX Group (2.v.li), Mario Di Rienzo, Geschäftsführer (3.v.li).
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Sharp, ein führender Anbieter von Business-Technologien und 

IT-Dienstleistungen, hat mit "Sharp Plaza" ein virtuelles Ausstel-

lungserlebnis geschaffen, mit dem Besucher auf anschauliche 

Weise erfahren, wie die Technologielösungen von Sharp – darun-

ter beispielsweise Displays, Drucker, Kollaborations-Tools und 

IT-Services – unter realistisch gestalteten Bedingungen zusam-

menspielen.

Erst kürzlich, Ende 2025, hat Sharp seine Expertise aus seinen 

einzelnen Geschäftsbereichen unter einem Markendach und mit 

einer neuen Markenpositionierung gebündelt: Die "One Sharp Di-

gital Experience". Das Prinzip ist einfach: Sämtliche Komponenten 

aus Hardware und Services, die ein moderner, digitaler Arbeits-

platz benötigt, werden mithilfe eines umfassenden Portfolios 

an optimal aufeinander abgestimmten Lösungen aus einer Hand 

bereitgestellt. So entsteht eine Arbeitsumgebung, die intuitiv 

und zuverlässig funktioniert, sich flexibel anpassen und skalieren 

lässt, und die gleichzeitig höchste Sicherheits- und Compliance-

Standards erfüllt.

 

Sharp Plaza: Der virtuelle Zugang zur "One Sharp Digital 
Experience"
Sharp Plaza stellt den virtuellen Zugang zum "One Sharp"-

Portfolio dar: Über die Plattform können Interessenten frei durch 

verschiedene interaktive, virtuelle Szenarien navigieren – von 

Büros und Besprechungsräumen über Co-Working-Flächen bis 

hin zu Hotelumgebungen – und dabei Perspektiven wechseln, 

Hotspots anklicken und zusätzliche Informationen abrufen. So 

werden selbst komplexe Themen wie Meeting-Kollaboration, 

hybride Arbeitsplätze oder Digital Signage anschaulich und leicht 

verständlich transportiert. Sharp Plaza lässt sich über alle gän-

gigen Endgeräte ausführen und passt sich automatisch an das 

jeweilige Gerätedisplay an. Damit eignet sich die Lösung auch als 

unkomplizierter Zugang in Vertriebsgesprächen, auf Messen und 

in Kundenpräsentationen.

"Nicht jeder kann und möchte mehrere Broschüren, Präsentatio­

nen, Websites und Datenblätter sichten oder ein Demo­Center 

besuchen, um sich einen ersten Überblick über die Lösungen und 

Dienstleistungen von Sharp zu verschaffen", erläutert Torsten 

Bechler, Manager Product Marketing DACH bei Sharp. 

"Deshalb haben wir mit Sharp Plaza eine Plattform mit zahl­

reichen Funktionen und Anwendungsbereichen und damit ein 

modernes virtuelles und interaktives Ausstellungserlebnis ge­

schaffen. Interessenten können über Sharp Plaza unser gesamtes 

Portfolio mit geringem Aufwand in realistisch gestalteten Anwen­

dungsszenarien erleben – ganz im Sinne der 'One Sharp Digital 

Experience'."

 

Sharp Plaza ist aktuell in Deutschland und der Schweiz verfügbar 

unter plaza.sharp.eu/de­de/plaza/ und plaza.sharp.eu/de­ch/

plaza/. Eine Umsetzung für Österreich wird im Laufe der nächsten 

Wochen folgen. www.sharp.de 

Opengear ernennt neuen Channel Manager EMEA North 

Opengear kündigt den Ausbau seiner Channel-Strategie im deutschsprachigen Raum an. 

Die Verantwortung dafür trägt Markus Leissler, der als neuer Channel Manager EMEA 

North potenzielle Partner identifizieren und das Netzwerk strategisch erweitern soll. Ein 

wichtiger Hebel für das Wachstum von Opengear ist, nicht nur über Partner die eigenen 

Produkte und Services offerieren zu lassen, sondern künftig durch echte strategische 

Zusammenarbeit das gemeinsame Geschäft voranzutreiben. Opengear verändert somit 

sein Go-to-Market-Modell von einem Verkauf durch Partner zu einem Verkauf gemeinsam 

mit Partnern. Die zentrale Aufgabe von Leissler wird es daher sein, das Netzwerk aus 

Channel-Partnern intensiv zu betreuen und gezielt zu erweitern.  https://opengear.com

Markus Leissler, 
Channel Manager 
EMEA North

Sharp Plaza – ein virtuelles Ausstellungserlebnis
Das "One Sharp"-Portfolio jederzeit begeh- und erlebbar

Sharp Plaza macht moderne Arbeitsplatzlösungen in realitätsnahen Szenarien interaktiv 
erlebbar
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Original-Softwarelizenzen für maximale Sicherheit

api Marketplace

Der api Marketplace ist unser Online-Marktplatz auf dem Sie ihre Lizenzen eigenständig 
anlegen und verwalten können. Sie haben die Möglichkeit, Lizenzen innerhalb der gültigen 
Lizenzfristen fl exibel zu buchen oder zu stornieren. Die Abrechnung erfolgt dabei entweder 
monatlich oder jährlich, je nach gewählter Buchungsdauer. Aktuell bieten wir Lizenzen von 
Microsoft, Adobe und Acronis an – weitere Hersteller werden bald folgen.

Der api Marketplace bietet zahlreiche Vorteile, die 
Ihnen den Arbeitsalltag erheblich erleichtern:

• Zeitersparnis durch automatisierte Prozesse 
bei der Verwaltung der Lizenzen.

• 24/7 Erreichbarkeit – Buchen wann Sie wollen.
• Anlage mehrerer Benutzerkonten für Ihre 

Mitarbeiter möglich.
• Intuitive Bedienung für einfachen Einstieg. 
• Telefonische Unterstützung von 08:00 bis 

18:00 Uhr durch das Lizenzteam 
• Stetiger Ausbau des Herstellerportfolios. 

Mehrwerte
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Snom stellt das neue Flaggschiff seiner erfolgreichen D8xx-Reihe 

vor. Das "D895M" markiert den technologischen Höhepunkt der 

D8xx-Serie. Es ist das Ergebnis intensiver Entwicklungsarbeit mit 

klarem Fokus auf Benutzerfreundlichkeit, Zukunftssicherheit und 

nahtlose Integration in moderne Unternehmensnetzwerke. Das 

Gerät richtet sich an Organisationen, die eine professionelle, si-

chere und zugleich intuitive Kommunikationsplattform benötigen..

Das hochauflösende, 8 Zoll große LC-Farbdisplay stellt Kontakte, 

Leitungen sowie Funktionen klar und übersichtlich dar. Die intui-

tive Touch-Oberfläche ermöglicht eine schnelle, fehlerfreie Bedie-

nung und bietet besonders an Arbeitsplätzen mit hohem Kommu-

nikationsaufkommen einen deutlichen Effizienzgewinn.

Ein weiteres Merkmal ist der integrierte DECT-Hörer, der ein hohes 

Maß an Bewegungsfreiheit ermöglicht, ohne Kompromisse bei der 

Sprachqualität einzugehen. Nutzer können sich während eines Ge-

sprächs frei im Raum bewegen, ohne an Kabel gebunden zu sein, 

und profitieren dennoch von einer stabilen Verbindung und einer 

klaren Audio-Leistung. HD-Audio, ein erweiterter Frequenzbereich 

und intelligente Echo-Unterdrückung sorgen für eine kristallklare 

Sprachübertragung selbst in offenen Büroumgebungen. Zusam-

men mit der robusten Hardware, dem bewährten elektronischen 

Gabelumschalter und der präzisen Verarbeitung steht das Gerät 

SAPPHIRE Technology kündigt die "SAPPHIRE PULSE AMD Radeon 

RX 9070 GRE" Grafikkarte mit 12 GB VRAM und Dual-X Cooling 

Technology an. Die SAPPHIRE PULSE AMD Radeon RX 9070 GRE 

basiert auf der AMD RDNA 4-Architektur und verfügt über ein 

hocheffizientes Kühldesign sowie 12 GB GDDR6-Speicher mit 

einer Taktrate von 18 Gbps, unterstützt von 48 MB AMD Infinity 

Cache. Die GPU läuft mit einem Boost-Takt von bis zu 2920 MHz 

und einem Game-Takt von bis zu 2340 MHz, ausgestattet mit 48 

Compute Units (Recheneinheiten) und 3072 Stream-Prozessoren. 

Die Anschluss-möglichkeiten umfassen 2x HDMI 2.1b und 2x Dis-

playPort 2.1a für eine breite Monitor-Kompatibilität.

Die SAPPHIRE PULSE AMD Radeon RX 9070 GRE wurde entwickelt, 

um volle Leistung in Systemen mit kleinem Formfaktor (Small Form 

Factor) zu erbringen. Sie nutzt Honeywell PTM7950 TIM (Wärme-

leitmaterial) für eine hohe Wärmeleitfähigkeit, was die Haltbarkeit 

und Lebensdauer verbessert. Eine 8-lagige High-TG-Kupfer-Leiter-

platte (PCB) bewältigt hohe Strom- und Leistungsanforderungen 

zuverlässig, unterstützt durch ein digitales Stromversorgungsde-

sign mit 14-Phasen für eine stabile und präzise Stromsteuerung. 

Der direkte Kontakt zwischen dem integrierten Kühlmodul und der 

GPU, dem Speicher sowie den VRMs (Spannungswandlern) sorgt 

für eine konstante thermische Leistung bei längerem Betrieb. Op-

timierte Composite-Heatpipes garantieren einen ausgewogenen 

Wärmefluss, während AeroCurve-Lüfterblätter die Luftreibung 

reduzieren und den nutzbaren Drehzahlbereich für eine effiziente, 

geräuscharme Kühlung erweitern. Ein essentieller Schmelzsiche-

rungsschutz (Vital Fuse Protection) am PCIe-Stromanschluss sorgt 

für zusätzliche Sicherheit auf Schaltkreisebene. All dies wurde in 

einer kompakten Bauform realisiert, welche keine Kompromisse 

bei den thermischen Reserven oder der Komponentenqualität 

eingeht – perfekt für die Anforderungen moderner PCs, auch in 

kleineren Gehäusen. www.sapphiretech.com

Die passende Grafikkarte für kompakte PCs
SAPPHIRE PULSE AMD Radeon RX 9070 GRE

Das neue Snom D895M 
Professionelle IP-Kommunikation auf höchstem Niveau

für Langlebigkeit, Stabilität und akustische Exzellenz. Das D895M 

bietet umfassende Anschluss- und Integrationsmöglichkeiten, um 

die Anforderungen moderner, hybrider Arbeitsformen zu erfüllen. 

Über Gigabit-Ethernet und WLAN lässt sich das Gerät flexibel in 

bestehende IT-Infrastrukturen einbinden. Optional können selbst-

verständlich Headsets über entsprechende USB-Schnittstellen 

angeschlossen werden, um individuelle Workflows zu unterstüt-

zen. Die Integration in Unified-Communications-Systeme erfolgt 

nahtlos: Das D895M ist mit führenden IP-PBX- und UC-Lösungen 

kompatibel und eignet sich damit hervorragend für heterogene 

Unternehmensumgebungen. Ergänzt wird dies durch modernste 

Sicherheitsprotokolle, eine verschlüsselte Datenübertragung und 

regelmäßige Firmware-Updates, die höchste Standards in Daten-

schutz und Compliance gewährleisten. Damit erfüllt das D895M 

sowohl technische als auch regulatorische Anforderungen interna-

tional tätiger Unternehmen. www.snom.com 
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Neue TruSound Neckband Earbuds von Verbatim
ANC, Bluetooth 5.4 und hohe Akkulaufzeiten für den mobilen Einsatz mit hohem Tragekomfort

Verbatim erweitert sein Audiozubehör um zwei neue In-

Ear-Kopfhörer: die "TruSound ANC Neckband Earbuds" 

und die "TruSound Pro Neckband Earbuds". Beide 

Modelle richten sich an Anwender, die Wert auf hohen 

Tragekomfort und lange Akkulaufzeiten legen. Das 

Nackenband mit integriertem Akku sorgt für eine kom-

fortable Nutzung, hält die Ohrhörer jederzeit griffbereit 

und ermöglicht lange Wiedergabezeiten. Im Gegensatz 

zu klassischen True-Wireless-Ohrhörern verbleiben die 

Earbuds beim Neckband-Design sicher um den Hals, 

wenn sie nicht verwendet werden. Das reduziert das 

Risiko von Verlust und ermöglicht zugleich den Einsatz 

größerer Akkus für längere Laufzeiten.

Die TruSound ANC Neckband Earbuds verfügen über Ac-

tive Noise Cancellation (ANC) zur Reduzierung von Um-

gebungsgeräuschen und sind in den Farben Schwarz und Grau erhältlich. Über 

eine Taste können Nutzer flexibel zwischen Noise-Cancelling-, Transparenz- und 

Normalmodus wechseln. Ein integrierter Gaming-Modus reduziert die Latenz und 

verbessert die Synchronisation von Bild und Ton. Für Telefonate sorgt Environ-

mental Noise Cancellation (ENC) für eine klarere Sprachübertragung, indem Hin-

tergrundgeräusche reduziert werden. Ausgestattet mit 13-mm-Dynamiktreibern 

und einem Frequenzbereich von 20 Hz bis 20 kHz bieten die Ohrhörer eine aus-

gewogene und detailreiche Klangwiedergabe. Bluetooth 5.4 gewährleistet eine 

stabile und energieeffiziente Verbindung. Mit einer Akkukapazität von 300 mAh 

erreichen die TruSound ANC Neckband Earbuds eine Wiedergabezeit von bis zu 

28 Stunden und eignen sich damit für den Einsatz im Alltag, im Büro oder auf Rei-

sen. Eine magnetische Auto-On/Off-Funktion schaltet die Ohrhörer automatisch 

aus, wenn sie zusammengeführt werden, und verbindet sie beim Trennen wieder.

Für Anwender mit besonders hohen Anforderungen an die Akkulaufzeit bieten 

die TruSound Pro Neckband Earbuds eine Wiedergabezeit von bis zu 110 Stunden 

dank eines Dual-Batteriesystems mit 900 mAh, das sich insbesondere für lange 

Arbeitstage, Reisen und den intensiven Dauereinsatz eignet. Das Pro-Modell 

verfügt über 10-mm-Dynamiktreiber für eine ausgewogene Klangabstimmung 

sowie über Bluetooth 5.4, das für eine zuverlässige drahtlose Verbindung sorgt, 

und ist in den Farben Schwarz und Blau erhältlich. Auch hier verbessert ENC die 

Sprachqualität bei Anrufen und virtuellen Meetings. Wie beim ANC-Modell sor-

gen der flexible Nackenbügel und die automatische Ein- und Ausschaltfunktion 

für zusätzlichen Komfort im Alltag. Beide Modelle werden über USB-C geladen. 

Robuste Materialien wie ABS, Silikon und TPE gewährleisten eine hohe Alltags-

tauglichkeit. Verschiedene Ohrpassstücke in den Größen S, M und L ermöglichen 

eine individuelle Anpassung und einen sicheren Sitz. www.verbatim.de

Neue High-End-Outdoor-Screens der Vivaldi 4000 Serie von WeMoove
Selbst bei Sonne außergewöhnliche Bildqualität und Helligkeit

Die neue Serie richtet sich an alle, die Open-Air-Kino lieben oder 

Sportereignisse draußen besonders intensiv erleben möchten; mit 

ihrem eleganten Design und ihrer wetterfesten Konstruktion posi-

tioniert sich die VIVALDI Serie 4000 als neue Referenz für Outdoor-

Displays. Dank IP55-zertifizierter Abdichtung halten die Geräte auch 

anspruchsvollen Wetterbedingungen stand – bei Schnee, Regen 

oder Wind. Mit Größen von 43 bis 86 Zoll verwandeln sie jeden Gar-

ten, jede Terrasse und jede Poolbereich in eine echte Entertainment-

Zone. Die QLED+ Technologie bringt Bildqualität, wie man sie sonst 

von hochwertigen Indoor-TVGeräten kennt, jetzt auch nach draußen. 

Die neuen Outdoor-TV-Modelle decken bis zu 115 % des für das 

menschliche Auge sichtbaren Farbraums ab und holen dadurch mehr 

Präzision, Kontrast, Farbtiefe und satte Schwarztöne aus jedem Bild. 

Die Displays kombinieren außergewöhnliche Ausstattungswerte mit 

einer Helligkeit von bis zu 4.000 cd/m2. Die UHD-4K-Panels (3.840 x 

2.160 Pixel) nutzen unter anderem DIRECT SUN. Hierdurch lassen sie 

sich auch über längere Zeit in direkter Sonne installieren und bieten 

ein starkes Preis-Leistungs-

Verhältnis.

Der Quad-Core-Prozessor 

mit bis zu 1,5 GHz arbeitet 

zusammen mit 2 GB Arbeits-

speicher und sorgt dafür, 

dass Inhalte unmittelbar 

geladen werden. Apps las-

sen sich direkt auf dem Bild-

schirm installieren; dafür 

steht ein integrierter Flash-

Speicher mit 16 GB zur Verfügung. Die Bildschirme nutzen moderne 

Panel-Technologien wie IPS und bieten einen weiten Betrachtungs-

winkel von 178°; dadurch bleibt das Bild klar und farbstark – egal, 

wo man sitzt. Auch beim Design bleibt die Serie zurückhaltend: Die 

TV-Modelle wirken elegant und fügen sich harmonisch in moderne 

wie klassische Outdoor-Konzepte ein. https://wemoove-tv.tech/de
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OLED
QD

LC-M27QO
QD-OLED-Series

Ausgestattet mit einem modernen QD-OLED-Panel überzeugt der Monitor durch intensiven Kontrast, brillante Farben und echtes Schwarz. 
Jedes Pixel leuchtet selbst, was für tiefere Schwarztöne und höhere Energieeffizienz sorgt. Auf dem 26,5-Zoll-Bildschirm wirken Inhalte besonders
lebendig – ideal für visuell anspruchsvolle Aufgaben, Entertainment und High-End-Gaming. 
QD-OLED ist die Zukunft der Bildqualität – und dieser Monitor bringt sie direkt auf ihren Schreibtisch.

Ihre Vorteile auf einen Blick:

- 26,5-Zoll-QD-OLED-Display - die optimale Bildschirmgröße für jedes Setup
- QHD-Auflösung von 2560 x 1440 Pixeln - QHD-Auflösung von 2560 x 1440 Pixeln 
- Bildschirmaktualisierungsrate von 240 Hz
- 0,03 ms GtG für flüssige Bewegungen
- 2x HDMI 2.1 | 2x DP 1.4 | 1x Audio out (3,5-mm-Klinke)
- Modernes, weißes Design
- Dezente Rückbeleuchtung
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Erleben Sie Unterhaltung und Produktivität auf einem ganz neuen Level, dank des QD-OLED-Monitors LC-M27QO von LC-Power. 

LC-M27QO - Ab sofort überall erhältlich!                                           www.lc-power.com

Das HIGHLIGHT für ihr PC-Setup!
OLED-Technologie auf 26,5 Zoll - Satte Farben und tiefes Schwarz mit QD-OLED

LC-Power-Produkte
erhalten Sie bei den
offiziellen Distributoren:
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Neue Giada ARM-Playern mit aktuellsten Rockchip-Prozessoren 
Zwei Leistungsklassen: Für anspruchsvolles Digital Signage und KI-Anwendungen und als kosteneffizienter Entry-Level-Player 

Mit dem "Giada DN84" und dem "DN83" bietet der Münchner VAD 

Concept International eine neue Generation von Giada ARM-Playern 

in zwei Leistungsklassen mit aktuellsten Rockchip-Prozessoren der 

RK35xx-Serie. 

Der leistungsstarke Embedded-PC Giada DN84 eignet sich ideal für 

anspruchsvolles Digital Signage wie zum Beispiel große LED-Walls 

für Einkaufszentren oder das Premium-Retail-Segment und flüssiges 

Ausspielen von 3D-Content. Zudem ermöglicht er KI-Bildanalysen 

zur Echtzeit-Qualitätskontrolle in der Industrie oder die intelligente 

Bild- und Datenverarbeitung im Retail- und Event-Bereich, etwa für 

Besucherstromzählungen oder interaktive Kiosksysteme – aufgrund 

lokaler Datenverarbeitung auch ohne Cloudnutzung und damit DS-

GVO-konform. Auch ermöglicht die integrierte NPU beispielsweise 

bei Kiosksystemen eine smarte Noise Cancellation für Mikrofone, mit 

der Hintergrundgeräusche in Echtzeit herausgefiltert werden. 

Trotz starker Leistung verfügt der Player über kompakte Maße und 

arbeitet lüfterlos und wartungs-

arm dank Kühlrippen. Im Inneren 

arbeiten ein performanter Rockchip 

RK3576 Octa-Core-ARM-Prozessor 

mit 4 Cortex-A72-Kernen und 4 

Cortex-A53-Kernen sowie eine 

Rockchip Mali-G52MC3-GPU. Mit der integrierten 

6-TOPS-NPU liefert der Embedded-PC hohe KI-Leistung direkt im PC. 

Erhältlich sind bis zu 8 GB RAM sowie bis zu 128 GB Storage. Als Be-

triebssystem sind Android 14 und Linux Debian 12 verfügbar. 

Der ultrakompakte, lüfterlose Entry-Level-Player Giada DN83 bietet 

zuverlässige, flüssige Performance zu einem wettbewerbsfähigen 

Preis und ist damit ideal geeignet für den Digital-Signage-Einsatz in 

hohen Stückzahlen, zum Beispiel im Retail-Bereich für Unternehmen 

mit vielen Filialen oder auch für Tankstellen. Der DN83 ist mit einem 

Rockchip RK3528A Quad-Core-Cortex-A53-Prozessor und einer Rock-

chip Mali-450MP2-GPU ausgestattet und bietet einen HDMI-Port für 

QHD-Ausgabe. Erhältlich ist der ARM-Player mit 2 GB RAM sowie 32 

GB Storage, optional 64 GB. Als Betriebssystem sind Android 13 und 

Linux Debian 11 erhältlich. Für Konnektivität sorgen ein LAN-Port, 

WLAN, Bluetooth sowie ein SIM-Slot für 3G/4G. Weiterhin verfügt der 

Player über einen USB3.2 Gen1, einen USB2.0 (OTG), zwei USB2.0, 

einen RS232-Serial Port sowie einen 2-in-1-Headset-Anschluss.

Zudem arbeitet Giada an einer Linux Yocto-Imple-

mentierung, die zukünftig verfügbar 

sein wird und Over-the-Air-

Updates und Device Manage-

ment für Embedded-Systeme 

implementiert.

 www.concept.biz

Immersiver 3D-Effekt
Samsung erweitert sein Portfolio um 32 Zoll Spatial Display

Samsung hat den Start der globalen Markteinführung seines neuen 

32 Zoll Spatial Displays (Modell SMHX-P) bekannt gegeben. Das 

kompakte Format ergänzt die Serie der Spatial Displays mit 3D-

Effekt. Gleichzeitig ermöglicht es immersive Produktpräsentationen 

auch dort, wo größere Displays keinen Platz finden – etwa auf Rega-

len, Theken oder schmalen Verkaufsflächen. Das 32 Zoll Modell folgt 

auf das bereits eingeführte 85 Zoll Spatial Display, das besonders für 

großflächige Installationen konzipiert ist. Die neue, kompaktere Vari-

ante bringt immersive 3D-Darstellungen nun auch gezielt in Bereiche 

mit begrenzten Platzangebot – ideal für den Einzelhandel, öffentliche 

Räume, Bildungseinrichtungen, Entertainment-Locations oder die 

Hotellerie.

Dank der patentierten 3D-Plate-Technologie von Samsung entsteht 

eine realistische Tiefenwirkung ohne 3D-Brille. So lassen sich mit 

dem Spatial Display beispielsweise Produkte klar, detailreich und in 

realistischer 360-Grad-Ansicht präsentieren. Mit einem Gewicht von 

nur 8,5 Kilogramm und einer Bautiefe von lediglich 49,4 Millimetern 

lässt sich das Display einfach installieren und ist mit branchenüb-

lichen VESA-Wandhalterungen kompatibel. Damit ist es so flexibel 

einsetzbar wie klassische Digital Signage Lösungen. Die Full-HD-Auf-

lösung (1.080 x 1.920) im Hochformat (9:16) sorgt zudem für eine 

klare und detailreiche Darstellung.

Das Samsung Spatial Display wurde bereits mehrfach ausgezeich-

net, darunter mit dem CES 2026 Innovation Award in der Kategorie 

Enterprise Technology sowie einem Silver Award bei den Edison 

Awards. Samsung plant, das Spatial Display Portfolio künftig weiter 

auszubauen, unter anderem mit einem 55 Zoll Modell.

Parallel zu dieser Markteinführung baut Samsung sein cloudbasier-

tes Content Management System Samsung VXT5 weiter aus und er-

gänzt neue Funktionen für die zentrale Steuerung von gewerblichen 

Displays. Über Samsung VXT lassen sich sowohl klassische Digital 

Signage Displays als auch Spatial Displays standortübergreifend 

verwalten, Inhalte planen und ausspielen sowie Geräteeinstellungen 

effizient steuern. www.samsung.de

Ultrakompakt: Giada DN83 mit 
RK3528A-Prozessor

Wenn der Support endet, 
beginnt das Risiko

- absichern mit Windows Server 2025
Jetzt upgraden!

Der richtige Schritt: von Windows Server 2016 zu moderner Infrastruktur.
Ready for Upgrade – Neue Server & Cloud im Einsatz!

12. Januar 2027: Das Ende für Windows Server 2016. Sorgen Sie jetzt 
für ein sicheres Upgrade, bevor Sicherheitsupdates wegfallen.

ms Server.indd   1 12.06.2026   11:30:06
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LG LED-Installation im neuen Terminal 3 am Flughafen Frankfurt

Mit der Eröffnung des Terminal 3 ist am Flughafen Frankfurt eines der wichtigsten Infrastrukturprojekte der Region in Betrieb ge-

gangen. Im zentralen Marktplatzbereich setzt eine großflächige LED-Installation von LG Electronics neue Maßstäbe für digitale 

Markenkommunikation im internationalen Passagierumfeld. Realisiert wurde das Projekt im Auftrag von Media Frankfurt, die das 

Medienkonzept sowie die Vermarktung sämtlicher Werbeflächen am Flughafen Frankfurt verantwortet. Die technische Umsetzung 

und Integration der LED-Systeme erfolgte in enger Zusammenarbeit mit dem Systemintegrator Ben Hur. Für die prominenten Flächen 

im besonders sensiblen Marktplatzbereich hinter der Sicherheitskontrolle wurden im Vorfeld unterschiedliche technische Lösungen 

geprüft. In diesem strengen Auswahlverfahren konnte sich LG mit seiner Lösung durchsetzen. Ausschlaggebend waren insbesondere 

die hohe Bildqualität, die normgerechte Sicherheitsarchitektur sowie die nahtlose Integration in das bestehende Medien- und Raum-

konzept von Media Frankfurt.

Die beiden LED-Walls verfügen jeweils über eine Auflösung von 6.240 x 1.485 Pixeln und befinden sich im Duty-Free-Bereich des 

Marktplatzes. Das Modell LHCB025-YN gewährleistet auch bei herausfordernden Lichtverhältnissen eine kontrastreiche, homogene 

Darstellung und ist speziell für den dauerhaften Einsatz in stark frequentierten Bereichen konzipiert. Die installierten LED-Lösungen 

sind VdS-6024-konform und erfüllen damit höchste Sicherheitsanforderungen im Flughafenbetrieb. Das Brandschutzkonzept kom-

biniert geprüften Brandschutz von außen durch die gezielte 

Auswahl schwer entflammbarer, nach EN 13501-1 klassifi-

zierter Materialien mit einem Brandschutz von innen: Die 

werkseitig verbaute eBulb-Technologie von JOB erkennt 

thermische Ereignisse direkt im Modul, setzt automatisch ein 

Löschmittel frei und unterbricht im Ernstfall die Stromzufuhr. 

Der Brandschutz ist bereits ab Werk vollständig integriert. 

Daher stammen sämtliche relevanten Zertifizierungen wie 

CE, EMV und weitere gerätespezifische Nachweise direkt 

vom Hersteller und besitzen volle Gültigkeit.   www.lg.com/de

LTscreens: Cloudbasierte Komplettlösung für moderne Infoscreens
Einfache Bedienung vereint mit leistungsstarker Technologie für moderne Unternehmenskommunikation

"LTscreens" ist eine vollständig cloudbasierte Digital-Signage-

Lösung, die Unternehmen eine sofort einsatzbereite Plattform 

zur Verwaltung und Gestaltung ihrer Bildschirminhalte bietet. Die 

Lösung wird inklusive der benötigten Hardware und Software 

bereitgestellt und ermöglicht einen schnellen Start mit minimalem 

Einrichtungsaufwand. 

LTscreens ist als Plug-and-Play-System konzipiert und kann mit 

einer vorkonfigurierten Connectorbox betrieben werden. Dadurch 

lassen sich Inhalte direkt auf allen angeschlossenen Bildschirmen 

ausspielen. Unterstützt werden zahlreiche Formate wie Bilder, Vi-

deos, Office-Dokumente, Webseiten, YouTube-Videos sowie Live-

streams. Inhalte können zentral geplant, gesteuert und auf beliebig 

viele Bildschirme verteilt werden. Über die cloudbasierte Plattform 

lassen sich auch große Netzwerke effizient verwalten. Die Zeitpla-

nung von Inhalten erfolgt in wenigen Sekunden und kann flexibel 

für einzelne oder mehrere Displays angepasst werden.

Darüber hinaus können auch Live-Daten integriert werden – bei-

spielsweise die Ergebnisse der FIFA World Cup, die in Echtzeit auf 

den Bildschirmen dargestellt werden. Ein integrierter Remote-Sup-

port sowie hohe Sicherheitsstandards sorgen für einen stabilen 

und zuverlässigen Betrieb. www.lantech.eu
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6 Gründe warum sich timeCard lohnt:

Warten Sie nicht länger!  
 
Bieten Sie Ihren Kunden die zeitgemäße Zeiterfassungslösung, die sie  brauchen, und 
profitieren Sie von den zahlreichen Vorteilen einer  Partnerschaft mit  REINER SCT.  
 
Kontaktieren Sie uns noch heute, um  weitere Informationen zu  erhalten und die 
 Chance auf günstige Händlerkonditionen zu nutzen.  Zusammen schaffen wir eine 
 effiziente und  erfolgreiche Zukunft für Ihr Geschäft.











Zeit- und Geldersparnis durch maximale Effizienz

Perfekter Workflow dank automatisierter Prozesse

EuGH- und DSGVO konform*

Ausführliche Reports und Statistiken

Verbesserte Work-Life-Balance

*Rechtssicherheit durch Pausen-Regelungen, + 100% Datenschutz

timeCard  

Zeiterfassung

mit Schnittstelle

zum Abruf  

der eAU

timeCard - DIE ZEITERFASSUNG
FÜR ALLE BRANCHEN

timeCard Zeiterfassung
Ob Kleinbetrieb, Mittelstand oder Großkonzern – timeCard ist branchenunabhängig, individuell anpassbar und von über-
all nutzbar. Die timeCard Zeiterfassung erfasst alle Stunden korrekt, automatisiert die Auswertung und erspart viel 
 Administration. Die tatsächlich geleisteten Stunden lassen sich genau nachvollziehen. timeCard Zeiterfassung ist kompatibel 
mit allen Systemen, individuell anpassbar und dank Online-Zugriff von überall nutzbar.

timecard.de/partnerprogramm
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Wire, Europas Marktführer im Bereich sicherer und souveräner 

Kollaboration, hat "Wire Drive" vorgestellt: Diese neue Funktion 

bietet Wire-Messenger-Gruppen ein integriertes Dateimanage-

ment und die Zusammenarbeit an Dokumenten in Echtzeit. Die 

Einführung ist eine Antwort auf die wachsende Nachfrage nach 

modernen Kollaborations-Tools, die weder Datenhoheit noch ope-

rative Kontrolle beeinträchtigen. Wire Drive markiert einen wich-

tigen Schritt in der Strategie von Wire, Messaging, Konferenzen, 

Dateiverwaltung und Zusammenarbeit an Dokumenten in einem 

digitalen Arbeitsbereich zu bündeln, der Datenschutz und Sicher-

heit auf höchster Ebene priorisiert und per se integriert.

Nahtlose Zusammenarbeit, integriert in sichere Kommunikation
Mit Wire Drive können Teams nun Dateien direkt im Rahmen der 

sicheren Gruppenkommunikation in Wire speichern, organisie-

ren, teilen und bearbeiten. Anstatt zwischen separaten Tools für 

Messaging, Dateiablage und Dokumentbearbeitung zu wechseln, 

verwalten Nutzer die Zusammenarbeit nun in einer einzigen Umge-

bung. Dies reduziert den Wechsel zwischen Apps, vereinfacht die 

Zugriffskontrolle und sorgt dafür, dass Kommunikation, Dateien 

und Entscheidungen miteinander verknüpft bleiben. Der Zugriff 

auf Dateien ist direkt an die verifizierte Gruppenmitgliedschaft ge-

bunden. Dadurch bleiben Berechtigungen auf den Kommunikati-

onskontext abgestimmt und Reibungsverluste für die Nutzer wer-

den reduziert. Über öffentliche Links mit optionalem Passwort-

schutz und Ablauf-Einstellungen unterstützt Wire Drive zudem 

die externe Freigabe. Für Teams, die eine auditfähige Kollaborati-

onslösung benötigen, bietet Wire Drive eine versionskontrollierte 

Bearbeitung, Änderungsverfolgung und Dateiwiederherstellung 

innerhalb der Wire-Umgebung.

Entwickelt für Souveränität, Kontrolle und regulierte Nutzung
Die gesamte Wire-Kommunikation, einschließlich Nachrichten, 

Anrufe und Konferenzen, bleibt durch Messaging Layer Security 

(MLS), den IETF-Standard für sichere Gruppenkommunikation 

der nächsten Generation, durchgehend verschlüsselt. Für kolla-

borative Arbeitsabläufe bietet Wire Drive einen zentralisierten, 

verschlüsselten Speicher, der in das gruppenbasierte Zugriffsmo-

dell von Wire integriert ist. Besonders sensible Anwendungsfälle 

unterstützt Wire weiterhin mit der durchgehend verschlüsselten 

Dateifreigabe direkt innerhalb von Unterhaltungen.

Wire Drive läuft auf der EU-souveränen Cloud-Infrastruktur von 

Wire, ist DSGVO-konform und auf die Anforderungen von NIS2 und 

ISO/IEC 27001 abgestimmt. Die Funktion richtet sich an Organisa-

tionen, die in regulierten und sicherheitssensiblen Umgebungen 

tätig sind. Dazu zählen der öffentliche Sektor, kritische Infrastruk-

turen und Unternehmen, die mit vertraulichen Informationen um-

gehen. https://wire.com/en/drive

Neuer sicherer Arbeitsbereich dank Wire Drive
Neue Funktion bietet Wire-Gruppen eine integrierte Dateiverwaltung und Zusammenarbeit an Dokumenten in Echtzeit

Meshy bringt KI-Agenten in die 3D-Erstellung: Meshy 3D Agent Beta startet

Meshy, eine Plattform für KI-gestützte 3D-Erstellung, stellt "Meshy 3D Agent Beta" vor. Die neue Funktion führt zentrale Schritte der 

3D-Produktion in einem agentenbasierten Workflow zusammen – von der ersten Idee bis zu einem weiterbearbeitbaren 3D-Asset.

Während viele KI-Tools einzelne Prompts in einzelne Ergebnisse übersetzen, begleitet Meshy 3D Agent Beta den kreativen Prozess 

stärker. Nutzerinnen und Nutzer können beschreiben, was sie erstellen möchten, Varianten anstoßen, Details präzisieren und Ergeb-
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Die Möglichkeit zur Lasergravur – Sprechen Sie uns  an! 
Machen Sie Ihren PC zu Ihrem persönlichen Begleiter! Faserlaser-basiertes 
System zum Beschriften und Gravieren von Metallen und Kunststoffen mit 
verschiedenen Brennweiten.
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• Hard- und Software-Konfiguration Server
• NAS HDD

Garantie-Erweiterung
Wir bieten für alle Systeme Garantie- 
Erweiterungen von bis zu 5 Jahren an.

PC/Laptop/Tablet – Hardware- 
Assemblierung
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• PC-Umbau
• Windows und/oder Office Installation

Inventarisierung
• Erstellen und Aufbringen von Inventar- 
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• Erstellen einer Excel-Tabelle mit SN,  
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semblierung und Veredelung an. Unser Ziel hierbei ist es, den Kunden Zeit- und Kostenvorteile 
zu sichern. 

Unsere BTO Abteilung stellt hohe  Qualitätsansprüche an ihre Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter 
und kann daher durch exzellenten Service, ein hohes Maß an Qualität und Flexibilität nahezu 
jeden Kundenwunsch zeitnah erfüllen.

BUILD TO ORDER
0241 9170-5000 info@api.de
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Das JFrog Security Research Team hat eine neue Welle der Supply-

Chain-Schadsoftware "Shai-Hulud" analysiert. Betroffen sind 96 

manipulierte Paketversionen aus dem npm-Namensraum @red-

hat-cloud-services, einem von Red Hat selbst genutzten und damit 

vertrauenswürdigen Bereich. Die Angreifer haben dabei nicht etwa 

Typosquatting-Pakete platziert, sondern legitime, weit verbreitete 

Komponenten als Träger missbraucht. Im Schadcode selbst wird 

die Kampagne als "Miasma: The Spreading Blight" bezeichnet.

Die Schwachstelle: Code, der vor dem ersten Import läuft
Der Kern des Angriffs liegt in einem Mechanismus, den viele über-

sehen, den sogenannten npm-Lifecycle-Hooks. Über sie führen die 

manipulierten Pakete bereits während der Installation Code aus, 

lange bevor eine Anwendung überhaupt etwas aus dem Paket 

nutzt. Im untersuchten Fall handelte es sich um ein reines Paket 

mit Typdefinitionen, in dem ein preinstall-Skript hinterlegt war. 

Das ist höchst ungewöhnlich, denn solche Pakete bringen norma-

lerweise gar keinen Installer mit.

Eine zweite Variante geht noch raffinierter vor und umgeht gän-

gige Sicherheitsscanner vollständig. Findet npm eine binding.gyp-

Datei, aber keine sichtbaren Lifecycle-Skripte, greift es ersatzwei-

se auf den Befehl node-gyp rebuild zurück. Genau in dieser Kon-

figurationsdatei lässt sich über die Syntax >!(...) ein Shell-Befehl 

verstecken, der den Schadcode startet, getarnt als harmlose 

Kompilierung eines nativen Bausteins. Sicherheitswerkzeuge, die 

allein nach den offensichtlichen Lifecycle-Skripten suchen, schau-

en hier ins Leere.

Die Angreifer: Tarnung, Diebstahl und Selbstverbreitung
Nach dem Start entfaltet die Schadsoftware das klassische Shai-

Hulud-Repertoire, nutzt dafür aber eine neue Lieferkette. Ein stark 

verschleierter Loader entschlüsselt zwei AES-128-GCM-Blobs: ei-

nen kleinen Bun-Bootstrapper und die eigentliche Schadnutzlast. 

Bei Bedarf lädt er die JavaScript-Laufzeit Bun direkt von GitHub 

nach. Anschließend führt er die Nutzlast aus einer temporären Da-

tei aus. Diese sammelt anschließend systematisch Zugangsdaten: 

GitHub- und npm-Token, Cloud-Credentials für AWS, Azure und 

GCP, Kubernetes-Secrets, SSH-Schlüssel und Passwortmanager-

Daten. In Cloud-Umgebungen fragt sie sogar aktiv die internen 

Metadaten-Schnittstellen der Cloud-Anbieter und deren Secret-

Stores ab.

Besonders heikel ist das Verhalten in CI/CD-Pipelines. Über die 

Umgebungsvariablen ACTIONS_ID_TOKEN_REQUEST_TOKEN 

und ACTIONS_ID_TOKEN_REQUEST_URL kann die Malware einen 

OIDC-Token anfordern und sich so bei der npm-Registry als legiti-

mer Build authentifizieren. Damit zeigt sich erneut: Build-Prove-

nance belegt zwar, wo ein Paket entstanden ist, nicht aber, ob die 

Build-Umgebung sauber war.

Zur Tarnung ist die Datenexfiltration so konfiguriert, dass sie wie 

Datenverkehr zu Anthropic aussieht. Das Ziel api.anthropic.com/

v1/api ist ein echter, legitimer Host – der angesprochene Pfad exi-

stiert jedoch nicht und liefert nur einen 404-Fehler. Die Angreifer 

nutzen den vertrauenswürdigen Domainnamen also als Nebelker-

ze in den Netzwerk-Logs. Eine kompromittierte Anthropic-Infra-

struktur lässt sich daraus ausdrücklich nicht ableiten.

Der gefährlichste Teil: ein Dead-Man-Switch
Die Schadsoftware verankert sich dauerhaft über System-Dienste 

(kitty-monitor unter Linux und macOS) sowie über Entwickler-

werkzeuge und KI-Assistenten wie Claude, Copilot oder Gemini, 

deren Konfigurationsdateien sie manipuliert. Am riskantesten 

ist jedoch ein destruktiver Token-Monitor: Wird ein gestohlener 

GitHub-Token für ungültig erklärt, kann ein hinterlegter Handler 

zerstörerische Befehle ausführen – bis hin zur Löschung des 

Benutzerverzeichnisses. Wer kompromittierte Token vorschnell 

widerruft, riskiert also Datenverlust.

Wenn der Entwicklerrechner zum Einfallstor wird
Bei der Bereinigung kommt es auf die richtige Reihenfolge an. 

Zuerst sollten betroffene Rechner und CI-Runner isoliert werden, 

dann gilt es die Persistenz-Mechanismen zu entfernen und fo-

rensische Spuren zu sichern. Erst danach, von einem sauberen 

System aus, dürfen sämtliche Token und Zugangsdaten rotiert 

werden. Betroffene Pakete sollten deinstalliert, Lockfiles aus 

vertrauenswürdigen Quellen neu generiert und in CI-Umgebungen 

vorübergehend mit npm ci --ignore-scripts gearbeitet werden.

Der Fall macht eine unbequeme Wahrheit deutlich. Der gute Ruf 

eines Pakets oder eines Namensraums ist kein Sicherheitsgarant 

mehr. Die Schadsoftware betrachtet Entwicklerrechner und Build-

Pipelines nicht als Endziel, sondern als Sprungbrett in GitHub, 

npm, Cloud-Plattformen und letztlich in die gesamte nachgelager-

te Lieferkette. Unternehmen sollten daher Lifecycle-Skripte, frisch 

veröffentlichte Versionen und unerwartete zusätzliche Programm-

bestandteile, die ein Paket beim Ausführen nachlädt, zu festen 

Prüfpunkten machen.  https://jfrog.com/de

JFrog warnt vor Shai-Hulud-Miasma
Manipulierte Red-Hat-npm-Pakete verbreiten neue Malware

www.dealers-only.de
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OfficePal Serie 
Komfort trifft Produktivität
 
Ob ergonomische Stühle mit vielseitigen Ein-
stellungsmöglichkeiten, flüsterleise kabellose 
Tastaturen oder optimal zu handhabende Mäu-
se und praktische Gadgets: Die OfficePal-Serie 
von Sharkoon steht für durchdachte Lösungen, 
die Ergonomie, Komfort und intuitive Bedie-
nung für maximale Produktivität im Büro und 
Home-Office verbinden.



ALSO Deutschland GmbH
Lange Wende 43, 59494 Soest  |  Ernst Heinkel Straße 4, 94315 Straubing  |  Leyer Straße 24, 49076 Osnabrück
E-Mail: info@also.com – www.also.de 

api GmbH: Robert-Koch-Straße 7-17 – 52499 Baesweiler
                      Tel.: 0241-9170-0 – E-Mail: info@api.de – www.api.de  
Standort Hamburg: Hittfelder Kirchweg 21 – 21210 Seevetal – Telefon: 040-70 97 37-400

Value Added Distributor mit Fokus auf die Geschäftsfelder Server, Storage, Networks & Security, Desktop Delivery, 
Virtualisierung, Cloud sowie Services. Arrow ECS GmbH – Elsenheimerstraße 1 – 80687 München
www.arrowecs.com – Tel.: 089-930 99-0 – Fax: 089-930 99-200 – info.ecs.de@arrow.com

bb-net – The IT LifeCycle Company – ihr Großhandelspartner für wiederaufbereitete IT einer neuen Generation.
Mehr Marge und mehr Möglichkeiten mit unserer Eigenmarke tecXL – Markentechnik wie Neu. 
B2B-Onlineshop: http://shop.bb-net.de – Tel.: 09721-6469 450 – E-Mail: vertrieb@bb-net.de – www.bb-net.de  

bluechip Computer AG – Innovative IT- & Cloud Lösungen aus Mitteldeutschland
Geschwister-Scholl-Str. 11a – 04610 Meuselwitz – www.bluechip.de
Tel.: 03448-55-0 – Fax: 03448-755-105 – E-Mail: info@bluechip.de

Passen Sie den Text individuell Ihren Vorstellungen an! Unsere Mediaberatung 
gibt Ihnen gerne nähere Auskünfte.   
Telefon: 06321-873 61 50 – www.dealers-only.de
mediaberatung@up2media.de

ECOM Trading GmbH – Powerful Distribution
PC-Komponenten, Peripherie, Software & Zubehör – PC Systeme indiviuell gefertigt
Vertriebs-Hotline: 08544-97400-0 – vertrieb@ecom-trading.de – www.ecom-trading.de

TAROX Aktiengesellschaft
Stellenbachstraße 49-51 – 44536 Lünen – www.tarox.de 
Tel.: 0231-98 98 0-300  – Fax: 0231-98 98 0-176 – E-Mail: vertrieb@tarox.de 

vision tools distributions gmbh führender Großhandel für Medientechnik, Konferenztechnik, Veranstaltungstechnik,
Mediensteuerung • LCD/TFT/Plasma – LCD und Plasma steglos – Halterungssysteme/Outdoorgehäuse – Projektoren 
und Leinwände • Königsreihe 12-14, 22041 Hamburg, Tel. 040-209864-0, mail@visiontools.de, www.visiontools.de

Wentronic GmbH – Ihr professioneller Distributionspartner für Unterhaltungselektronikzubehör aus den Bereichen 
Computer/Multimedia, TV/SAT/Heimkino, Audio/Hi-Fi, Akkus/Batterien, Telefon/Handy, Licht-/Stromversorgung 
und Werkzeuge. Tel.: 0531-210-580 – Fax: 0531-210-5822 – office@wentronic.com – www.wentronic.com 

Passen Sie den Text individuell Ihren Vorstellungen an! Unsere Mediaberatung 
gibt Ihnen gerne nähere Auskünfte.   
Telefon: 06321-873 61 50 – www.dealers-only.de
mediaberatung@up2media.de

bluechip Computer AG · Geschwister-Scholl-Str.11a · 04610 Meuselwitz  |  www.bluechip.de  |  Innovative IT- & Cloud Lösungen aus Mitteldeutschland 

PERFORMANT UND ZUVERLÄSSIG

bluechip STORAGEline 50000
Die Geräte der bluechip STORAGEline kommen typischerweise 
für Datenspeicherung auf Abteilungs- oder Unternehmensebene 
zum Einsatz. Mit aktuellen skalierbaren Intel® Xeon® Prozessoren 
bestückt, bieten sie bis zu max. 720 TB Nettokapazität.

Die Systeme arbeiten als separate Storage-Lösung, die sich auch 
einfach in bestehende Netzwerkstrukturen einbinden lässt.

Zu jeder Servervirtualisierung bieten wir Ihnen selbstverständlich 
auch Storagevirtualisierungslösungen an.

Kompetente Planung, Beratung, Einrichtung und 
Support. Kontaktieren Sie uns. Wir helfen Ihnen.

Tel. 03448 755-120 oder 
consulting@bluechip.de

Die neue Seagate Exos X20

Leistungsstark ohne Kompromisse
Optimale Einsatzbereiche

+ Hyperscale-Anwendungen der Enterprise-Klasse und Cloud-
Rechenzentren

+ Große Scale-Out-Rechenzentren
+ Big-Data-Anwendungen
+ RAID-Speicher mit hoher Speicherdichte

Kapazität (TB): 20
Anhaltender Datendurchsatz (MB/s): 285
Hardwareschnittstelle:  SATA 6 Gb/s
Cache-Speicher (MB):  256
Festplattendrehzahl: 7.200 U/min
Leistung im Leerlauf (W): Min. 5,4
MTBF (in Stunden): 2,5 Mio.
Workload: Bis zu 550 TB/Jahr

Speicherbedarf erreicht?
bluechip STORAGEline mit 
Seagate® Exos® X20-Festplatten

www.dealers-only.de

Defi nieren, was kommt

Ermöglichen Sie Ihrem Team, mit Microsoft 
Surface und Intel® optimale Arbeit zu leisten.

Geben Sie Ihrem Team die Werkzeuge, um selbstbewusst und sicher zu arbeiten, ganz gleich, ob es sich am Tisch im Konferenzraum oder im 
Besprechungszimmer befi ndet. Mit Surface-Geräten, die mit Intel® und Microsoft 365 ausgestattet sind, erhalten Sie integrierte Sicherheitsfunkti-
onen, Remoteverwaltung und Produktivitätstools.

PRODUKTIVITÄT

können täglich pro Mitarbeiter durch
verbesserte Zusammenarbeit gewonnen
werden.1 

SICHERHEIT

weniger auftretende Sicherheitsver-
letzungen pro Jahr.1 

GERÄTEVERWALTUNG

Bereitstellungszeit  pro Gerät eingespart.2

2Stunden 20 % 3,75 Stunden

Erledigen Sie mehr mit Surface for Business und Intel® Core™-Prozessoren der 11. Generation. 
1 „Maximierung Ihres ROI von Microsoft 365 Enterprise mit Microsoft Surface“, Forrester, Juli 2020 | 2 Eine Forrester Total Economic Impact™-Studie im Auftrag von Microsoft, 2020. | 3 Die Akkulaufzeit hängt stark von den Einstellun-
gen, der Nutzung und anderen Faktoren ab. | 4 Dienstverfügbarkeit und -leistung abhängig vom Netzwerk des Dienstanbieters. Details und Informationen zu Kompatibilität, Preisgestaltung, SIM-Karte und Aktivierung erhalten Sie von 
Ihrem Dienstanbieter.

Leistung und Flexibilität, um alles zu erledigen.

Surface Pro 7+ 

Das klassische, ultraleichte 2-in-
1-Gerät for Business ist schneller 
als je zuvor und lässt Sie dank 
verbesserter ganztägiger Ak-
kulaufzeit produktiv arbeiten.3
Jetzt mit optionalem 4G LTE 
Advanced.4

Surface Laptop 4

Erledigen Sie Ihre Aufgaben mit 
mehr Multitasking-Leistung und 
bis zu 70 % mehr Geschwindig-
keit als zuvor, längerer Akkulauf-
zeit und elegantem, ultraschlan-
kem Design in einem leichten 
Business-Laptop. 

Das klassische, ultraleichte 2-in-
1-Gerät for Business ist schneller 
als je zuvor und lässt Sie dank 
verbesserter ganztägiger Ak-
kulaufzeit produktiv arbeiten.
Jetzt mit optionalem 4G LTE 
Advanced.

Erledigen Sie Ihre Aufgaben mit 
mehr Multitasking-Leistung und 
bis zu 70 % mehr Geschwindig-
keit als zuvor, längerer Akkulauf-
zeit und elegantem, ultraschlan-
kem Design in einem leichten 
Business-Laptop. 

TAROX Aktiengesellschaft Stellenbachstraße 49-51 | 44536 Lünen 
T: +49 (0) 231/98 98 0-300 | F: +49 (0) 231/98 98 0-176 
E-Mail: vertrieb@tarox.de | Web: www.tarox.de

Hier könnte 
Ihr Logo stehen

Hier könnte 
Ihr Logo stehen

1st AID Egal ob RMA-Fall oder eine schnelle Auskunft – mit diesem Service von  

DEALERS ONLY  können Sie schnell und bequem die wichtigsten Informa-

tionen zu Ihrem Hersteller/Distributor finden.

Der schnelle Draht zum Hersteller/Distributor

SERVICE24

Bestell-Hotline: 040-7367686-10 – Service Hotline: 0800-0736736 (kostenlos innerhalb Deutschland)
Service Fax: 040-7367686-69 – RMA-Abwicklung: rma@listan.de
Zentrale: 040-7367686-0 – www.bequiet.com – info@bequiet.com

Club   D – Hohe Qualität – Lösungsanbieter – Neueste Technologien – Servicestark – Verbraucherorientiert. 
Ein Unternehmen mit einer klaren Vision, Ihr PC-System / Notebook / Tablet auszustatten. 
Der Hersteller bietet qualitativ hochwertige Lösungen und eine breite Palette von hochwertigen Konnektivitäts-
produkten, wie Adapter, Kabel, Docking Stationen, (MST) Hubs. 
Direkter Kontakt für den Fachhandel: 02351-6727452 – Technische Beratung: 02351-6727451
Support: info@club-3d.de – www.club-3d.com 

Servicezeiten: Mo. bis Fr. 09.00 -17.30 Uhr, Deutschland Hotline-Support: +49 (0) 1807 01 11 10 Festnetzpreis 0,14 €/Min*
*Mobilfunkpreise max. 0,42 €/Min. / ** Gebühren aus Mobilfunknetzen und von anderen Providern können abweichen.
www.dlink.com/de/de/contact-d-link

Das 1997 in Taiwan gegründete Unternehmen DrayTek Corp. ist einer der führenden Anbieter von professionellen 
Netzwerkkomponenten. Zum Portfolio zählen insbesondere Modems, Router, AccessPoints, Switches sowie Lösungen 
zum zentralen Management. Die uniVorx GmbH als exklusiver DrayTek Partner für die DACH Region, mit Sitz bei Berlin, 
spielt eine zentrale Rolle bei der Optimierung von Produkten für den deutschsprachigen Markt. 

uniVorx GmbH, Lilienthalstraße 5a, 12529 Schönefeld, OT Waltersdorf
Telefon: 030-78 000 94422, Telefax: 030-78 000 9439
E-Mail: d-a-ch@draytek.de – Internet: www.draytek.de

GN Netcom GmbH
Mit der Marke Jabra ist GN Netcom der führende Experte innovativer Headsetlösungen.
Traberhofstr. 12 – 83026 Rosenheim – Tel.: 08031-2651-0 – info.de@gn.com – www.jabra.com.de

LINDY – Hohe Produktqualität – ausgezeichnetes Preis-Leistungs-Verhältnis – exzellenter Service 
Vom USB-Kabel zu hoch entwickelten Digital-Signage-Lösungen; alles rund um Netzwerke sowie HDTV Zubehör. 
Bestell-Hotline: 0621-47005-100 – Support: 0621-47005-200 – Technische Beratung: 0621-47005-300 – www.lindy.de

NEXOC. macht Notebooks individuell – Ob Barebone oder assembliert – NEXOC. liefert Ihnen Notebooks so, wie Sie 
es sich wünschen: vom Einsteiger-Gerät, über Business-Lösungen bis hin zum Gamer-Gerät und Desktop-Erstatz.
Vertriebs-Hotline 08131-5695-650 – info@nexoc.de – www.nexoc.de

Als einziger Druckerhersteller bietet OKI 3 Jahre Garantie inkl. kostenlosem Vor-Ort Next Day-Service 
auf sein Portfolio. Direkte Hilfe durch das OKI Beratungsteam unter Tel. 0211-5262-555
Direkter Kontakt für Fachhändler: Tel. 0211-5266-300 – info@oki.de – www.oki.de 

Panda Security, die Cloud Security Company, ist einer der weltweit führenden Spezialisten für IT-Sicherheitslösungen. 
PAV Germany GmbH, Dr.-Alfred-Herrhausen-Allee 26, 47228 Duisburg, Tel. 02065-961-200, kostenfreier 24h-Support 
für Unternehmenskunden unter 02065-961-444, info@de.pandasecurity.com, www.pandasecurity.com

Plustek Technology GmbH – der Spezialist für ein perfektes Dokumenten-Management
Über 20 Jahre Kompetenz im Bereich Flachbett-, und Dokumentenscanner, Dia/Film- und Spezialscanner, als auch
Videoüberwachungs- und Server-Systeme. Tel. 04102-8913-0, Fax 04102-8913-500, info@plustek.de, www.plustek.de

Scythe EU GmbH – Willinghusener Weg 5c, 22113 Oststeinbek – Renommierter Hersteller von CPU-, Grafikkarten- und 
HDD-Kühlern für jedes Einsatzgebiet sowie diversen Produkte aus den Bereichen Netzteile, PC-Gehäuse, Audio und
PC-Zubehör. Technik: support@scythe.com – Vertrieb: 040-82245988-60 – sales@scythe.com – www.scythe.com

Seit 60 Jahren steht Innovation bei Sony Storagemedien an erster Stelle. Um Ihnen zu helfen Ihren Umsatz mit Sony LTO
Ultrium zu steigern werden Sales Tools auf www.sonyltovalues.com verfügbar sein. Sie finden weitere Informatio nen zu
Sony Medien, Value Added Services und Partnerprogramm auf www.sony1.net und www.Sonybiz.net/storage-media

TITAN Computer GmbH ist weltweit führender Hersteller für CPU-Kühler, Lüfter, Notebook-Zubehör und Inverter. 
Wir beliefern Distributoren und Systemhäuser. Bestell-Hotline: Tel: 02433-94018-13 – info@titan-cd.de
Zentrale: An der Feuerwache 9 – 41836 Hückelhoven – Tel.: 02433-940180 – www.titan-cd.de
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Bestell-Hotline: 040-7367686-10 – Service Hotline: 0800-0736736 (kostenlos innerhalb Deutschland)
Service Fax: 040-7367686-69 – RMA-Abwicklung: rma@listan.de
Zentrale: 040-7367686-0 – www.bequiet.com – info@bequiet.com

Club   D – Hohe Qualität – Lösungsanbieter – Neueste Technologien – Servicestark – Verbraucherorientiert. 
Ein Unternehmen mit einer klaren Vision, Ihr PC-System / Notebook / Tablet auszustatten. 
Der Hersteller bietet qualitativ hochwertige Lösungen und eine breite Palette von hochwertigen Konnektivitäts-
produkten, wie Adapter, Kabel, Docking Stationen, (MST) Hubs. 
Direkter Kontakt für den Fachhandel: 02351-6727452 – Technische Beratung: 02351-6727451
Support: info@club-3d.de – www.club-3d.com 

Servicezeiten: Mo. bis Fr. 09.00 -17.30 Uhr, Deutschland Hotline-Support: +49 (0) 1807 01 11 10 Festnetzpreis 0,14 €/Min*
*Mobilfunkpreise max. 0,42 €/Min. / ** Gebühren aus Mobilfunknetzen und von anderen Providern können abweichen.
www.dlink.com/de/de/contact-d-link

Das 1997 in Taiwan gegründete Unternehmen DrayTek Corp. ist einer der führenden Anbieter von professionellen 
Netzwerkkomponenten. Zum Portfolio zählen insbesondere Modems, Router, AccessPoints, Switches sowie Lösungen 
zum zentralen Management. Die uniVorx GmbH als exklusiver DrayTek Partner für die DACH Region, mit Sitz bei Berlin, 
spielt eine zentrale Rolle bei der Optimierung von Produkten für den deutschsprachigen Markt. 

uniVorx GmbH, Lilienthalstraße 5a, 12529 Schönefeld, OT Waltersdorf
Telefon: 030-78 000 94422, Telefax: 030-78 000 9439
E-Mail: d-a-ch@draytek.de – Internet: www.draytek.de

GN Netcom GmbH
Mit der Marke Jabra ist GN Netcom der führende Experte innovativer Headsetlösungen.
Traberhofstr. 12 – 83026 Rosenheim – Tel.: 08031-2651-0 – info.de@gn.com – www.jabra.com.de

LINDY – Hohe Produktqualität – ausgezeichnetes Preis-Leistungs-Verhältnis – exzellenter Service 
Vom USB-Kabel zu hoch entwickelten Digital-Signage-Lösungen; alles rund um Netzwerke sowie HDTV Zubehör. 
Bestell-Hotline: 0621-47005-100 – Support: 0621-47005-200 – Technische Beratung: 0621-47005-300 – www.lindy.de

NEXOC. macht Notebooks individuell – Ob Barebone oder assembliert – NEXOC. liefert Ihnen Notebooks so, wie Sie 
es sich wünschen: vom Einsteiger-Gerät, über Business-Lösungen bis hin zum Gamer-Gerät und Desktop-Erstatz.
Vertriebs-Hotline 08131-5695-650 – info@nexoc.de – www.nexoc.de

Als einziger Druckerhersteller bietet OKI 3 Jahre Garantie inkl. kostenlosem Vor-Ort Next Day-Service 
auf sein Portfolio. Direkte Hilfe durch das OKI Beratungsteam unter Tel. 0211-5262-555
Direkter Kontakt für Fachhändler: Tel. 0211-5266-300 – info@oki.de – www.oki.de 

Panda Security, die Cloud Security Company, ist einer der weltweit führenden Spezialisten für IT-Sicherheitslösungen. 
PAV Germany GmbH, Dr.-Alfred-Herrhausen-Allee 26, 47228 Duisburg, Tel. 02065-961-200, kostenfreier 24h-Support 
für Unternehmenskunden unter 02065-961-444, info@de.pandasecurity.com, www.pandasecurity.com

Plustek Technology GmbH – der Spezialist für ein perfektes Dokumenten-Management
Über 20 Jahre Kompetenz im Bereich Flachbett-, und Dokumentenscanner, Dia/Film- und Spezialscanner, als auch
Videoüberwachungs- und Server-Systeme. Tel. 04102-8913-0, Fax 04102-8913-500, info@plustek.de, www.plustek.de

Scythe EU GmbH – Willinghusener Weg 5c, 22113 Oststeinbek – Renommierter Hersteller von CPU-, Grafikkarten- und 
HDD-Kühlern für jedes Einsatzgebiet sowie diversen Produkte aus den Bereichen Netzteile, PC-Gehäuse, Audio und
PC-Zubehör. Technik: support@scythe.com – Vertrieb: 040-82245988-60 – sales@scythe.com – www.scythe.com

Seit 60 Jahren steht Innovation bei Sony Storagemedien an erster Stelle. Um Ihnen zu helfen Ihren Umsatz mit Sony LTO
Ultrium zu steigern werden Sales Tools auf www.sonyltovalues.com verfügbar sein. Sie finden weitere Informatio nen zu
Sony Medien, Value Added Services und Partnerprogramm auf www.sony1.net und www.Sonybiz.net/storage-media

TITAN Computer GmbH ist weltweit führender Hersteller für CPU-Kühler, Lüfter, Notebook-Zubehör und Inverter. 
Wir beliefern Distributoren und Systemhäuser. Bestell-Hotline: Tel: 02433-94018-13 – info@titan-cd.de
Zentrale: An der Feuerwache 9 – 41836 Hückelhoven – Tel.: 02433-940180 – www.titan-cd.de

1st AID Egal ob RMA-Fall oder eine schnelle Auskunft – mit diesem Service von  
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2direct GmbH 02351-66887-0 01805-4556193 www.2direct.de info@2direct.de

3KV GmbH 089-800656-0 089-800656-0 www.3kv.de info@3kv.de

3P – Price Performance Products GmbH  03632-5420033 03632-5420033 www.3p.de info@3p.de

ADN Distribution GmbH 0234-36717-0 0234-36717-0 www.adn.de info@adn.de

Alldis Computersysteme GmbH 089-894224-0 089-894224-44 www.alldis.de sales@alldis.de

Allnet GmbH Computersysteme 089-894222-15 089-894222-950 www.allnet.de support@allnet.de

ALSO Deutschland GmbH 02921-99-0 02921-99-2474 www.also.de info@also.com

api GmbH 0241-9170-0 0241-9170-380 www.api.de info@api.de

api GmbH / Standort Hamburg 040-709737-400 www.api.de info@api.de

Aqipa GmbH 05332-72300-0 05332-72300-0 www.aqipa.com info@aqipa.com

Aquado AG 09438-944-0 09438-944-0 www.aquado.net retoure@aquado.net

Arrow ECS GmbH 089-930 99-0 089-930 99-200 www.arrowecs.com info.ecs.de@arrow.com

Assmann Electronic GmbH 0180-5-344001 0180-5-344001 www.assmann.com info@assmann.com

BHS Binkert GmbH 00423-3730560 00423-3730560 www.bhsbinkert-gmbh.ch vertrieb@bhsbinkert.ch

bluechip Computer AG 03448-755-0 03448-755-320 www.bluechip.de vertrieb@bluechip.de

Buhl Data Service GmbH 02735-776-0 0180-535457-30 www.buhl.de service@buhl.de

Bytec Bodry Technology GmbH 07541-585-0 07541-585-0 www.bytec.de info@bytec.de

Caseking GmbH 030-5268473-00 030-5268473-00 www.caseking.de info@caseking.de

ComLine GmbH 0461-77303-300 0461-77303-700 www.comline-shop.de info@comline-shop.com

CONCEPT International GmbH 089-9616085-0 089-9616085-0 www.concept.biz info@concept.biz

COS Distribution AG 06404-6975-100 06404-6975-220 www.cosag.de info@cosag.de

CTT Computertechnik AG 089-420900-0 089-420900-527 www.ctt.de info@ctt.de / rma@ctt.de 

Delo GmbH 02361-6099-0 02361-6099-352 www.delo.com info@delo.com

dexxIT GmbH & Co. KG 0931-9708-496 0931-9708-496 www.dexxit.de info@dexxit.de

Digital Data GmbH 0231-9075-0 0231-9075-888 www.digital-data.de info@digital-data.de

D-Parts Mobilphon & Zubehör GmbH 06184-9314-0 06184-9314-0 www.d-parts.de info@d-parts.de

Ebertlang Distribution GmbH 06441-671180 06441-671180 www.ebertlang.com info@ebertlang.com

Ecom GmbH 08544-97400-0 08131-5695-200 www.ecom-trading.de vertrieb@ecom-trading.de

ENO telecom GmbH 05921-877-40 05921-877-40 www.eno.de kontakt@eno.de

everIT GmbH 05434-41800-40 05434-41800-40 www.cloudmarkt.de cloudmarkt@everit.de

Exclusive Networks Deutschland GmbH 0251 97410-0 0251 97410-0 www.exclusive-networks.com/de info-de@exclusive-networks.com

Extra Computer GmbH 07322-9615-0 07322-9615-400 www.exone.de info@exone.de

GK - Planungssoftware GmbH 08062-7293-21 08062-7293-22 www.turbocad.de info@gk-ps.de

GSD Remarketing GmbH & Co. KG 089-800695-0 089-800695-0 www.gsd.eu info@gsd.eu

Hama GmbH & Co. KG 09091-502-0 09091-502-0 www.hama.de hama@hama.de

Hantz + Partner GmbH & Co. KG 0761-592100 0761-592100 www.hantz.com info@hantz.com

Happyware IT-Distributions GmbH 04105-77000-0 04105-77000-0 www.happyware.de info@happyware.de

Herweck AG 06849-9009-0 06849-9009-289 www.herweck.de info@herweck.de

Hexacom EDV Vertriebs GmbH & Co. KG 05434-9455-0 05434-9455-0 www.hexacom.de info@hexacom.de

IC Intracom GmbH 02353-7007-0 02353-7007-0 www.ic-intracom.com info@ic-intracom.com

ICO GmbH 06432-9139-700 06432-9139-500 www.ico.de vertrieb@ico.de

ICOS 089-326764-0 089-326764-0 www.icosvad.de info@icosvad.de

ime GmbH 06821-9190-0 06821-9190-0 www.ime.de sales@ime.de
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ONLY können Sie schnell und bequem die wichtigsten Eckdaten des Distributors 

Ihres Vertrauens finden.

Der schnelle Draht zur Distribution

Distributoren Zentrale/Hotline RMA-Service Internet E-Mail

SERVICE26

www.dealers-only.de

Infinigate GmbH 089-89048-0 089-89048-0 www.infinigate.de info@infinigate.de

Ingram Micro Distribution GmbH 089-4208-0 09421-738-222 www.ingrammicro.de vertrieb@ingrammicro.de

Intos Electronic AG 0641-9726-0 0641-9726-170 www.intos.de kabel@intos.de

IONE Technology GmbH 02131-88092-0 02131-88092-0 www.ione-europe.com info@ione-europe.com

Jakobsoftware 0551-305604-0 0551-305604-44 www.jakobsoftware.de vertrieb@jakobsoftware.de

Jarltech Europe GmbH 06081-600-100 06081-600-100 www.jarltech.de europe@jarltech.de

Kindermann GmbH 09303-9840-0 09303-9840-0 www.kindermann.de info@kindermann.de

Koch Media GmbH 089-24245-120 089-24245-160 www.kochmedia.com office@kochmedia.com

KOMSA AG 03722-713-0 03722-713-590 www.komsa.com info@komsa.com

KOSATEC Computer GmbH 0531-23544-0 0531-23544-270 www.kosatec.de haendler@kosatec.de

Landitec Distribution GmbH 02301 -912542-0 02301 -912542-0 www.landitec.com info@landitec.com

MacLAND GmbH 030-347901-40 030-347901-40 www.macland.de info@macland.de

Magirus GmbH 0711-72816-0 0033-390405-300 www.magirus.de info@magirus.com

Maxcom GmbH 02102-398-410 06403-90507180 www.maxcom.de support_ratingen@maxcom.de

MediaCom IT-Distribution GmbH 0721-62736-0 0721-62736-0 www.mediacom-it.de info@mediacom-it.de

MEICO-Data GmbH & Co.KG 0441-21987-0 0441-21987-0 www.meicodata.de info@meicodata.de

Memorysolution GmbH 07667-9469-0 07667-9469-22 www.memorysolution.de info@memorysolution.de

Michael AG 05471-806-0 05471-806-364 www.michael-ag.de info@michael-ag.de

M.K. Computer Electronic GmbH 07161-6066-0 07161-6066-300 www.mk-electronic.de info@mk-electronic.de

msb GmbH 068 94-96644-0 068 94-96644-0 www.msb-it.de info@msb-it.de

M.W. Computer Handels GmbH 040-73090-30 040-73090-30 www.m-w-computer.de service@m-w-computer.de

NovaStar GmbH 0821-44079-0 0821-44079-33 www.novastar.de infos@novastar.de

OCTO IT AG 07805-9956-0 07805-9956-0 www.octo-it.de info@octo-it.de

OOH-YA.com GmbH 089-32195367 089-32195367 www.ooh-ya.com info@ooh-ya.com 

Prianto GmbH 089-416148-281 089-416148-281 www.ispd.de kontakt@prianto.com

Promise Technology  0231-567648-0 0231-567648-0 www.promise.com/de sales-de@eu.promise.com

Quinta GmbH 03641-5733850 03641-5733855 www.quinta.biz info@quinta.biz

S.A.D. GmbH 07305-9629-0 07305-9629-0 www.s-a-d.de kontakt@s-a-d.de

Schneider Digital 08025-9930-0 08025-9930-20 www.schneider-digital.de info@schneider-digital.de

Siewert & Kau GmbH 02271-763-0 nur Online-Abwicklung www.siewert-kau.de sales@siewert-kau.de

Sky Vision Satellitenempfangstechnik 05303-9300-0 05303-9300-0 www.sky-vision.de sales@sky-vision.de

soft-carrier GmbH 0651-82702-904 nur Online-Abwicklung www.softcarrier.de info@softcarrier.de

SOS Software Service GmbH 0821-25782-0 0821-25782-0 www.sos-software.com info@sos-software.de

Starline Computer GmbH 07021-487200 07021-487200 www.starline.de info@starline.de

Stordis GmbH 0711-342158-0 0711-342158-22 www.stordis.com info@stordis.com

sysob IT-Distribution GmbH & Co.KG 09467-7406-0 09467-7406-180 www.sysob.com info@sysob.com

Systeam GmbH 09573-9221-0 09573-9221-411 www.systeam.de info@systeam.de

TAROX AG 0231-98980-300 0231-98980-500 www.tarox.de info@tarox.de

TD SYNNEX 089-4700-0 02841-899090 https://de.tdsynnex.com/ info@techdata.de

TIM AG 0611-2709-0 0611-2709-0 www.tim.de tim@tim.de

TMS Software Distribution GmbH 09355-9766-0 09355-9766-0 www.tmssoftware.de info@tmssoftware.de

U.T.E. Electronic GmbH & Co. KG 02302-28283-0 02302-28283-0 www.ute.de info@ute.de

Vanquish GmbH 0441-340498-0 0441-340498-0 www.vanquish.de info@vanquish.de

Vision Tools Distributions GmbH 040-209864-0 040-209864-0 www.visiontools.de mail@visiontools.de

Wave Computersysteme GmbH 06403-9050-4000 06403-9050-7120 www.wave-computer.de service@wave-computer.de

Wentronic GmbH  0531-21058-0 0531-21058-42 www.wentronic.com office@wentronic.com

Westcon Security Deutschland 05251-1456-0 05251-1456-0 http://de.security.westcon.com info@westconsecurity.de

Nuvias Deutschland 040-237301-0 040-237301-25 www.nuvias.com info.dach@nuvias.com

Wortmann AG 05744-944-0 05744-944-385 www.wortmann.de info@wortmann.de
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2direct GmbH 02351-66887-0 01805-4556193 www.2direct.de info@2direct.de

3KV GmbH 089-800656-0 089-800656-0 www.3kv.de info@3kv.de

3P – Price Performance Products GmbH  03632-5420033 03632-5420033 www.3p.de info@3p.de

ADN Distribution GmbH 0234-36717-0 0234-36717-0 www.adn.de info@adn.de

Alldis Computersysteme GmbH 089-894224-0 089-894224-44 www.alldis.de sales@alldis.de

Allnet GmbH Computersysteme 089-894222-15 089-894222-950 www.allnet.de support@allnet.de

ALSO Deutschland GmbH 02921-99-0 02921-99-2474 www.also.de info@also.com

api GmbH 0241-9170-0 0241-9170-380 www.api.de info@api.de

api GmbH / Standort Hamburg 040-709737-400 www.api.de info@api.de

Aqipa GmbH 05332-72300-0 05332-72300-0 www.aqipa.com info@aqipa.com

Aquado AG 09438-944-0 09438-944-0 www.aquado.net retoure@aquado.net

Arrow ECS GmbH 089-930 99-0 089-930 99-200 www.arrowecs.com info.ecs.de@arrow.com

Assmann Electronic GmbH 0180-5-344001 0180-5-344001 www.assmann.com info@assmann.com

BHS Binkert GmbH 00423-3730560 00423-3730560 www.bhsbinkert-gmbh.ch vertrieb@bhsbinkert.ch

bluechip Computer AG 03448-755-0 03448-755-320 www.bluechip.de vertrieb@bluechip.de

Buhl Data Service GmbH 02735-776-0 0180-535457-30 www.buhl.de service@buhl.de

Bytec Bodry Technology GmbH 07541-585-0 07541-585-0 www.bytec.de info@bytec.de

Caseking GmbH 030-5268473-00 030-5268473-00 www.caseking.de info@caseking.de

ComLine GmbH 0461-77303-300 0461-77303-700 www.comline-shop.de info@comline-shop.com

CONCEPT International GmbH 089-9616085-0 089-9616085-0 www.concept.biz info@concept.biz

COS Distribution AG 06404-6975-100 06404-6975-220 www.cosag.de info@cosag.de

CTT Computertechnik AG 089-420900-0 089-420900-527 www.ctt.de info@ctt.de / rma@ctt.de 

Delo GmbH 02361-6099-0 02361-6099-352 www.delo.com info@delo.com

dexxIT GmbH & Co. KG 0931-9708-496 0931-9708-496 www.dexxit.de info@dexxit.de

Digital Data GmbH 0231-9075-0 0231-9075-888 www.digital-data.de info@digital-data.de

D-Parts Mobilphon & Zubehör GmbH 06184-9314-0 06184-9314-0 www.d-parts.de info@d-parts.de

Ebertlang Distribution GmbH 06441-671180 06441-671180 www.ebertlang.com info@ebertlang.com

Ecom GmbH 08544-97400-0 08131-5695-200 www.ecom-trading.de vertrieb@ecom-trading.de

ENO telecom GmbH 05921-877-40 05921-877-40 www.eno.de kontakt@eno.de

everIT GmbH 05434-41800-40 05434-41800-40 www.cloudmarkt.de cloudmarkt@everit.de

Exclusive Networks Deutschland GmbH 0251 97410-0 0251 97410-0 www.exclusive-networks.com/de info-de@exclusive-networks.com

Extra Computer GmbH 07322-9615-0 07322-9615-400 www.exone.de info@exone.de

GK - Planungssoftware GmbH 08062-7293-21 08062-7293-22 www.turbocad.de info@gk-ps.de

GSD Remarketing GmbH & Co. KG 089-800695-0 089-800695-0 www.gsd.eu info@gsd.eu

Hama GmbH & Co. KG 09091-502-0 09091-502-0 www.hama.de hama@hama.de

Hantz + Partner GmbH & Co. KG 0761-592100 0761-592100 www.hantz.com info@hantz.com

Happyware IT-Distributions GmbH 04105-77000-0 04105-77000-0 www.happyware.de info@happyware.de

Herweck AG 06849-9009-0 06849-9009-289 www.herweck.de info@herweck.de

Hexacom EDV Vertriebs GmbH & Co. KG 05434-9455-0 05434-9455-0 www.hexacom.de info@hexacom.de

IC Intracom GmbH 02353-7007-0 02353-7007-0 www.ic-intracom.com info@ic-intracom.com

ICO GmbH 06432-9139-700 06432-9139-500 www.ico.de vertrieb@ico.de

ICOS 089-326764-0 089-326764-0 www.icosvad.de info@icosvad.de

ime GmbH 06821-9190-0 06821-9190-0 www.ime.de sales@ime.de
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Der schnelle Draht zur Distribution

Distributoren Zentrale/Hotline RMA-Service Internet E-Mail
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Infinigate GmbH 089-89048-0 089-89048-0 www.infinigate.de info@infinigate.de

Ingram Micro Distribution GmbH 089-4208-0 09421-738-222 www.ingrammicro.de vertrieb@ingrammicro.de

Intos Electronic AG 0641-9726-0 0641-9726-170 www.intos.de kabel@intos.de

IONE Technology GmbH 02131-88092-0 02131-88092-0 www.ione-europe.com info@ione-europe.com

Jakobsoftware 0551-305604-0 0551-305604-44 www.jakobsoftware.de vertrieb@jakobsoftware.de

Jarltech Europe GmbH 06081-600-100 06081-600-100 www.jarltech.de europe@jarltech.de

Kindermann GmbH 09303-9840-0 09303-9840-0 www.kindermann.de info@kindermann.de

Koch Media GmbH 089-24245-120 089-24245-160 www.kochmedia.com office@kochmedia.com

KOMSA AG 03722-713-0 03722-713-590 www.komsa.com info@komsa.com

KOSATEC Computer GmbH 0531-23544-0 0531-23544-270 www.kosatec.de haendler@kosatec.de

Landitec Distribution GmbH 02301 -912542-0 02301 -912542-0 www.landitec.com info@landitec.com

MacLAND GmbH 030-347901-40 030-347901-40 www.macland.de info@macland.de

Magirus GmbH 0711-72816-0 0033-390405-300 www.magirus.de info@magirus.com

Maxcom GmbH 02102-398-410 06403-90507180 www.maxcom.de support_ratingen@maxcom.de

MediaCom IT-Distribution GmbH 0721-62736-0 0721-62736-0 www.mediacom-it.de info@mediacom-it.de

MEICO-Data GmbH & Co.KG 0441-21987-0 0441-21987-0 www.meicodata.de info@meicodata.de

Memorysolution GmbH 07667-9469-0 07667-9469-22 www.memorysolution.de info@memorysolution.de

Michael AG 05471-806-0 05471-806-364 www.michael-ag.de info@michael-ag.de

M.K. Computer Electronic GmbH 07161-6066-0 07161-6066-300 www.mk-electronic.de info@mk-electronic.de

msb GmbH 068 94-96644-0 068 94-96644-0 www.msb-it.de info@msb-it.de

M.W. Computer Handels GmbH 040-73090-30 040-73090-30 www.m-w-computer.de service@m-w-computer.de

NovaStar GmbH 0821-44079-0 0821-44079-33 www.novastar.de infos@novastar.de

OCTO IT AG 07805-9956-0 07805-9956-0 www.octo-it.de info@octo-it.de

OOH-YA.com GmbH 089-32195367 089-32195367 www.ooh-ya.com info@ooh-ya.com 

Prianto GmbH 089-416148-281 089-416148-281 www.ispd.de kontakt@prianto.com

Promise Technology  0231-567648-0 0231-567648-0 www.promise.com/de sales-de@eu.promise.com

Quinta GmbH 03641-5733850 03641-5733855 www.quinta.biz info@quinta.biz

S.A.D. GmbH 07305-9629-0 07305-9629-0 www.s-a-d.de kontakt@s-a-d.de

Schneider Digital 08025-9930-0 08025-9930-20 www.schneider-digital.de info@schneider-digital.de

Siewert & Kau GmbH 02271-763-0 nur Online-Abwicklung www.siewert-kau.de sales@siewert-kau.de

Sky Vision Satellitenempfangstechnik 05303-9300-0 05303-9300-0 www.sky-vision.de sales@sky-vision.de

soft-carrier GmbH 0651-82702-904 nur Online-Abwicklung www.softcarrier.de info@softcarrier.de

SOS Software Service GmbH 0821-25782-0 0821-25782-0 www.sos-software.com info@sos-software.de

Starline Computer GmbH 07021-487200 07021-487200 www.starline.de info@starline.de

Stordis GmbH 0711-342158-0 0711-342158-22 www.stordis.com info@stordis.com

sysob IT-Distribution GmbH & Co.KG 09467-7406-0 09467-7406-180 www.sysob.com info@sysob.com

Systeam GmbH 09573-9221-0 09573-9221-411 www.systeam.de info@systeam.de

TAROX AG 0231-98980-300 0231-98980-500 www.tarox.de info@tarox.de

TD SYNNEX 089-4700-0 02841-899090 https://de.tdsynnex.com/ info@techdata.de

TIM AG 0611-2709-0 0611-2709-0 www.tim.de tim@tim.de

TMS Software Distribution GmbH 09355-9766-0 09355-9766-0 www.tmssoftware.de info@tmssoftware.de

U.T.E. Electronic GmbH & Co. KG 02302-28283-0 02302-28283-0 www.ute.de info@ute.de

Vanquish GmbH 0441-340498-0 0441-340498-0 www.vanquish.de info@vanquish.de

Vision Tools Distributions GmbH 040-209864-0 040-209864-0 www.visiontools.de mail@visiontools.de

Wave Computersysteme GmbH 06403-9050-4000 06403-9050-7120 www.wave-computer.de service@wave-computer.de

Wentronic GmbH  0531-21058-0 0531-21058-42 www.wentronic.com office@wentronic.com

Westcon Security Deutschland 05251-1456-0 05251-1456-0 http://de.security.westcon.com info@westconsecurity.de

Nuvias Deutschland 040-237301-0 040-237301-25 www.nuvias.com info.dach@nuvias.com

Wortmann AG 05744-944-0 05744-944-385 www.wortmann.de info@wortmann.de

Distributoren Zentrale/Hotline RMA-Service Internet E-Mail
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 Ich möchte das DEALERS ONLY Magazin 
 gegen Entgelt abonnieren

Senden Sie mir ab der nächsten Ausgabe ein kostenpflichtiges Abonnement für einen Be-
zugspreis von 2,50 EUR pro Heft oder im Jahresabo für 54 EUR. Dieses Abonnement kann 
jederzeit und ohne Angabe von Gründen beim Verlag schriftlich gekündigt werden. 

Firma

Abteilung/Position (optional)

Name/Vorname

Straße

PLZ/Ort

Telefon 

Fax (optional)

E-Mail 

Internet (optional)

Datum   Unterschrift

Kostenlos abonnieren!

Rückfax: 06321-8786738 oder auf dem Postweg an: up2media AG, Abo-Verwaltung DEALERS ONLY, Am Herzel 23, 67433 Neustadt/Weinstr. 

1. Wie lässt sich Ihre Geschäftstätigkeit am besten beschreiben?
 Hersteller  Händler/Fachhändler

 Distributor  Systemhaus

 Dienstleister

2. Welche Produkte stellen Sie her bzw. verkaufen Sie?
Hardware
 Telekommunikation  Server

 Storage  Monitore

 Notebooks    LFP-Printer/Drucker

 Scanner/LFP-Scanner  PC-Zubehör/Peripherie

 Präsentationssysteme  Sonstiges: _____________

Software 
 CAx-Programme/Applikationen  Betriebssysteme

 eCommerce, B2B/B2C-Software   Design- und Präsentations-

   software

3. Welche Dienstleistungen bieten Sie an?
 BTO  System-Installation

 Consulting  Schulung und Ausbildung

Wartung Online-Dienstleister

 Vermietung von Hard- und Software/ASP

4. Vertriebswege/Verkauf über ...
 Ladengeschäfte  Katalogversand

Online-Shops  Außendienst

 Telesales  Sonstige

5. Welche Zielmärkte möchte Ihr Unternehmen abdecken?
 Consumer/Endverbraucher  Professional

 High-End  Sonstige

6. Betriebsgröße (Mitarbeiter)
 1 bis 9  10 bis 49

 50 bis 99  100 bis 199

 200 bis 399  400 und mehr

7. Ihre Position im Unternehmen
 Vorst./Inh./Geschäftsführer  Abteilungsleiter

 Kaufm./Techn. Angestellter  Verkäufer/in  

 Sonstiges

8. In welcher Abteilung sind Sie tätig? 
 Beschaffung/Einkauf  Marketing/Werbung/PR

 Verkauf  Forschung/Entwicklung

 Schulung/Ausbildung  Sonstiges

9. Jahresumsatz des Unternehmens
 0,5 bis 2 Mio. EUR  2 bis 5 Mio. EUR

 5 bis 15 Mio. EUR  15 und mehr Mio. EUR

Die Angaben im Fragebogen dienen ausschließlich der Erfüllung des 
Abonnements, werden nur für interne Zwecke beim Verlag verarbeitet 
und nicht an Dritte weitergegeben.

Einfach den Fragebogen ausfüllen und DEALERS ONLY ein Jahr kostenlos erhalten

Möchten Sie den Fragebogen nicht ausfüllen, bieten wir Ihnen die Möglichkeit eines kostenpflichtigen Abonnements:

Ich bin damit einverstanden, dass die erhobenen personenbezogenen Daten ausschließlich 
für diese Zwecke bei der up2media AG gespeichert und nicht an Dritte weitergegeben 
werden.

Datum Unterschrift

up2media AG · Herzogstr. 52-54 · D-67435 Neustadt/W.

Kein Adressaufkleber vorhanden? 
Bitte an die Geschäftsleitung 

weiterleiten!

www.api.de · Sales-Hotline: 0241-9170-5000

Braunschweig:  0531-86669-500 
Marl:  02365-50902-0
Linden:  06403-9770-652
München:  089-3565830-21 
Neuwied:  02631-97845-12
Österreich: +43-2622-90834-100

Irrtürmer und Änderungen vorbehalten. Es gelten unsere AGB. 
api Computerhandels GmbH · Robert-Koch-Str. 7-17 · 52499 Baesweiler

api empfi ehlt Microsoft® Software

Kaufen Sie Software 
ab sofort online bei api!
Fragen Sie Ihren 
Ansprechpartner 
oder informieren 
Sie sich unter: 
www.api.de/microsoft

Wartezeit

Lagerkosten

Kapitalbindung

Softwareboxen

Lieferkosten

Keine

Volle Verfügbarkeit - sofort !

Zugangs- und 
Aktivierungscode - direct !

15 Jahre Caseking: Aktionen und Gewinne   
Caseking feiert das 15-jäh-

rige Jubiläum mit Aktionen, 

exklusiven Angeboten und 

zahlreichen Gewinnspielen. 

Verlost wird eine einzig-

artige Gaming-Tastatur: Das "Caseking 

Golden Keyboard". Hierbei handelt es sich 

um eine hochwertige TKL-Tastatur mit 

mechanischen Cherry MX Black Switches 

und schwarz eloxiertem Aluminiumrah-

men. Gemeinsam mit Phanteks  wurde 

am "Phanteks Enthoo Evolv ATX" 

in der Tempered Glass Edition  

der Airflow verbessert. In 

der exklusiv bei Caseking 

erhältlichen Flow Edition wurden die 

bereits vorhandenen optischen und tech-

nischen Finessen des Gehäuses um Luft-

einlässe im Top- und Frontpanel ergänzt. 

Alle Aktionen sowie die Möglichkeit zur 

Teilnahme an der Verlosung unter: 

www.caseking.de/15jahre.

WORTMANN AG verschenkt echte Sterne
Datacenter im Wert von mindestens 4.000 

Euro somit gleich doppelt gewinnbrin-

gend. Zusammen mit Chance auf einen 

der zu verlosenden Mercedes Citan, ist bei 

Rückgabe eines Servers eine Abwrackprä-

mie bis zu 1.200 Euro möglich. Neben 400 

Euro für den alten Server erhöht sich die 

Prämie zum Beispiel durch die kostenlose 

Schaltung des TERRA CLOUD Backups 

für ein Jahr im Wert von 420 Euro und 

weiteren Vorzügen der Firmen Microsemi, 

Microsoft und Securepoint. 

  www.wortmann.de

Unter dem Motto "Greifen Sie nach den 

Sternen" verschenkt die WORTMANN AG 

ab sofort monatlich einen nagelneuen 

Mercedes-Benz Citan. Die Verlosung ist 

an quartalweise wechselnde Aktions-

Produkte des IT-Unternehmens gekoppelt, 

die beim Erwerb dem Kunden Lose be-

scheren. Im ersten Quartal 2018 bietet die 

WORTMANN AG eine attraktive Umtausch-

prämie für alte Server.

Von Januar bis März ist der Kauf eines 

TERRA SERVER 7000 G3 Serie mit Win-

dows Server 2016 oder Windows Server 

Snom präsentiert drei starke Produkte    
ein hervorragendes Preis-Leistungs-

Verhältnis sondern verfügt auch 

über die gesamte Palette an 

fortschrittlichen Telefonie-Funk-

tionen, die man von Snom kennt. 

An die Basisstation "M200 SC" 

können bis zu sechs schnurlose "M15 

SC"-Mobilteile von Snom angeschlossen 

werden. Ein großes Display, eine beleuch-

tete Tastatur und exzellente Sprachüber-

tragung machen das Mobilteil M15 SC zu 

einer weiteren stilvollen Ergänzung des 

DECT-Portfolios von Snom. www.snom.com 

Das Snom "D785" gehört zur tech-

nisch fortschrittlichsten Telefon-

Generation aus dem Hause Snom. 

Mit einem eleganten Design, 

dem großen hochauflösenden 

Farbdisplay und einem prak-

tischen zweiten Display bietet 

dieses Telefon alle Funktionen für 

jeden Anspruch. Die Anforderungen der 

Small-Businesses bzw. Home-Offices wer-

den mit dem "M215 SC" für DECT-over-IP 

erfüllt. Die mit GAP (Generic Access Profile) 

kompatible DECT-Lösung bietet nicht nur 
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MESSEN/VERANSTALTUNGEN 2026/2027/2028

Motek »
 Stuttgart, 06. bis 08. Oktober 2026   

 Fachmesse für Produktions- und 

 Montageautomatisierung

 www.motek-messe.de

eMove360° Europe »
 München, 13. bis 14. Oktober 2026  

 Fachmesse für die Mobilität 4.0 –

  elektrisch – vernetzt – autonom

 www.emove360.com/de

it-sa »
 Nürnberg, 07. bis 09. Oktober 2025  

 IT-Security-Messe für Informations-

 sicherheit

 www.it-sa.de

ORGATEC 2026 »
 Köln, 27. bis 30. Oktober 2026  

 Fachmesse für moderne Arbeitswelten

 www.orgatec.de

formnext »
 Frankfurt/M., 17. bis 20. November 2026 

  Internationale Fachmesse für additive  

 Fertigungstechnologien

 https://formnext.mesago.com

SPS »
 Nürnberg, 24. bis 26. November 2026

 Internationale Fachmesse der 

 industriellen Automation

 https://sps.mesago.com/nuernberg/  

 de.html

ISE 2027 »
 Barcelona, 02. bis 05. Februar 2027 

 Messe für AV und Systemintegration

 www.iseurope.org

CallCenter World »
 Berlin, 22. bis 25. Februar 2027

 Internationale Kongressmesse für 

 innovativen Kundendialog

 www.ccw.eu

didacta »
 Hannover, 23. bis 27. Februar 2027 

 Fachmesse rund um Bildung

 www.didacta-koeln.de

Mobile World Congress »
 Barcelona, 01. bis 04. März 2027  

 Fachmesse für mobile Kommunikation 

 www.mwcbarcelona.com

Cloud & AI Infrastructure »
 London, 10. bis 11. März 2027  

 Das Event der digitalen Transformation 

 www.cloudexpoeurope.com

LogiMAT »
 Stuttgart, 16. bis 18. Mäz 2027  

 Fachmesse für Distribution, Material-  

 und Informationsfluss 

 www.logimat-messe.de

©
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CPT 2026 »
 München, 11. bis 13. Mai 2027  

 CONNECT.PROTECT.TRANSFORM. 

 Der 360-Grad-Blick auf Cybersecurity 

 https://cpt.events

Control »
 Stuttgart, 11. bis 14. Mai 2027  

 Internationale Fachmesse für  

 Qualitätssicherung

 www.control-messe.de

SITS »
 London, 19. bis 20. Mai 2027

 Fachmesse für die IT-Service- Branche

 www.servicedeskshow.com

drupa 2028 »
 Düsseldorf, 09. Mai bis 17. Mai 2028

 Weltleitmesse für Printing Technologies

 www.drupa.de

Future In Motion – Das Arrow Forum 2026 in München

Arrow Enterprise Computing Solutions Deutschland setzt seine Veranstaltungsreihe 

"Arrow Forum" fort, und lädt Reseller, Systemintegratoren und Channel Partner auch 

in diesem Jahr wieder auf die Galopprennbahn in München-Riem ein. Das Arrow Forum 

findet am 16. Juli in der Graf-Lehndorff-Straße 36 in München statt. Teilnehmerinnen 

und Teilnehmer erwarten mehr als 30 Hersteller, die ihre neuesten Technologien, Lö-

sungen und Services vorstellen. Drei neue Themenwelten stellen Innovationen in den 

Vordergrund, von konkreten Lösungen für den Mittelstand über die neuesten Entwick-

lungen im Bereich Cloud bis hin zu strategischen, neuen Geschäftsmodellen, die für 

Wachstum sorgen. Ein besonderer Fokus wird in diesem Jahr das Mittelstands-Forum 

sein. Arrow ist ein strategischer Partner auch für kleine und mittelständische Unterneh-

men und macht unter anderem Cloud-, Security- und KI-Lösungen für Unternehmen aus 

diesem Bereich zugänglich und begleitet sie von Beginn an bis hin zur Skalierung und 

neuen Geschäftsmodellen. Im 'Cloud Supercharger' steht ein aktiver Arbeitsbereich 

zur Verfügung, in dem Besucherinnen und Besucher Cloud-Lösungen und die Plattform 

ArrowSphere Cloud erleben und sich dazu austauschen können. Das Forum bietet über 

den Wissenstransfer hinaus wie gewohnt viel Raum für Networking und Austausch. Be-

sondere Formate wie 'Silent Conferences', Vorträge in geräuschreduzierter Umgebung, 

und 'Speed Info Touren' haben sich bewährt und fördern den Dialog vor Ort. Im Weitere 

Informationen und Registrierung:

https://arrow.mission5.de/20260417/arrow-forum-2026.html.
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 Hersteller  Händler/Fachhändler

 Distributor  Systemhaus

 Dienstleister

2. Welche Produkte stellen Sie her bzw. verkaufen Sie?
Hardware
 Telekommunikation  Server

 Storage  Monitore

 Notebooks    LFP-Printer/Drucker
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 BTO  System-Installation
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Wartung Online-Dienstleister

 Vermietung von Hard- und Software/ASP
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Online-Shops  Außendienst
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5. Welche Zielmärkte möchte Ihr Unternehmen abdecken?
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15 Jahre Caseking: Aktionen und Gewinne   
Caseking feiert das 15-jäh-

rige Jubiläum mit Aktionen, 

exklusiven Angeboten und 

zahlreichen Gewinnspielen. 

Verlost wird eine einzig-

artige Gaming-Tastatur: Das "Caseking 

Golden Keyboard". Hierbei handelt es sich 

um eine hochwertige TKL-Tastatur mit 

mechanischen Cherry MX Black Switches 

und schwarz eloxiertem Aluminiumrah-

men. Gemeinsam mit Phanteks  wurde 

am "Phanteks Enthoo Evolv ATX" 

in der Tempered Glass Edition  

der Airflow verbessert. In 

der exklusiv bei Caseking 

erhältlichen Flow Edition wurden die 

bereits vorhandenen optischen und tech-

nischen Finessen des Gehäuses um Luft-

einlässe im Top- und Frontpanel ergänzt. 

Alle Aktionen sowie die Möglichkeit zur 

Teilnahme an der Verlosung unter: 

www.caseking.de/15jahre.

WORTMANN AG verschenkt echte Sterne
Datacenter im Wert von mindestens 4.000 

Euro somit gleich doppelt gewinnbrin-

gend. Zusammen mit Chance auf einen 

der zu verlosenden Mercedes Citan, ist bei 

Rückgabe eines Servers eine Abwrackprä-

mie bis zu 1.200 Euro möglich. Neben 400 

Euro für den alten Server erhöht sich die 

Prämie zum Beispiel durch die kostenlose 

Schaltung des TERRA CLOUD Backups 

für ein Jahr im Wert von 420 Euro und 

weiteren Vorzügen der Firmen Microsemi, 

Microsoft und Securepoint. 

  www.wortmann.de

Unter dem Motto "Greifen Sie nach den 

Sternen" verschenkt die WORTMANN AG 

ab sofort monatlich einen nagelneuen 

Mercedes-Benz Citan. Die Verlosung ist 

an quartalweise wechselnde Aktions-

Produkte des IT-Unternehmens gekoppelt, 

die beim Erwerb dem Kunden Lose be-

scheren. Im ersten Quartal 2018 bietet die 

WORTMANN AG eine attraktive Umtausch-

prämie für alte Server.

Von Januar bis März ist der Kauf eines 

TERRA SERVER 7000 G3 Serie mit Win-

dows Server 2016 oder Windows Server 

Snom präsentiert drei starke Produkte    
ein hervorragendes Preis-Leistungs-

Verhältnis sondern verfügt auch 

über die gesamte Palette an 

fortschrittlichen Telefonie-Funk-

tionen, die man von Snom kennt. 

An die Basisstation "M200 SC" 

können bis zu sechs schnurlose "M15 

SC"-Mobilteile von Snom angeschlossen 

werden. Ein großes Display, eine beleuch-

tete Tastatur und exzellente Sprachüber-

tragung machen das Mobilteil M15 SC zu 

einer weiteren stilvollen Ergänzung des 

DECT-Portfolios von Snom. www.snom.com 

Das Snom "D785" gehört zur tech-

nisch fortschrittlichsten Telefon-

Generation aus dem Hause Snom. 

Mit einem eleganten Design, 

dem großen hochauflösenden 

Farbdisplay und einem prak-

tischen zweiten Display bietet 

dieses Telefon alle Funktionen für 

jeden Anspruch. Die Anforderungen der 

Small-Businesses bzw. Home-Offices wer-

den mit dem "M215 SC" für DECT-over-IP 

erfüllt. Die mit GAP (Generic Access Profile) 

kompatible DECT-Lösung bietet nicht nur 
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MESSEN/VERANSTALTUNGEN 2026/2027/2028

Motek »
 Stuttgart, 06. bis 08. Oktober 2026   

 Fachmesse für Produktions- und 

 Montageautomatisierung

 www.motek-messe.de

eMove360° Europe »
 München, 13. bis 14. Oktober 2026  

 Fachmesse für die Mobilität 4.0 –

  elektrisch – vernetzt – autonom

 www.emove360.com/de

it-sa »
 Nürnberg, 07. bis 09. Oktober 2025  

 IT-Security-Messe für Informations-

 sicherheit

 www.it-sa.de

ORGATEC 2026 »
 Köln, 27. bis 30. Oktober 2026  

 Fachmesse für moderne Arbeitswelten

 www.orgatec.de

formnext »
 Frankfurt/M., 17. bis 20. November 2026 

  Internationale Fachmesse für additive  

 Fertigungstechnologien

 https://formnext.mesago.com

SPS »
 Nürnberg, 24. bis 26. November 2026

 Internationale Fachmesse der 

 industriellen Automation

 https://sps.mesago.com/nuernberg/  

 de.html

ISE 2027 »
 Barcelona, 02. bis 05. Februar 2027 

 Messe für AV und Systemintegration

 www.iseurope.org

CallCenter World »
 Berlin, 22. bis 25. Februar 2027

 Internationale Kongressmesse für 

 innovativen Kundendialog

 www.ccw.eu

didacta »
 Hannover, 23. bis 27. Februar 2027 

 Fachmesse rund um Bildung

 www.didacta-koeln.de

Mobile World Congress »
 Barcelona, 01. bis 04. März 2027  

 Fachmesse für mobile Kommunikation 

 www.mwcbarcelona.com

Cloud & AI Infrastructure »
 London, 10. bis 11. März 2027  

 Das Event der digitalen Transformation 

 www.cloudexpoeurope.com

LogiMAT »
 Stuttgart, 16. bis 18. Mäz 2027  

 Fachmesse für Distribution, Material-  

 und Informationsfluss 

 www.logimat-messe.de
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CPT 2026 »
 München, 11. bis 13. Mai 2027  

 CONNECT.PROTECT.TRANSFORM. 

 Der 360-Grad-Blick auf Cybersecurity 

 https://cpt.events

Control »
 Stuttgart, 11. bis 14. Mai 2027  

 Internationale Fachmesse für  

 Qualitätssicherung

 www.control-messe.de

SITS »
 London, 19. bis 20. Mai 2027

 Fachmesse für die IT-Service- Branche

 www.servicedeskshow.com

drupa 2028 »
 Düsseldorf, 09. Mai bis 17. Mai 2028

 Weltleitmesse für Printing Technologies

 www.drupa.de

Future In Motion – Das Arrow Forum 2026 in München

Arrow Enterprise Computing Solutions Deutschland setzt seine Veranstaltungsreihe 

"Arrow Forum" fort, und lädt Reseller, Systemintegratoren und Channel Partner auch 

in diesem Jahr wieder auf die Galopprennbahn in München-Riem ein. Das Arrow Forum 

findet am 16. Juli in der Graf-Lehndorff-Straße 36 in München statt. Teilnehmerinnen 

und Teilnehmer erwarten mehr als 30 Hersteller, die ihre neuesten Technologien, Lö-

sungen und Services vorstellen. Drei neue Themenwelten stellen Innovationen in den 

Vordergrund, von konkreten Lösungen für den Mittelstand über die neuesten Entwick-

lungen im Bereich Cloud bis hin zu strategischen, neuen Geschäftsmodellen, die für 

Wachstum sorgen. Ein besonderer Fokus wird in diesem Jahr das Mittelstands-Forum 

sein. Arrow ist ein strategischer Partner auch für kleine und mittelständische Unterneh-

men und macht unter anderem Cloud-, Security- und KI-Lösungen für Unternehmen aus 

diesem Bereich zugänglich und begleitet sie von Beginn an bis hin zur Skalierung und 

neuen Geschäftsmodellen. Im 'Cloud Supercharger' steht ein aktiver Arbeitsbereich 

zur Verfügung, in dem Besucherinnen und Besucher Cloud-Lösungen und die Plattform 

ArrowSphere Cloud erleben und sich dazu austauschen können. Das Forum bietet über 

den Wissenstransfer hinaus wie gewohnt viel Raum für Networking und Austausch. Be-

sondere Formate wie 'Silent Conferences', Vorträge in geräuschreduzierter Umgebung, 

und 'Speed Info Touren' haben sich bewährt und fördern den Dialog vor Ort. Im Weitere 

Informationen und Registrierung:

https://arrow.mission5.de/20260417/arrow-forum-2026.html.
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CSV-2554

Verstellbarer Laptop-Ständer 
aus Aluminium mit Hub 100W 360°

3 6 0 °

 Verstellbare Höhe und Winkel 

 Die Basis ist 360° drehbar

 Schließen Sie Ihr bestehendes USB-C® Netzteil

 an, um eine Stromversorgung von bis zu 100W zu liefern.

 Der integrierte Hub verfügt über 6 Anschlüsse.

 USB-C® Kabel 80cm im Lieferumfang enthalten.

 Ethernet
1G

2x USB-A
5Gbps

HDMI™
4K60Hz

USB C®
5Gbps

USB C®
100W PD

USB C®
Host

Club 3D Produkte erhalten Sie bei den offiziellen Distributoren

Neben den vielen Adaptern bieten wir eine große Auswahl an anderen Produkten für Video, Spiele und Daten. Schauen Sie sich auf der Club 3D Website
um und finden Sie das Kabel, den Adapter, die Dockingstation oder den Videosplitter, den Sie benötigen. Besuchen Sie uns unter www.club-3d.com
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