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Sandberg Wireless Travel Headset ANC+ENC
Das "Sandberg Wireless Travel Headset ANC+ENC" bietet ein 

herausragendes Audioerlebnis mit fortschrittlichen ANC- 

und ENC-Funktionen. Diese sorgen für unter-

brechungsfreies Hören und einwandfrei verständliche 

Gespräche. Die ENC-Technologie reduziert 

Hintergrundgeräusche, so dass die Stimme beim 

Telefonieren klar und deutlich zu hören ist. Dank kabel-

loser Bluetooth-Verbindung und integriertem Mikrofon ist 

es sowohl perfekt für Musik als auch für Telefonate geeignet. 

Lange Hörsessions werden mit den bequemen Ohrmuscheln zum reinen 

Vergnügen. Das Headset kann für den einfachen Transport zusammengeklappt werden und 

lässt sich über USB schnell und einfach wieder aufladen.    www.sandberg.world
 

Kaspersky und api schließen Partnerschaft

Update jetzt!

Altes loslassen, Neues starten!
Windows 10 verabschiedet sich am 14. Okto-
ber 2025. Zeit für den Wechsel zu Windows 
11 Pro – für mehr Performance, mehr Sicher-
heit, mehr Chancen. Mach dein Unterneh-
men zukunftsstark!

Lieber Faultier 
am Strand als 
Fault im System.

WORTMANN: Stabile Geschäftsentwicklung
und Mitarbeiter – sowohl im Inland als 

auch international.

"Wir sind stolz darauf, dass wir in einem 

anspruchsvollen Marktumfeld erneut ein 

mehr als solides Ergebnis erzielt haben", 

erklärt Siegbert Wortmann, Gründer und 

Vorstandsvorsitzender der WORTMANN 

AG. "Unsere Innovationskraft, die Flexibi-

lität unserer Unternehmensstruktur und 

das enge Zusammenspiel innerhalb der 

Gruppe haben sich erneut bewährt."

 www.wortmann.de     

Die WORTMANN Gruppe, bestehend aus 

über 30 Unternehmen, blickt auf ein er-

folgreiches erstes Halbjahr 2025 zurück. 

Trotz einer weiterhin angespannten globa-

len wirtschaftlichen Gesamtlage konnte 

die Unternehmensgruppe in den ersten 

sechs Monaten des Jahres einen Umsatz 

von über einer Milliarde Euro erzielen. 

Dieser Erfolg ist Ausdruck einer klaren 

strategischen Ausrichtung, einer breit 

diversifizierten Aufstellung sowie des ho-

hen Engagements aller Mitarbeiterinnen 

Kaspersky und api GmbH haben die be-

reits bestehende Zusammenarbeit zu 

einer Distributionspartnerschaft erweitert. 

Der Cybersicherheitsexperte und einer der 

führenden IT-Distributoren Deutschlands 

möchten innerhalb ihrer Kooperation den 

Vertrieb zeitgemäßer und passgenauer 

IT-Sicherheitslösungen und -Services für 

kleine und mittlere Unternehmen (KMU) 

fokussieren. Kaspersky bringt hierbei sei-

ne langjährige Expertise in den Bereichen 

IT-Security und Threat Intelligence ein, 

api seine weitreichende Erfahrung im 

IT-Markt, die große Reichweite im Fach-

handel und den starken Service-Fokus. 

Ziel der Zusammenarbeit ist es, auch KMU 

innovative IT-Sicherheitslösungen – so-

wohl Cloud-basiert als auch On-premises 

– einfach und flexibel bereit zu stellen und 

sie so gegen aktuelle und zukünftige Cy-

berrisiken zu schützen. Kaspersky und api 

nehmen ihre neue Form der Zusammen-

arbeit zum Anlass, den Fokus klar auf End-

point Protection, Threat Intelligence und 

Managed Detection and Response (MDR) 

zu legen.  www.api,de, www.kaspersky.de
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Dell Technologies baut sein Portfolio an Workstations 
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neuen Laptops der "Dell Pro Max"-Serie.
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für Home & Consumer Tech öffnet seine Tore vom 5. 
bis 9. September auf dem Gelände der Messe Berlin.
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Splitter MAX von Peplink.
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Die Vitel GmbH, ein Value Added 

Distributor (VAD) mit Fokus auf IT- 

und Netzwerklösungen, erweitert 

ihr Angebot um ein neues Peplink-

Gerät: Der "Splitter MAX" ermög-

licht die PoE-Stromversorgung von 

Geräten, die selbst kein PoE un-

terstützen. Bei Netzwerkgeräten, 

die nicht über einen integrierten 

PoE-Eingang verfügen, ermöglicht der Splitter eine flexible Inte-

gration von PoE ohne zusätzliche Verkabelung oder Netzteile. Der 

Splitter MAX ist kompatibel mit allen Geräten, die mit 12 V betrie-

ben werden und die weniger als 48 W Leistung benötigen. Zu den 

kompatiblen Geräten gehören unter anderem Router und Anten-

nen. Dabei kann der Splitter MAX auch für die Stromversorgung 

mehrerer Geräte verwendet werden. Mit galvanisch getrennten 

Strom- und Ethernetleitungen schützt der PoE-Splitter Netzwerke 

vor elektrischen Störungen und optimiert die Performance.

Durch seine robuste Bauweise eignet sich der Splitter MAX auch 

für den Einsatz in industriellen oder mobilen Anwendungen. 

Zudem ist er für den breiten Temperaturbereich von -40 °C bis 

+70 °C geeignet, sodass Geräte unter allen Bedingungen effizient 

arbeiten können. Dank kompakter Bauform lässt sich der Splitter 

Splitter MAX von Peplin
Vitel erweitert Sortiment um kompakten PoE-Splitter

MAX auch in engen Umgebungen flexibel installieren. Außerdem 

verfügt er über einen integrierten Überspannungsschutz, der 

angeschlossene Geräte selbst in kritischen elektrischen Umge-

bungen zuverlässig vor Spannungsspitzen schützt.

"Der Splitter MAX von Peplink ist ideal für die Stromversorgung 

von Geräten wie Router, Access Points oder Antennen über PoE, 

auch wenn diese selbst keine PoE-Unterstützung bieten", sagt 

Nadir Yilmaz, Geschäftsführer der Vitel GmbH. "Das Gerät senkt 

den Installationsaufwand erheblich und macht den Einsatz beson-

ders flexibel – gerade in Umgebungen, in denen herkömmliche 

Stromzufuhr schwierig ist. Der Bedarf an Lösungen für die flexible 

und platzsparende PoE-Stromversorgung wächst, und mit dem 

Splitter MAX von Peplink in unserem Portfolio schließen wir ge-

nau diese Lücke." https://vitel.de/

TD SYNNEX lädt Vertriebspartner zur "CONNECTED"-Kampagne ein    
TD SYNNEX lädt Vertriebspartnern zu der 

beliebten CONNECTED-Kampagne ein und 

ermöglicht ihnen damit, ihr Wissen als 

Netzwerk-Experte auszubauen und unter 

Beweis zu stellen sowie gleichzeitig einen 

der tollen Preise zu gewinnen.

Der Markt rund um Netzwerke verändert 

sich kontinuierlich – Themen wir Wifi 6/7 

und 5G, Infrastructure und Cybersecurity 

spielen eine wesentliche Rolle und forcie-

ren die Komplexität des Technologiebe-

reiches. Vertriebspartner sind somit konti-

nuierlich aufgefordert, sich technische Ex-

pertise für erklärungsbedürftige Lösungen 

anzueignen und ihre Teams in ganz neuen 

Themenbereichen zu schulen.

TD SYNNEX unterstützt Vertriebspartner – 

allen voran kleinere und mittelständische 

Unternehmen – mit einer speziell darauf 

ausgerichteten und bereichsübergreifen-

den Kampagne rund um Netzwerke. Die 

Mit der Teilnahme an den Experten-

Webcasts, Zielerreichungen bei Umsatz-

vorgaben und der richtigen Beantwortung 

von Quizfragen sammeln Vertriebspartner 

Punkte, mit denen sie Monat für Monat ein 

neues Level erreichen. Sie werden belohnt 

mit Zwischenpreisen und haben am Ende 

die Chance auf einen der drei Hauptge-

winne: Reisegutscheine im Wer von 500 

bis 1.000 Euro. Die Kampagne wird zusam-

men mit den Herstellern APC by Schneider 

Electric, Eaton, LANCOM, Microsoft, Nvi-

dia, Sonicwall, TP-Link , Vertiv und Zyxel 

gestaltet.

Vertriebspartner können sich auf der 

Landingpage unter https://dach.tdsynnex.

com/de/connected/ anmelden oder von 

ihrem Ansprechpartner im Vertrieb oder 

den Networking-per E-Mail an networkin-

g4you.de@tdsynnex.com weitere Informa-

tionen erhalten. https://de.tdsynnex.com

3. Auflage der "CONNECTED"- Kampagne 

läuft seit Anfang August bis Ende Dezem-

ber 2025 und vermittelt über die Kampag-

nenseite und im Rahmen von monatlichen 

Webcasts Expertenwissen zu den Fo-

kusthemen Wifi 6/7 und 5G, Networking, 

Infrastructure und Cybersecurity.

Oliver Kaiser, Sr. Director Marketing & 

Chief Digital Officer der TD SYNNEX DACH, 

zu der neuen Kampagne: "Spannend an 

der neuen Auflage der CONNECTED-Kam-

pagne finde ich, dass sie die vier zukunfts-

weisenden Fokusthemen und die große 

Bandbreite an Lösungen und Produkten 

unserer Hersteller zeigt – und dies sowohl 

im Bereich Endpoint Solutions als auch 

im Bereich Advanced Soutions. Für mich 

ist sie in dieser Form einzigartig im Markt 

und kann dafür sorgen, dass unsere Part-

ner noch besser in begleitenden Netzwerk-

Themen ausgebildet sind."

NEWS | vertriebspartner4



TIPP: Ihr DN11 ‒ so individuell wie 

Ihr Projekt! Nutzen Sie unseren 

Produktkonfigurator und passen 

Sie Ihr Barebone perfekt an Ihre 

Anforderungen an: 

go.shuttle.eu/
yjLTA

AI ACCELERATED QUAD DISPLAY 4× 2.5 GBIT 3× M.2 SSD UP TO 96 GB REMOTE POWER ON

QUAD LAN + QUAD DISPLAY

* Empfohlener HEK bei offiziellen Shuttle Distributoren, zzgl. USt. Änderungen vorbehalten.

DN11-SERIE: KI-POWER  
IN KOMPAKTER HÖCHSTFORM
Die Shuttle XPC slim DN11-Serie kombiniert neue Intel Core Ultra Prozessoren mit integrierter KI-Beschleunigung 
und hervorragender Konnektivität – ideal für anspruchsvolle Anwendungen in Industrie, Business und Content-
Produktion. Vier 2,5-Gbit/s-LAN-Ports, Unterstützung für bis zu vier UHD-Displays, bis zu 96 GB DDR5-RAM und 
eine vielseitige M.2-Speicherarchitektur machen die 1,3-Liter-Plattform zur ersten Wahl, wenn maximale Leis-
tung auf minimalem Raum gefragt ist.

Ob als KI-Edge-Device, Netzwerk-Gateway, Firewall oder für datenintensive Visualisierung – die Mini-PCs der DN11-
Serie passen sich flexibel an Ihre Anforderungen an.

Mehr erfahren und Modelle vergleichen: WWW.SHUTTLE.EU

XPC SLIM DN11H5
 � Intel Core Ultra 5 125H Prozessor
 � Bis zu 34 TOPS KI-Leistung  

(CPU, GPU, NPU kombiniert)
 � Quad 2,5-Gbit/s-LAN für Firewalls, 

Gateways oder VM-Setups
 � 4× UHD-Display-Ausgänge  

(2× HDMI 2.1, 2× DisplayPort 1.4a)
 � Bis zu 96 GB DDR5-RAM und  

3× M.2 SSD-Steckplätze (RAID-fähig)
 � 2× USB 3.2 Gen 2×2 Type C  

(20 Gbit/s + PD) und  
sechs weitere USB-Ports

 � Optional mit WLAN und 4G/5G-Modul 
erweiterbar

 � Robustes Metallgehäuse,  
VESA-Mount-fähig, 24/7-tauglich

XPC SLIM DN11H7
Wie DN11H5, jedoch mit ...

 � Intel Core Ultra 7 155H Prozessor

XPC SLIM DN11H9
Wie DN11H5, jedoch mit ...

 � Intel Core Ultra 9 185H Prozessor
 

AB € 622,–*

DE_a4_DealersOnly_Shuttle-DN11.indd   1 24.07.2025   15:08:44
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Summer Networks 2025 bringt den Channel zusammen   
Die Umgebung rund um den Pool der 

Neuen Balan in München verwandelte 

sich am 24. Juli in die perfekte Kulisse 

für die diesjährige Summer Networks von 

Exclusive Networks. Zahlreiche Partner, 

Hersteller und IT-Profis aus dem Cyber-

security- und Netzwerk-Channel nutzten 

das Event, um sich auszutauschen, zu 

vernetzen – und gemeinsam den Sommer 

einzuläuten. 

Selbst der angekündigte Regen konnte 

den Ablauf nicht beeinträchtigen – mit der 

Cloud kennt sich der Value Add Distribu-

tor schließlich aus. Es blieb während der 

Veranstaltung trocken und die Stimmung 

unter den aufgebauten Zelten war sonnig. 

Bei kühlen Drinks und lockerer Musik 

stand vor allem eines im Mittelpunkt: 

echte Vernetzung durch persönliche 

Begegnungen und direkten Dialog. Die 

Veranstaltung war mit über 150 Teilneh-

mern auch in diesem Jahr ausgebucht und 

unterstrich damit die durchweg positive 

Resonanz. Kulinarisch verwöhnt wurden 

die Gäste mit einer abwechslungsreichen 

Auswahl an schwäbischem und vietname-

sischem Streetfood sowie internationalen 

Nachspeisen – frisch zubereitet in ver-

spannte Gespräche in lockerer Atmosphä-

re mit unseren Partnern und Herstellern." 

Die Summer Networks München 2025 war 

ein voller Erfolg und zeigt einmal mehr: 

Der Mix aus fachlichem Austausch und 

sommerlicher Entspanntheit trifft den 

Nerv der Community – und schafft echten 

Mehrwert für alle Beteiligten. 

 www.exclusive-networks.com/de

schiedenen Foodtrucks. "Uns war es auch 

in diesem Jahr ein echtes Anliegen, un-

seren Partnern Raum für Austausch, neue 

Impulse und echte Vernetzung zu bieten – 

denn genau daraus entstehen die besten 

Ideen und nachhaltige Partnerschaften", 

erklärt Marcus Adä, General Manager 

von Exclusive Networks Deutschland und 

Regional Manager DACH. "Wir hatten ent-

Christian Burger, Katharina Heringer, NorbertRudiger von NTS und Marcus Adä, Exclusive Networks
Sophos stärkt Channel mit neuem Partnerprogramm   

adesso erweitert sein Portfolio 

Die adesso SE ist dem Partnerpro-

gramm von Siemens Digital Industries 

Software beigetreten, um sein Tech-

nologieportfolio um marktführende 

Softwarelösungen aus dem Siemens 

Xcelerator-Portfolio in den Bereichen 

CAD, PLM, MES und IIoT zu erweitern. 

Damit positioniert sich adesso als star-

ker Integrationspartner für die digitale 

Transformation in der Fertigungsin-

dustrie. Ziel der Partnerschaft ist es, 

Industrieunternehmen bei der digita-

len Transformation mit ganzheitlichen 

Lösungen zu unterstützen – von der 

Produktentwicklung über die Produkti-

on bis hin zum Betrieb im IIoT.

 www.adesso.de

Sophos stärkt Channel mit neuem Partnerprogramm

Sophos führt sein neues Partnerprogramm ein, das Partnern zahlreiche neue Möglich-

keiten eröffnet, ihr Wachstum mit branchenführenden Cybersecurity-Lösungen zu be-

schleunigen und sich erfolgreich in einem zunehmend wettbewerbsintensiven Markt 

zu positionieren. Das neue Programm bringt die globale Partnerlandschaft von So-

phos und Secureworks in einem integrierten, leistungsstarken Ökosystem zusammen. 

Es baut auf dem bisherigen bewährten und preisgekrönten Programm von Sophos auf 

und zählt mit über 25.000 Partnern weltweit zu den etabliertesten in der Branche. Die 

Einführung des neuen Partnerprogramms erweitert das Service- und Support-Angebot 

noch einmal deutlich. Durch die Kombination der Stärken von Sophos und Secure-

works kann der Channel nun Sicherheitslösungen der nächsten Generation noch 

schneller, profitabler und in größerem Umfang bereitstellen. Untersuchungen von 

Canalys zeigen, dass Kunden für jeden Dollar, den sie für Cybersicherheitsprodukte 

ausgeben, zusätzlich zwei Dollar in Dienstleistungen von Partnern investieren. Dies 

unterstreicht die wachsende Nachfrage nach partnergeführten Dienstleistungen und 

die Möglichkeit, durch dediziertes Know-how und hochwertigen Support neue Einnah-

mequellen zu erschließen. Angesichts der zunehmend komplexen Bedrohungen und 

der Marktkonsolidierung sind Partner wichtiger denn je, wenn es darum geht, Kunden 

bei ihren Entscheidungen im Bereich Cybersicherheit zu unterstützen. www.sophos.de

NEWS | vertriebspartner6
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ACE und Unit4 gestalten gemeinsam die digitale ERP-Zukunft
Unter dem Leitgedanken "Technologie für Menschen – gemein-

sam mehr erreichen" fand in Berlin der ACE Solutions Day statt 

– ein gemeinsames Event von ACE Solutions und Unit4 für Be-

standskunden in der DACH-Region. Unit4, ein weltweit führender 

Anbieter von cloudbasierten Unternehmensanwendungen für 

kunden- und mitarbeiterorientierte Organisationen und ACE Solu-

tions, ein erfahrener Beratungspartner für ERP-Projekte und Digi-

talisierungsvorhaben im Mittelstand, kooperieren schon lange in 

der DACH-Region. Die Veranstaltung über den Dächern Berlins mit 

Blick auf den Alexanderplatz, bot neben Fachvorträgen auch Live-

Demonstrationen von Unit4-Lösungen. Im Zentrum standen dabei 

die Lösungen Unit4 ERP, Unit4 Financials by Coda und Unit4 FP&A.

Rund 70 Teilnehmende nutzten die Gelegenheit zum Austausch, 

zur Diskussion aktueller Herausforderungen und zur gemein-

samen Gestaltung der digitalen Zukunft. Im Fokus standen 

innovative Technologien rund um ERP, KI und Automatisierung – 

praxisnah demonstriert und mit hoher Resonanz aufgenommen. 

Bei der gemeinsamen Abendveranstaltung hoch über dem Alexan-

derplatz konnten die gewonnen Erkenntnisse vertieft werden. Die 

partnerschaftliche Atmosphäre und der unkomplizierte Austausch 

wurden von allen Beteiligten sehr geschätzt.

"Der ACE Solutions Day hat gezeigt, wie groß das Interesse an in-

novativen, aber pragmatischen Digitalisierungslösungen im Mit-

telstand ist", erklärt Alexander Gewiese, CEO der ACE Solutions 

GmbH. "Im ERP-Bereich erleben wir eine Phase der Evolution. 

Systeme müssen heute nicht nur abbilden, sondern mitdenken, 

vernetzen und vorausschauend handeln. Genau das haben wir 

gemeinsam mit Unit4 greifbar gemacht."

Dabei war für alle Teilnehmenden klar: Moderne ERP-Systeme 

müssen heute deutlich mehr leisten als die bloße digitale Ab-

bildung von Prozessen. Kunden erwarten intelligente, vernetzte 

Lösungen, die vorausschauend handeln, statt nur zu reagieren. Im 

Mittelpunkt stehen dabei nicht mehr allein Funktionen, sondern 

der konkrete Nutzen für die Mitarbeitenden und was das ERP für 

sie tun kann, und wie hilft es dabei, bessere Entscheidungen zu 

treffen. "Unsere Kunden erwarten heute intuitive Systeme, die 

ihnen helfen, schneller und fundierter zu entscheiden – nicht mehr 

nur digitale Prozessabbildung, sondern echte Unterstützung im 

Arbeitsalltag", so Stefan Klein, Sales Director – DACH, Benelux & 

France bei Unit4. "Mit dem Event wollten wir zeigen, wie Cloud 

und KI konkret Mehrwert schaffen – das direkte Feedback war 

durchweg positiv."

Die Vorstellung von AVA – dem virtuellen Assistenten von Unit4 – 

und der Smart Automation Services machte das Potenzial moder-

ner ERP-Systeme unmittelbar erlebbar. "Die Teilnehmenden waren 

begeistert, KI nicht nur als Vision, sondern als gelebte Praxis im 

System zu erleben – das verändert die Sichtweise auf ERP grund-

legend", ergänzt Alexander Gewiese.  www.unit4.com/de

Kubermatic und Bechtle AV Software Solutions 360° geben Partnerschaft bekannt

Kubermatic und Bechtle AV Software Solutions 360° geben ihre strategische Zusammenarbeit bekannt. Die Partnerschaft ver-

bindet Kubermatics Kubernetes-Automatisierung mit der bewährten IT-Expertise von Bechtle AVS. Gemeinsam ermöglichen sie 

die Entwicklung und den Betrieb sicherer Cloud-Anwendungsplattformen für den öffentlichen Sektor und Organisationen der 

Verteidigung. Im Fokus stehen moderne, cloud-native Plattformen. Sie erfüllen höchste Anforderungen an Sicherheit, Compliance 

und Datensouveränität. Die technologische Basis bildet Open-Source-Software, die Transparenz, Flexibilität und Skalierbarkeit 

gewährleistet. Ein Beispiel für diese Zusammenarbeit ist die Sovereign Appian Cloud (SAC). Sie ist bereits über einen Rahmenver-

trag mit Partner Deutschland (PD) verfügbar. Zusätzlich ist Kubermatic-Technologie über Rahmenverträge mit Dell Technologies 

zugänglich. Öffentliche Einrichtungen erhalten so einfachen Zugriff auf vollständig verwaltete Kubernetes-Lösungen.

"Unsere Mission ist es, Behörden und Verteidigungseinrichtungen bei ihrer digitalen Transformation zu unterstützen, ohne dass 

sie dabei die Kontrolle über ihre Daten oder Anwendungen verlieren", erklärt Sebastian Scheele, CEO von Kubermatic. "Gemein-

sam mit Bechtle AVS bauen wir die nächste Generation sicherer, ausfallsicherer Cloud-Plattformen."

Die Kooperation schafft ein starkes Angebot für Organisationen, die auf moderne Cloud-Technologien setzen. Dabei stehen Sicher-

heit und Stabilität im Mittelpunkt. Gleichzeitig leistet die Partnerschaft einen Beitrag zur technologischen Souveränität im öffent-

lichen Sektor und verringert digitale Abhängigkeiten. www.kubermatic.com, www.bechtle.com

Stefan Klein, Sales Director – DACH, Benelux & France bei Unit4 (links) begrüßt die Teilneh-
menden ebenfalls im Namen von Unit4

NEWS | unternehmen8



Völlig freier Schreibtisch Vollständig vorinstalliert Völlig geräuschlos

INVISIBLE. 
NOISELESS. Under Desk PC

senza

Der ARCTIC senza Under Desk PC ist ein passiv gekühlter Mini-PC mit AMD Ryzen™ 
5000 Serie Prozessoren und AMD Radeon™ Grafik. Die effiziente und dennoch kraftvol-
le AMD-CPU bietet eine hohe Rechenleistung. Dank der 1 TB M.2 NVMe® SSD bietet 
das System blitzschnelle Ladezeiten und ausreichend Speicherplatz. Während die 2.5G 
LAN-Schnittstelle ausfallsicheres Ethernet bereitstellt, gewährleisten WiFi 6E und Blue-
tooth kabellose Verbindungen. 

Thank You
for Choosing
ARCTIC

Engineering 
Exper� se
seit 2001

Preis. 
Leistung.
Qualität.

Weltweite 
Präsenz

Erweiterte 
Hersteller-
garan� e

CO²- 
neutrales 
Unternehmen

Nachhal� ger 
Support

Persönlicher 
Kundenservice

Händlerformular
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Melter investiert in Ricoh Pro VC80000
Ricoh gibt bekannt, dass die MMS Melter Mail Service GmbH, 

ein führender Spezialist für datengetriebene Direct Mailings und 

Printkampagnen in Europa, ab sofort auf die Leistungsfähigkeit 

der Ricoh Pro VC80000 setzt. Mit der Investition in die Ricoh Pro 

VC80000, die speziell für die Anforderungen der grafischen Indus-

trie entwickelt wurde und mit KI-gestützter Workflow-Automatisie-

rung und modernster Highspeed-Inkjettechnologie ausgestattet 

ist, hebt Melter die Produktivität, Flexibilität und Effizienz seines 

Produktionsdrucks auf ein neues Niveau.

Bei Melter gehen klassische und moderne Technik Hand in Hand: 

Offset- und Digitaldruck ergänzen sich perfekt, um die vielfältigen 

Anforderungen der Kunden zu erfüllen. Vor sechs Jahren hat das 

Unternehmen in eine Ricoh Pro VC70000 investiert und damit eine 

Entscheidung getroffen, die sich als Meilenstein in der jüngeren 

Unternehmensgeschichte erwiesen hat. Nun folgt der nächste 

Schritt: Mit der neuen Ricoh Pro VC80000 erweitert Melter seine 

Produktionskapazitäten und setzt erneut auf modernste Technolo-

gie. Das Drucksystem überzeugt bei der Produktion von personali-

sierten Printprodukten in herausragender Qualität durch die hohe 

Produktivität, insbesondere auf gestrichenen Offsetpapieren bis 

300 g/m² mit einer Geschwindigkeit von bis zu 150 m pro Stunde. 

Darüber hinaus punktet das Drucksystem mit herausragender 

Druckqualität und einer platzsparenden, kompakten Bauweise. 

Markus Bauer, Betriebsleiter bei Melter, sagt: "Mit der Ricoh Pro 

VC80000 haben wir in eine Technologie investiert, die uns vom 

ersten Moment an mit ihrer Präzision, intelligenten Automatisie-

rung und beeindruckenden Effizienz restlos überzeugt hat. Sie 

ist für uns ein wichtiger Zukunftsschritt und zugleich ein weiterer 

Meilenstein in unserer gemeinsamen Erfolgsgeschichte mit Ricoh 

– mit dem Ziel, neue Marktchancen zu erschließen und unseren 

Kunden noch höhere Qualität, kürzere Lieferzeiten und eine grö-

ßere Produktvielfalt zu bieten. Mit der VC80000 sind wir bestens 

gerüs tet, um künftige Anforderungen noch schneller, flexibler und 

in höchster Qualität umzusetzen. Damit setzen wir ein klares Zei-

chen für Innovation und Wachstum und schaffen die Grundlage, 

unsere Position im Markt nachhaltig auszubauen."

Torsten Lips, Commercial Director Business Process Management 

& Ricoh Graphic Communications bei Ricoh Deutschland, ergänzt: 

"Es ist für uns ein großer Vertrauensbeweis, dass sich ein Un-

ternehmen mit höchsten Qualitätsansprüchen wie Melter für die 

Ricoh Pro VC80000 entschieden hat. Bereits bei der Installation 

der Ricoh Pro VC7000 hat sich gezeigt, wie partnerschaftlich und 

zielorientiert beide Seiten zusammenarbeiten. Das werden wir 

natürlich auch bei der Inbetriebnahme des neuen Systems fort-

führen. Wir sind gespannt auf die innovativen Projekte, die mit 

der Ricoh Pro VC80000 realisiert werden und freuen uns auf die 

weitere Zusammenarbeit mit Melter.“ 

 www.ricoh.de

Transparente IT-Sicherheit für User: 
Samsung Geräte jetzt mit IT-Sicherheitskennzeichen des BSI

Samsung hat am 23. Juli vom Bundesamt für Sicherheit in der Informati-

onstechnik (BSI) das IT-Sicherheitskennzeichen für Smartphones der ak-

tuellen Galaxy A-Serienmodelle A26, A36 und A56 sowie für die Smart-TVs 

der Modellreihen des Jahres 2025 erhalten. In der Eschborner Deutsch-

landzentrale von Samsung übergab BSI-Präsidentin Claudia Plattner die 

Kennzeichen symbolisch an Man-Young Kim, Präsident Samsung Electro-

nics in Deutschland. Samsung verpflichtet sich dazu, dass gekennzeich-

nete Produkte die geltenden Sicherheitsanforderungen des BSI erfüllen. 

Nutzer*innen profitieren von dieser Transparenz und erhalten Orientierung 

bei der Kaufentscheidung. www.samsung.com
 

Sina Melter (Geschäftsleitung Melter), Markus Bauer (Betriebsleitung Melter), Babette von 
Goetzen Sanchez, Philipp Melter, Daniel Melter (alle Geschäftsleitung Melter) sowie Philipp 
Osman, Sales Specialist Continous Feed Business Ricoh, und Torsten Lips, Commercial 
Director Business Process Management & Ricoh Graphic Communications.

Kennzeichen-Übergabe in Eschborn: (v.l.): Man-Young Kim, Präsident 
Samsung Electronics GmbH, Claudia Plattner, Präsidentin des BSI und Hoon 
Seol, Head of Consumer Electronics Division Samsung Electronics GmbH
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gigaset.com/pro

Professionell.  
Zuverlässig.  
Zukunftssicher.
Kommunikation  
von Profis für Profis

Ob für Start-up, Mittelständler oder Weltkonzern: Gigaset setzt  
mit seiner überzeugenden Kombination aus Premium-Qualität 
und maximaler Flexibilität seit Jahrzehnten Maßstäbe in Sachen 
professioneller Geschäftskommunikation. Unternehmen jeder 
Größe und aus allen Branchen können mit unserer Hardware 
wachsen und unser System weiter ausbauen, ohne die Hardware 
austauschen zu müssen. Darüber hinaus sind wir durch unser  
enges Netzwerk kompetenter lokaler Partner jederzeit in der 
Lage, auf die individuellen Bedürfnisse unserer Kunden umfas-
send einzugehen und ganzheitliche Lösungen zu realisieren. 

Unsere vier Produktkategorien sorgen für hohe 
Investitions- und Zukunftssicherheit und garantieren 
unseren Kunden klare Vorteile im Wettbewerb:
•  Zu jedem Business perfekt passende schnurlose Telefone  

von Europas Marktführer für DECT-Telefonie.
•  Modernste Tischtelefone mit herausragender Audioqualität.
•  Zukunftssichere Kommunikations-Systeme mit maximaler  

Interoperabilität mit den führenden Anbietern von IP- und 
cloudbasierter Telefonie.

•   Attraktive Smartphones mit flexibler Individualisierung  
von Soft- und Hardware.

Wir beraten Sie gerne ausführlich und individuell!

Schnurlose Telefone Tischtelefone Single- und Multizellen Systeme Smartphones
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Universal Docking Stationen und Hubs der nächsten Generation
Club 3D: Neue Möglichkeiten der Arbeitsplatzvernetzung 

Club 3D hat seine neuartige Universal Docking Station und Hub vorgestellt. 

Die "CSV-2540" 14-1 USB-C Quad Display Docking Station, die erste native 

4x 4K60Hz Dockingstation, unterstützt bis zu vier beeindruckende 4K-

Displays über einen einzigen USB-C-Anschluss. Dank der DisplayPort 2.1 

Alt-Mode-Technologie bietet diese Lösung höchste Bildqualität mit einer 

Auflösung von bis zu 7.680 x 4.320/30 Hz und vollständigem HDR10+. Unter-

stützte Auflösungen reichen hierbei bis zu 8K30 Hz oder 4 x 4K60 Hz. Außer-

dem punktet das Gerät durch die volle Nutzung der externen 150-W-Leistung 

mit max. 100 W für den angeschlossenen PC/Laptop sowie max. 30 W Down-

stream-Ladung für angeschlossene USB-C-Mobilgeräte. Die Unterstützung 

der ultraschnellen 2,5-Gigabit-Ethernet-Geschwindigkeit sorgt für ein noch 

schnelleres nahtloses und reaktionsschnelles Interneterlebnis.

Darüber hinaus ist die Docking-Station kompatibel mit allen Thunderbolt- 

und USB-C-Laptops mit allen Funktionen.

Der neue "CSV-2552" 9-1 USB-C Dual HDMI 100W-Hub ist perfekt für Benut-

zer, die unterbrechungsfreie Multi-Display-Setups benötigen. Er verbessert 

nicht nur die Verbindung, sondern auch den kreativen Workflow. Der USB-

C-Hub bietet Unterstützung von Dual 4K60 Hz im 

MST-Modus unter Windows, wobei der PC DP 1.4 und 

DSC unterstützen muss. Der USB-Type-C-PD-Lade-

anschluss unterstützt PD 3.0 mit maximal 100 Watt. 

Die unterstützten Auflösungen reichen von 8K30 Hz, 

4K60 Hz bis 2 x 4K60 Hz.  www.club-3d.com/de

Dell ergänzt sein Business-Portfolio um Pro Max Workstations
Dell Technologies baut sein Portfolio an Workstations für alle Einsatzbereiche 

weiter aus. Die Notebooks der neuen "Dell Pro Max"-Serie liefern höchste Per-

formance dank der aktuellen NVIDIA RTX PRO GPUs der Blackwell-Generation. 

Die Notebooks wurden exakt auf die Ansprüche von Power-Usern, Ingenieuren, 

Kreativschaffenden und KI-Entwicklern zugeschnitten.

Die neuen Notebooks der Serie "Dell Pro Max 14/16 Premium" richten sich an 

User, die Wert auf eine gelungene Kombination aus Mobilität, Design und Leis-

tung legen. Das moderne und schlanke Erscheinungsbild kombiniert Dell mit 

kompromissloser Leistung. Dafür sorgen die neuesten Intel Core Ultra 9 Prozes-

soren und die NVIDIA RTX PRO 3000 Blackwell GPUs – ideal für grafikintensive 

Anwendungen wie die Videobearbeitung, CAD oder die Datenanalyse. Mit dem 

weltweit kompaktesten Formfaktor in der Klasse der 14- und 16-"-Workstations 

ermöglichen die Geräte zudem produktives Arbeiten an nahezu jedem Ort. Das 

16-"-Modell ist darüber hinaus das weltweit erste Notebook mit 

einem 4K-Tandem-OLED-Display, das für außergewöhnliche 

Bildqualität sorgt. Dessen Zertifizierung nach VESA Display-

HDR TrueBlack 1000 garantiert tiefe Schwarzwerte und 

hohe Kontraste, wodurch sich die Workstation für präzises 

Arbeiten an visuellen Inhalten eignet.

Die Notebooks der Serie "Dell Pro Max 16/18 Plus" setzen 

ganz neue Maßstäbe für mobile Hochleistungs-Work-

stations. Konzipiert für komplexe und datenintensive 

Anwendungen sind sie mit NVIDIA RTX PRO 

5000 Blackwell GPUs (maximale Konfi-

guration) ausgestattet. Durch die 

55W Intel Core Ultra Prozessoren 

(maximale Konfiguration) bieten 

sie zudem optimale Rechenleistung 

im mobilen Format. Für anspruchsvolle Aufgaben wie 

KI-Modellierung, Datenanalysen und kreative Workflows 

steht überdies mit bis zu 16 Terabyte Speicherkapazität 

ausreichend Daten-Storage zur Verfügung, und die 

großzügigen 16- beziehungsweise 18-"-Displays geben 

reichlich Bildschirmfläche.

Die Notebooks der Serie "Dell Pro Max 14/16" sind der 

ideale Einstieg in die Pro Max Serie. Mit ihrem kom-

pakten Design, wahlweise 14- oder 16-"-Display und 

einem Gewicht von nur 1,79 kg (14-"-Modell) sind sie 

perfekt für den mobilen Einsatz geeignet und punkten 

mit einer Akkulaufzeit von bis zu 18 Stunden im Dell Pro 

Max 14 beziehungsweise bis zu 20 Stunden beim Dell 

Pro Max 16.

Als erste Copilot+-PCs innerhalb der Serie 

Dell Pro Max sind die Notebooks mit AMD 

Ryzen AI Prozessoren ausgestattet, 

die mit über 50 TOPS auf der in-

tegrierten NPU speziell auf KI-ge-

stützte Arbeitsprozesse ausgelegt 

sind. Alternativ stehen auch Varianten 

mit Intel Core Ultra Prozessoren und 

NVIDIA RTX PRO 2000 GPUs (maximale 

Konfiguration) zur Verfügung. Was sämt-

liche Notebooks der Dell Pro Max-Serie 

vereint, sind die fortschrittlichen Sicher-

heitsfunktionen und die lokale Ausführung 

von KI-Workloads. www.dell.de

16-"-Modell ist darüber hinaus das weltweit erste Notebook mit 

einem 4K-Tandem-OLED-Display, das für außergewöhnliche 

Bildqualität sorgt. Dessen Zertifizierung nach VESA Display-

HDR TrueBlack 1000 garantiert tiefe Schwarzwerte und 

hohe Kontraste, wodurch sich die Workstation für präzises 

Arbeiten an visuellen Inhalten eignet.

Die Notebooks der Serie "Dell Pro Max 16/18 Plus" setzen 

ganz neue Maßstäbe für mobile Hochleistungs-Work-

stations. Konzipiert für komplexe und datenintensive 

Anwendungen sind sie mit NVIDIA RTX PRO 

5000 Blackwell GPUs (maximale Konfi-

Pro Max 16.

Als erste Copilot+-PCs innerhalb der Serie 

Dell Pro Max sind die Notebooks mit AMD 

mit Intel Core Ultra Prozessoren und 

NVIDIA RTX PRO 2000 GPUs (maximale 

Konfiguration) zur Verfügung. Was sämt-

liche Notebooks der Dell Pro Max-Serie 

vereint, sind die fortschrittlichen Sicher-

heitsfunktionen und die lokale Ausführung 

von KI-Workloads. 

"Dell Pro Max 16 Premium"
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Maximale Bildschirmfläche für maximale Produktivität

Mit seiner 49-Zoll-Bildschirmdiagonalen bietet Ihnen der LC-M49QCK außergewöhnlich viel Platz für paralleles Arbeiten, Videoschnitt, Tabellen oder immersive
Spielewelten. Ob beim Business-Setup mit mehreren Fenstern oder im Gaming-Bereich mit breitem Sichtfeld – dieser Ultrawide-Monitor ersetzt mühelos ein 
Dual-Monitor-Setup. Besonders im Home-Office, beim Finanz- oder Grafikdesign sowie im Sim-Racing-Bereich entfaltet er sein volles Potenzial.

Immersives Erlebnis - 1000R-Krümmung für maximalen Fokus

Mit einer starken Krümmung von 1000R passt sich der Monitor LC-M49QCK ideal der natürlichen Sicht des menschlichen Auges an. So erleben Sie Spiele und Mit einer starken Krümmung von 1000R passt sich der Monitor LC-M49QCK ideal der natürlichen Sicht des menschlichen Auges an. So erleben Sie Spiele und 
Filme besonders intensiv und ermüdungsfrei. Die Krümmung fördert zudem den Fokus und reduziert Ablenkung am Bildschirmrand.

Kristallklare Darstellung dank DQHD-Auflösung

Dank der DQHD-Auflösung (5120x1440 Pixel) bietet Ihnen der LC-M49QCK gestochen scharfe Bilder auf ultrabreiter Fläche – ideal für Multitasking, Gaming oder 
kreative Anwendungen. Sie erhalten die Bildschärfe von zwei QHD-Monitoren in einem nahtlosen Display. Perfekt für alle, die Wert auf maximale Detailtiefe legen.

Weitere Highlights des LC-M49QCK

- 2x HDMI 2.1 | 1x DisplayPort 1.4 - 2x HDMI 2.1 | 1x DisplayPort 1.4 
- 120-Hz-Bildwiederholrate | 3-ms-Reaktionszeit (OD)
- Adaptive Sync | HDR10 | Overdrive | Low Blue | PiP/PbP | Flicker-Free | VESA-kompatibel | höhenverstellbarer Standfuß

#powerforeveryone                                                                  www.lc-power.com

www.lc-power.com

LC-Power-Produkte
erhalten Sie bei den
offiziellen Distributoren:



Getac erweitert sein Portfolio im Bereich ATEX zertifizierter Ta-

blets um das neue "UX10-EX". Das speziell für explosionsgefähr-

dete Umgebungen der Zonen 2/22 entwickelte 10,1" Tablet ergänzt 

das umfangreiche Angebot an robusten EX zertifizierten Geräten 

mit Windows- und Android Betriebssystemen, zukunftsfähig und 

stets basierend auf modernsten Technologien. Damit festigt Getac 

seine Position als Komplettanbieter von robusten, sicheren EX 

Lösungen für anspruchsvolle Branchen wie Chemie, Pharma, Öl 

& Gas, Energieversorgung sowie Feuerwehren, die auf hohe Lei-

stungsfähigkeit, Ausfallsicherheit und Funktionalität angewiesen 

sind.

Das neue UX10-EX Tablet erweitert die erfolgreiche Getac UX Serie 

um ein Gerät, das höchste Sicherheitsstandards erfüllt. Das hel-

ligkeitsstarke 10,1"-Display ist auch bei direkter Sonneneinstrah-

lung hervorragend ablesbar, während vielseitige Schnittstellen 

eine flexible Integration in bestehende Systeme ermöglichen. Für 

lückenlose Sicherheit bei der Authentifizierung von Benutzern 

verfügt das UX10-EX über einen RFID-Leser und bietet zusätzlich 

eine Windows Hello-Kamera zur Gesichtsauthentifizierung. Dank 

robuster Bauweise und leistungsstarker Hardware ist das UX10-EX 

ideal für den Einsatz in explosionsgefährdeten Zonen. Es ist nach 

MIL-STD-810H und IP66 zertifiziert und bietet eine Sturzfestigkeit 

von 1,8 m.

Neben dem eigensicheren UX10-EX bietet Getac ein breites Pro-

duktportfolio an vollständig robusten EX Tablets mit unterschied-

lichen Displaygrößen und Features – sowohl für Windows als auch 

Android Anwendungen. Diese Serie wird mit umfassenden Zube-

hör für verschiedenste Einsatzszenarien erweitert. Dies ermögli-

cht den Kunden, passgenaue Komplettlösungen für ihre individu-

ellen Anforderungen in anspruchsvollen Branchen mit besonders 

hohen Sicherheitsstandards einzusetzen.

• Getac ZX10-EX: KI- fähiges und Google ARCore zertifiziertes 

 EX Tablet für intelligente Anwendungen im Ausseneinsatz

•	Getac F110-EX: Ein robustes 11,6 Zoll Windows Tablet mit hoher  

 Rechenleistung, langer Akkulaufzeit und Funktionalität – perfekt  

 für anspruchsvolle Anwendungen in explosionsgefährdeten Be- 

 reichen.

• Getac K120-EX: Leistungsstarkes 12,5 Zoll Windows Tablet, das  

 höchste Ansprüche an Performance und Sicherheit in explo-

 sionsgefährdeten Bereichen erfüllt.

Getac überzeugt nicht nur durch technische Exzellenz, sondern 

auch durch marktführende umfassende Garantieleistungen, die 

speziell auf die Anforderungen industrieller Anwendungen zuge-

schnitten sind. Die Bumper to Bumper Garantie umfasst Unfall-

schäden und deckt die erweiterten Gesamtbetriebskosten ab.

 www.getac.com

Getac erweitert sein robustes EX-Portfolio
Neues UX10-EX Tablet ergänzt umfassendes Angebot für explosionsgefährdete Umgebungen

Nicht nur für Apple-Fans – Comspot präsentiert seine Upcycling-Kollektion 

Bislang waren sie nur in Comspot-Stores zu haben: Individuelle Taschen aus Textilbannern mit 

Apple-Motiven, handgenäht in Hamburg. Jetzt können Interessierte ihr exklusives Wunschmo-

dell auch einfach im Webshop von Comspot aussuchen und bestellen. Deutschlands größter 

Apple Premium Partner bietet die nachhaltigen Upcycling-Modelle in vier Varianten an: Als Ka-

beltasche, Cross Body Bag sowie als kleinen und großen Shopper. Jedes Modell ist ein nachhal-

tiges Unikat mit sozialem Mehrwert, denn der komplette Gewinn aus dem Verkauf der einzigar-

tigen Accessoires wird an die Tafel Deutschland gespendet. Mit seiner ersten eigenen Kollektion 

will Comspot, das zur deutschen Unternehmensgruppe Byteclub gehört, mehr ökologisches 

und soziales Bewusstsein in den IT-Zubehörmarkt bringen: "Die Textilbanner von Apple in unseren Filialen werden alle paar Monate 

ausgetauscht. Das vegane Material ist hochwertig, reißfest und sehr robust – und damit viel zu schade, um es zu entsorgen. Deshalb 

haben wir uns dazu entschlossen, daraus mode- und umweltbewusste Accessoires zu schaffen – nicht nur für Apple-Fans", erklärt 

Michael Hencke, Geschäftsführer des Byteclubs. www.comspot.de/kaufenundgutestun.html, https://byteclub.rocks/
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Windows 10 verabschiedet sich – jetzt ist der perfekte Zeitpunkt, auf ein leis-
tungsstarkes Microsoft Surface mit Windows 11 Pro
umzusteigen. So bleiben Sie produktiv, genießen höchste Sicherheit und sind bes-
tens für die Zukunft gerüstet.

Wenn Grenzen
verschwimmen
- Surface.
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IFA – "Innovation für alle" 

In der Zeit vom 5. bis 9. September gilt für die Messe Berlin wieder: 

"IFA – Innovation für alle". Die Messe ist war bereits Anfang Juli 

nahezu ausgebucht, alle bedeutenden Fachhandelskooperationen 

sind an Bord und der Innovationskurs der IFA wird im 101. Jahr 

konsequent weiterverfolgt.

Die IFA festigt damit ihren Status als internationale Business-

Plattform für Home und Consumer Tech und positioniert sich 

klar als "The Place to Be" für Industrie, Handel und alle, die am 

technologischen Wandel teilhaben wollen.

Innovationstreiber und Marktabbild zugleich
Mit AI, Software & Computing Power sowie Sustainability rückt 

die IFA 2025 drei Schlüsselthemen in den Mittelpunkt, die den 

Markt transformieren. Gleichzeitig stärkt sie ihre Kernsegmente 

Home Entertainment und Home Appliances – und entwickelt 

zukunftsorientierte Bereiche wie Smart Home, Communication & 

Connectivity, Audio, Gaming, Content Creation, Fitness & Digital 

Health sowie Mobility gezielt weiter.

"Die IFA ist der einzige Ort, an dem das vollständige Abbild des 

Elektronik- und Techmarkts erlebbar wird – kompakt, international 

und praxisnah. Hier können sich Industrie und Handel strategisch 

austauschen und vernetzen – und mit Endkonsumenten in direkten 

Kontakt treten. Genau das macht die IFA einzigartig", sagt Leif 

Lindner, CEO, IFA Management GmbH.

Starke Branchenpartner, volles Commitment
Alle namhaften Einkaufskooperationen des Handels 

stehen auch 2025 hinter der IFA. Ihre Präsenz unterstreicht 

die Bedeutung der Messe als zentralen Treffpunkt der 

Branche – und als Plattform, auf der sich Industrie- und 

Handelsperspektiven auf Augenhöhe begegnen und gemeinsam 

die Zukunft gestalten.

Neue Formate für mehr Innovation
Mit neuen Erlebnisflächen und strategisch erweiterten Segmenten 

unterstreicht die IFA in diesem Jahr ihren Anspruch, Trends 

abzubilden und aktiv zu gestalten. So entstehen Formate mit 

echtem Mehrwert:

IFA Creator Hub
Der "IFA Creator Hub" ist der zentrale Treffpunkt für Influencer, 

Content Creator und ihre Communities – mit Creator Stage, VIP-

Bereich, Livestreaming-Stations sowie Podcast- und Streaming-

Studios. Im Palais am Funkturm setzt der Hub neue Maßstäbe für 

authentischen, reichweitenstarken Content und bietet Besuchern 

Einblicke in moderne Content-Produktion.

Beauty Hub
Der neue "Beauty Hub" feiert 2025 Premiere als Highlight der 

Fitness & Digital Health Area in Halle 17 und zeigt smarte Beauty-

Innovationen rund um Skincare, Haircare und Selfcare. Interaktive 

Erlebnisse, immersive Markenwelten und hands-on Stationen 

machen den Bereich besonders attraktiv für Gen Z und Beauty-

Tech-Fans.

IFA Outdoor Cooking & Gardening
Im Sommergarten entsteht mit "IFA Outdoor Cooking & 

Gardening" eine neue Erlebniswelt für Outdoor-Enthusiasten – 

mit innovativen Lösungen für Kochen, Grillen und Gartenpflege. 

Live-Demos und interaktive Produkterlebnisse machen den 

Außenbereich zur Bühne für nachhaltigen Lifestyle und neue 

Geschäftspotenziale im wachsenden Outdoor-Segment.

The Track
Mit dem Special-Feature "The Track" bringt die IFA Mobilität 

auf die Messe – Besucher können E-Bikes und E-Scooter 

Berlin erneut Anfang September der Innovations-Hotspot für Home & Consumer Tech

IFA 202516
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direkt zwischen Halle 6 und 7 testen. Die Aktivierung 

greift das wachsende Interesse an smarter 

Mikromobilität auf und bietet eine authentische 

Produkterfahrung im realen Anwendungskontext.

Games Ground x IFA
Gemeinsam mit Games Ground schafft die IFA eine 

Plattform für Indie-Gaming made in Berlin – mit Fokus 

auf Studios, Entwickler und die kreative Gaming-Szene 

der Hauptstadt. Die Kooperation bringt Festival-Flair 

und Gaming-Kultur in die Messehallen und stärkt 

Berlin als Hotspot für Games-Entwicklung.

Find your next Tech
"Find your next Tech" ist ein Livestream-Format in 

Kooperation mit Webedia, das neue Techniktrends und 

Gaming-Highlights auf und von der IFA erlebbar macht. 

Mit dabei: Aussteller, Produkte, Hardware-Anbieter 

und Publisher – live von der Bühne und auf den 

Webedia-Channels.

Zurück auf dem Messegelände unter dem Funkturm 

wird auch die IFA Global Markets nunmehr zum 

achten Mal parallel zur IFA stattfinden. Auf mehr als 

10.000 qm werden, beginnend ab IFA Sonntag, in 

Halle 26 für nur 3 Tage eine Selektion der international besten Zulieferer und 

Komponentenhersteller der Branche – nur für Fachbesucher – zu erleben sein.

 www.ifa-berlin.com/de/

Kodak: Fokus auf das Bild – Erinnerungen festhalten mit Produkten 
für die ganze Familie
Halle 20, Stand 169
Vom 5. bis 9. September ist Kodak auf der IFA 2025 vertreten 

und stellt dort seine Produkte vor. Von Sofortbildkameras 

über analoge Modelle bis hin zu Bridgekameras und Fernglä-

sern für Kinder – die Marke widmet sich auch auf der IFA ganz 

dem Bild und dem Festhalten von Erinnerungen, mit einer 

Auswahl an ikonischen Produkten und Neuheiten, für die gan-

ze Familie. 

Zu den Kodak Produkthighlight auf der Messe zählen die 

"Kodak C1 – Kompakte Digitalkamera", ein leicht zu handha-

bendes, spielerisches und zuverlässiges Modell, um Alltags-

momente festzuhalten und auszudrucken. Mit "Kodak AZ653" 

präsentiert der Hersteller einen leistungsstarken und viel-

seitigen Bridge-Allrounder für alle, die auf ausgiebige Zoom-

funktionen setzen. Die Kinderferngläser "Kodak BCS100" sind 

bunt, robust und speziell für kleine Entdecker konzipiert. Au-

ßerdem mit im Gepäck ist die Analogkamera "Kodak H35N", 

eine Neuinterpretation des Klassikers – ideal für alle, die den 

Retro-Charme der analogen Fotografie lieben.  www.kodak.de

+ + + News im Überblick + + + News im Überblick + + + News im Überblick + + +

FRITZ!Mesh Set 4200: Neue Mesh Sets auch direkt per LAN an belie-
bigen Router anschließen
Halle 5.2, Stand 177
Auf der IFA wird unter anderem das neue "FRITZ!Mesh Set 4200" 

präsentiert, welchen den bewährten FRITZ!Repeater 3000 AX ent-

hält. Es bietet ein flexibel skalierbares Mesh-System für starkes 

WLAN sowie typische FRITZ!-Funktionen wie Gastzugang, Zeitschal-

tung oder Kindersicherung. Das FRITZ!Mesh Set 4200 stellt mit sei-

nem Triband-Wi-Fi-6-WLAN ein leistungsstarkes WLAN bereit und ist 

als 2er- und 3er-Set verfügbar. Die große Neuerung des FRITZ!Mesh 

Wi-Fi Sets ist, dass dies auch direkt per LAN an einen beliebigen 

Router oder ein Glasfasermodem (ONT) angeschlossen werden kann 

und dort sämtliche Funktionen des FRITZ! WLAN Mesh bereitstellt. 

Der per LAN angebundene FRITZ!Repeater übernimmt hierbei die 

Rolle des Mesh Masters. An diesem können Nutzer alle Einstellun-

gen wie WLAN, Zeitschaltung oder Gastnetz vornehmen. Die 

FRITZ!Repeater des Sets können Anwender selbstverständlich wie 

bislang auch an einer FRITZ!Box nutzen, dabei ist diese der Mesh 

Master. Die Einrichtung der FRITZ!Mesh Sets erfolgt komfortabel per 

MyFRITZ!App. Danach besteht in der App eine komfortable Übersicht 

über das Heimnetz und die FRITZ!-Produkte mit Mesh.  www.fritz.com

Gelände-/Hallenplan
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TP-Link: Smarte Produktneuheiten für ein sicheres und komfortables 
Zuhause
Halle 5.2, Stand 190
Als einer der weltweit größten Innovationstreiber in Sachen Smart-

Home und Netzwerkinfrastruktur hat TP-Link mit seiner Mission, 

einen einfachen, intelligenten und vernetzten Lebensstil für alle zu 

schaffen, in den letzten Jahren maßgeblich zu dieser Entwicklung 

beigetragen. Und auch auf der IFA 2025 wird das Unternehmen der 

Öffentlichkeit wieder einige seiner Produktneuheiten vorstellen, die 

den Komfort und die Sicherheit des modernen, vernetzten Wohnens 

abermals steigern. Am Messestand können Fachbesucher und inte-

ressierte Privatleute gleichermaßen unter dem diesjährigen Motto 

"Live smart. Stay connected" einen ersten Blick auf die aktuellsten 

und auch kommenden Produkte von TP-Link werfen. Darunter be-

finden sich beispielsweise solarbetriebene Sicherheitskameras mit 

Dual-Linsen-Setup und 4K-Auflösung, intelligente Türklingel und 

Türschloss-Kombinationen sowie neuste Wisch-/Saugroboter mit 

integrierter Wassergewinnung und -aufbereitung. Insgesamt wird 

TP-Link rund 50 Produkte nach Berlin bringen.  www.tp-link.com

Samsung stellt seine neuesten Produkte und Services für das Smart 
Home vor
CCB, Stand 101
Samsung Electronics wird auch 2025 seine neuesten Produkte und 

Services auf der IFA präsentieren. Damit macht Samsung den City 

Cube erneut zur Bühne, um einem internationalen Publikum seine 

Innovationskraft zu präsentieren.

In diesem Jahr zeigt Samsung, wie Künstliche Intelligenz jetzt und in 

Zukunft helfen kann, das Smart Home noch angenehmer, individu-

eller und effizienter zu gestalten. Besucher und Besucherinnen kön-

nen in Berlin selbst entdecken, wie neue mobile Geräte, Fernseher, 

Laptops und Hausgeräte von Samsung leistungsfähige AI nutzen, 

um das tägliche Leben besser und einfacher zu machen.

Am 4. September, noch vor der offiziellen Eröffnung der Messe, 

stellt Samsung im Rahmen seiner Pressekonferenz gemeinsam mit 

Partnern eine Auswahl intelligenter Produkte und smarter Services 

vor, die Einblicke in die transformativen Möglichkeiten von AI im 

Smart Home gewähren und zeigen, wie KI-gestützte Produkte im 

Samsung SmartThings Ökosystem nahtlos zusammenarbeiten.

 www.samsung.de

Hama bietet neben breiter Sortimentsvielfalt auch Soundkabine und 
Partner-Cubes 
H4.2, Stand 145
Zubehörspezialist Hama ist mit einem 1.200 Quadratmetern groß-

en Stand vertreten, der wie gewohnt als Fachhandelszentrum 

konzipiert ist. Eine auffallende Änderung wird es geben: Hama 

öffnet sich optisch und gewährt allen Besuchern Einblicke in die 

Welt der Unterhaltungselektronik. Auch in diesem Jahr wird am 

XGIMI präsentiert erstmals einen Projektor für den professionellen 
Einsatz   
Halle 21, Stand 117
Der auf Heimprojektoren spezialisierte Hersteller XGIMI erweitert 

sein Produktportfolio und stellt mit dem "XGIMI TITAN" erstmals 

ein Modell für den kommerziellen Einsatz vor. Der neue Projektor 

wird auf der IFA 2025 in Berlin präsentiert und richtet sich an 

professionelle Anwendungsbereiche wie Konferenzräume, Event-

locations und hochwertige Heimkinos.

Mit dem TITAN überträgt XGIMI zentrale Merkmale seiner bis-

herigen Produktlinie – darunter ein nutzerfreundliches Design, 

flexible Einsatzmöglichkeiten und hohe Bildqualität – auf ein 

professionelles Format. Ziel ist es, Lösungen anzubieten, die den 

steigenden Anforderungen im professionellen Umfeld gerecht 

werden, ohne dabei Faktoren wie Bedienbarkeit und Kosten aus 

dem Blick zu verlieren. Der TITAN markiert den Einstieg in eine 

neue Produktreihe, mit der XGIMI gezielt auf die Bedürfnisse von 

Geschäftskunden und professionellen Anwendern eingeht. Dabei 

bleibt der Hersteller seiner Philosophie treu: Technologie soll 

nicht nur leistungsfähig, sondern auch zugänglich und praxist-

auglich sein. Neben dem neuen Modell erhalten Besucher auch 

einen Einblick in die weiteren Pläne des Unternehmens im profes-

sionellen Segment. https://de.xgimi.com

Hama-Stand eine beeindruckende Sortiments- und Produktviel-

falt präsentiert: Qi2-fähige Ladegeräte, neue Made-in-Germany-

Handyhüllen, maßgeschneider ter Displayschutz, Kabel aus 

recyceltem PVC, Kinderuhren, die Umsetzung der USB-C-Pflicht 

im Notebookbereich, beleuchtete POS-Präsentationen, die nicht 

nur Produkte in Szene setzen, sondern generell Aufmerksamkeit 

erregen, sind nur ein Auszug daraus. 

In einer großen Soundkabine werden neben Canton-Lautspre-

chern neue interessante AI-Kopfhörer live vorgeführt. Darüber 

hinaus präsentieren sich die Partnermarken Beyerdynamic, Ra-

poo, Sandisk, Signify und Western Digital in eigenen Cubes und 

auch der Gaming-Eigenmarke uRage wird ein eigener Bereich 

eingeräumt. www.hama.de

Agfaphoto wartet mit zahlreichen neuen Kameras auf die Besucher
Hallo 20, Stand 169
Agfaphoto wird auf der Messe seine Produktneuheiten vorstellen 

und nimmt außerdem auch an den ShowStoppers am Donnerstag 

von 18 bis 21 Uhr teil. Zu den Neuheiten zählen beispielsweise

die beiden Digitalkameras "Realishot C130" und "Realishot 

DC8200", eine wasserdichte Kinderkamera, die eine robuste und 

farbenfrohe  Begleiterin für kleine Abenteurer ist. Mit dabei auch 

"Realimove MC3X", eine Gimbal-Kamera mit Stabilisierung und 

ein 32"-WiFi-Bilderrahmen in beeindruckender Größe. 

 https://agfaphoto.com
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Die Möglichkeit zur Lasergravur – Sprechen Sie uns  an! 
Machen Sie Ihren PC zu Ihrem persönlichen Begleiter! Faserlaser-basiertes 
System zum Beschriften und Gravieren von Metallen und Kunststoff en mit
verschiedenen Brennweiten.

Server- und NAS-Assemblierung
• Hardware-Konfiguration Server
• Hard- und Software-Konfiguration Server
• NAS HDD

Garantie-Erweiterung
Wir bieten für alle Systeme Garantie-
Erweiterungen von bis zu 5 Jahren an.

PC/Laptop/Tablet – Hardware-
Assemblierung
• Hardware-Konfiguration
• Image-Installation
• PC-Umbau
• Windows und/oder Office Installation

Inventarisierung
• Erstellen und Aufbringen von Inventar-
    Aufklebern
• Erstellen einer Excel-Tabelle mit SN, 
     Inventar-Nummer, Mac Adresse

Wir bieten eine Vielzahl von lösungsorientierten Dienstleistungen rund um das Thema As-
semblierung und Veredelung an. Unser Ziel hierbei ist es, den Kunden Zeit- und Kostenvorteile
zu sichern. 

Unsere BTO Abteilung stellt hohe  Qualitätsansprüche an ihre Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter 
und kann daher durch exzellenten Service, ein hohes Maß an Qualität und Flexibilität nahezu 
jeden Kundenwunsch zeitnah erfüllen.

BUILD TO ORDER
0241 9170-5000 info@api.de
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Experte erläutert Kriterien einer OCR-Lösung
ABBYY präsentiert neue Document AI API für präzise und skalierbare Dokumentenverarbeitung 

Ob Rechnungen, Verträge oder Formulare: Geschäftsdokumente 

sind häufig komplex, unstrukturiert oder mehrsprachig. Sie 

enthalten Tabellen, Handschrift, Stempel oder Skizzen. Viele 

Unternehmen wollen diese Informationen automatisiert erfassen, 

um Prozesse zu digitalisieren oder zu beschleunigen. Klassische 

optische Zeichenerkennung (OCR) wird zwar seit Jahrzehnten ein-

gesetzt, etwa zur Digitalisierung von Büchern oder Formularen. 

Doch sie ist häufig auf maschinengedruckten Text in einfachen 

Layouts beschränkt. Für heutige Anforderungen reicht das nicht 

mehr aus.

Um diesen gestiegenen Anforderungen gerecht zu werden, hat 

ABBYY die neue Document AI API entwickelt. Diese Lösung nutzt 

Künstliche Intelligenz, um nicht nur Texte zu erkennen, sondern 

auch Inhalte strukturiert aufzubereiten und in bestehende Sys-

teme zu überführen. Die API wurde gezielt für den produktiven 

Einsatz in der realen Dokumentenverarbeitung konzipiert – als 

skalierbares Werkzeug für Entwickler und Unternehmen.

Sechs Kriterien für die Auswahl der richtigen OCR-Lösung
Wer dokumentenbasierte Prozesse automatisieren will, sollte 

eine Lösung wählen, die langfristig unterstützt und auf konkrete 

Anwendungssituationen ausgelegt wurde. Die folgenden Punkte 

bieten eine fundierte Entscheidungshilfe:

1. Verarbeitung komplexer Dokumente
Geschäftsdokumente enthalten häufig Tabellen, mehrspaltige 

Layouts, Formularfelder, Notizen oder wechselnde Formatie-

rungen. Eine gute OCR-Lösung erkennt diese Strukturen zuverläs-

sig, ordnet sie dem Kontext zu und stellt sie sauber strukturiert 

bereit.

2. Genauigkeit und Verlässlichkeit der Datenerkennung
Bereits kleine Erkennungsfehler können zu falschen Entschei-

dungen, Prozessabbrüchen oder Compliance-Risiken führen. Be-

sonders in sensiblen Bereichen wie Know Your Customer (KYC) im 

Finanzsektor oder der Zollabwicklung in der Logistik sind präzise 

Daten entscheidend. Open-Source-Tools stoßen oft an Grenzen, 

etwa bei rotierter Schrift, Handschrift oder wechselnden Layouts. 

Moderne kommerzielle Lösungen liefern hingegen stabile und 

konsistente Ergebnisse. 

3. Langfristige technische Stabilität
Eine OCR-Lösung sollte aktiv weiterentwickelt und regelmäßig ak-

tualisiert werden. Nur so lässt sich der dauerhafte Einsatz in Pro-

duktivsystemen sicherstellen. Bei Open-Source-Projekten fehlen 

oft feste Wartungszyklen. Kommerzielle Anbieter gewährleisten 

kontinuierliche Weiterentwicklung, regelmäßige Updates und 

verlässlichen Support. Damit ist sichergestellt, dass die Lösung 

dauerhaft einsatzfähig bleibt.

4. Maßgeschneiderte Spezialisierung 
Tools auf Basis großer Sprachmodelle (LLMs) wie GPT-4.5 sind 

nicht für die strukturierte Texterkennung konzipiert. Sie liefern 

keine gleichbleibend strukturierten Ergebnisse, neigen zu Auslas-

sungen oder ungenauen Inhalten. Außerdem verursachen sie hö-

here Rechenkosten und sind langsamer im Betrieb. Für zuverläs-

sige Dokumentenverarbeitung sind spezialisierte OCR-Lösungen 

deutlich effizienter.

5. Entwickler-Support und Dokumentation
Eine moderne API sollte stabile SDKs, gut dokumentierte Schnitt-

stellen und verständliche Anleitungen bieten. Self-Service-Sand-

boxen ermöglichen schnelle Tests und beschleunigen die Inte-

gration in Automatisierungstools oder Datenpipelines. Zusätzlich 

sind technischer Support und eine aktive Entwickler-Community 

entscheidend, wenn es um langfristige Nutzung und Fehlerbehe-

bung geht.

6. Transparente und planbare Kostenstruktur
Bei wachsendem Dokumentenvolumen müssen sich Leistung 

und Kosten im Gleichgewicht halten. Viele Lösungen erscheinen 

anfangs günstig, enthalten jedoch versteckte Gebühren oder 

komplizierte Lizenzstrukturen. Wichtig ist eine transparente, nut-

zungsbasierte Preisstruktur, die sich flexibel anpassen lässt.

Skalierbare Dokumentenverarbeitung mit strukturierter 
Ausgabe
Die ABBYY Document AI API wurde speziell für die automatisierte 

Verarbeitung realer Geschäftsdokumente entwickelt. Sie kombi-

niert klassische Texterkennung mit KI-basiertem Dokumenten-

verständnis. So lassen sich Inhalte nicht nur extrahieren, sondern 

auch nach ihrer Struktur und Bedeutung einordnen.

Die API unterstützt eine Vielzahl von Dokumentformaten – von 

Rechnungen über Verträge bis zu Ausweisdokumenten. Sie 

erreicht eine Extraktionsgenauigkeit von über 90 Prozent und 

verarbeitet Inhalte in mehreren Sprachen. Die Ausgabe erfolgt in 

maschinenlesbaren Formaten wie JSON oder HTML und lässt sich 

direkt in bestehende Systeme integrieren. Dank vortrainierter 

Modelle ist ein schneller Einstieg möglich. Der cloudbasierte 

Dienst ist auf hohe Volumina ausgelegt und eignet sich für 

Anwendungen, die von Proof-of-Concept bis zum produktiven 

Betrieb reichen. Neben der Technologie bietet ABBYY auch den 

Support, die Entwickler-Community und das Vertrauen, das aus 

erfolgreicher, prämierter Innovation entsteht.

"Die Wahl der richtigen OCR-Lösung hängt davon ab, was Ihre 

Arbeit erfordert: Genauigkeit, Skalierbarkeit, Erschwinglichkeit 

und verlässlichen Entwicklersupport“, sagt Matt Netkow, Head of 

Developer Relations bei ABBYY. „Wer Dokumente automatisiert 

verarbeiten will, braucht eine Lösung, die konsistente Ergebnisse 

liefert und langfristig betreut wird." www.abbyy.com/de
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Keeper Security, ein führender Cybersecurity-

Anbieter für Zero-Trust- und Zero-Knowledge 

Privileged Access Management (PAM)-Soft-

ware zum Schutz von Passwörtern, Passkeys, 

privilegierten Konten, Geheimnissen und 

Remote-Verbindungen, gibt die Einführung 

der biometrischen Anmeldung mit FIDO2/

WebAuthn-Passkeys in der Chrome/Edge-

Browsererweiterung und der Keeper Com-

mander CLI bekannt. Dieses Update ist das 

erste seiner Art in der Branche. Es ermöglicht 

Nutzern, sicher auf ihren Keeper-Tresor mit 

Passkeys zuzugreifen, die durch biometrische 

Daten oder PINs geschützt sind – plattform-

übergreifend, einschließlich Windows-Gerä-

ten über Windows Hello und Mac-Geräten mit 

Touch ID – und ersetzt damit die Notwendig-

keit, Passwörter einzugeben. 

Die biometrischen Daten verlassen niemals 

das Gerät des Nutzers und werden niemals 

an Keeper übertragen oder sind für Keeper zugänglich, wodurch 

vollständige Privatsphäre gewährleistet ist. Kunden müssen kei-

ne Begleit-Anwendung installieren, was die Benutzererfahrung 

Keeper Security führt biometrische Anmeldung mit Passkeys ein
Das neue Update ermöglicht den nativen passwortlosen Zugriff auf den Tresor über die Browser-Erweiterung 

vereinfacht und die Zero-Knowledge-End-to-

End-Verschlüsselung beibehält.

Ein Passkey ist eine FIDO-Authentifizie-

rungsnachweis, die auf den FIDO-Standards 

basiert und es Benutzern ermöglicht, 

sich bei Apps und Webseiten mit dem 

gleichen Verfahren anzumelden, das sie 

zum Entsperren ihres Geräts verwenden, 

wie zum Beispiel biometrische Daten. Die 

kryptografisch einzigartigen, gerätegebun-

denen Anmeldedaten sollen herkömmliche 

Passwörter durch eine phishing-resistente, 

passwortlose Authentifizierung ersetzen. 

Passkeys sind sowohl sicherer als auch 

benutzerfreundlicher, da der Benutzer kei-

nen Benutzernamen, kein Passwort oder 

keine zusätzlichen Faktoren mehr eingeben 

muss. Durch die Unterstützung der weit 

verbreiteten FIDO2/WebAuthn-Protokolle 

bietet Keeper eine sichere und bequeme An-

meldeerfahrung für seine Browser-Erweiterung sowie für Keeper 

Commander, seine Befehlszeilen- und SDK-Schnittstelle, auf allen 

kompatiblen Geräten und Browsern. www.KeeperSecurity.com

Trend Micro stellt eine neue agenten-

basierte KI-Technologie vor, welche die 

bekannten Nachteile von SIEM-Lösungen 

(Security Information and Event Manage-

ment) überwindet. In Kombination mit 

Trend Micros Digital-Twin-Funktionen trägt 

sie dazu bei, Security Operations effizi-

enter zu machen und Cyberrisiken proaktiv 

zu mindern. Die SIEM-Technologie gibt 

es schon seit Jahrzehnten, aber Nutzer 

sehen sich seit langem mit Problemen 

wie Kosten, Komplexität, einer Flut von 

Warnmeldungen und passiven Data Lakes 

konfrontiert. Darüber hinaus basieren her-

kömmliche SIEM-Lösungen auf manueller 

Konfiguration und vordefinierten Parsern, 

die mit der Geschwindigkeit und Vielfalt 

heutiger Datenquellen nicht mehr Schritt 

halten können. Trend Micros Agentic SIEM 

Trend Micro stellt Agentic SIEM für proaktive Cybersicherheit vor
KI-basierte Lösung hilft SecOps-Teams, Alarmflut zu vermeiden

wurde von Grund auf neu entwickelt, um 

diese Herausforderungen zu bewältigen. 

Es nutzt die nächste Generation der KI-

Technologie, um proaktiv zu denken, zu 

lernen und zu handeln. Dabei arbeitet es 

unabhängig, filtert relevante Warnmel-

dungen heraus und reduziert so die Ar-

beitslast für Sicherheitsteams. Was früher 

eine wochenlange Einrichtungszeit erfor-

derte, wird heute durch Agentic AI automa-

tisiert. Die Technologie lernt kontinuierlich, 

ordnet Daten zu und optimiert sie während 

des Betriebs fortlaufend.

"Agentic SIEM ist ein wichtiger Meilenstein 

auf dem Weg zu unserer langfristigen Visi-

on von vollständig KI-gesteuerten Security 

Operations", so Rachel Jin, Chief Enterprise 

Platform Officer bei Trend Micro. "Zukünf-

tig werden Sicherheitsteams mehr Zeit für 

strategische Aufgaben haben, da sie sich 

darauf verlassen können, dass unsere 

agentenbasierte KI ihnen den Rücken 

freihält. Mit dieser Einführung setzt Trend 

erneut Maßstäbe für Innovationen im 

Bereich Cybersicherheit und seine globale 

Vorreiterrolle." Die Möglichkeit, Agentic 

SIEM mit der neuesten Digital-Twin-Tech-

nologie  zu kombinieren, bietet Unterneh-

men zusätzliche Möglichkeiten. Dadurch 

lassen sich Sicherheitsrisiken, die diese 

virtuellen Modelle betreffen, proaktiv min-

dern, um Resilienz und Compliance zu ver-

bessern. Dies eröffnet große Chancen in 

hochsensiblen Anwendungsbereichen wie 

dem Gesundheitswesen, der Sicherheit 

von Lieferketten, Predictive Maintenance 

und intelligenter Gebäudeautomation.

 www.trendmicro.com
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Original-Softwarelizenzen für maximale Sicherheit

api Marketplace

Der api Marketplace ist unser Online-Marktplatz auf dem Sie ihre Lizenzen eigenständig 
anlegen und verwalten können. Sie haben die Möglichkeit, Lizenzen innerhalb der gültigen 
Lizenzfristen fl exibel zu buchen oder zu stornieren. Die Abrechnung erfolgt dabei entweder 
monatlich oder jährlich, je nach gewählter Buchungsdauer. Aktuell bieten wir Lizenzen von 
Microsoft, Adobe und Acronis an – weitere Hersteller werden bald folgen.

Der api Marketplace bietet zahlreiche Vorteile, die 
Ihnen den Arbeitsalltag erheblich erleichtern:

• Zeitersparnis durch automatisierte Prozesse 
bei der Verwaltung der Lizenzen.

• 24/7 Erreichbarkeit – Buchen wann Sie wollen.
• Anlage mehrerer Benutzerkonten für Ihre 

Mitarbeiter möglich.
• Intuitive Bedienung für einfachen Einstieg. 
• Telefonische Unterstützung von 08:00 bis 

18:00 Uhr durch das Lizenzteam 
• Stetiger Ausbau des Herstellerportfolios. 

Mehrwerte



ALSO Deutschland GmbH
Lange Wende 43, 59494 Soest  |  Ernst Heinkel Straße 4, 94315 Straubing  |  Leyer Straße 24, 49076 Osnabrück
E-Mail: info@also.com – www.also.de 

api GmbH: Robert-Koch-Straße 7-17 – 52499 Baesweiler
                      Tel.: 0241-9170-0 – E-Mail: info@api.de – www.api.de  
Standort Hamburg: Hittfelder Kirchweg 21 – 21210 Seevetal – Telefon: 040-70 97 37-400

Value Added Distributor mit Fokus auf die Geschäftsfelder Server, Storage, Networks & Security, Desktop Delivery, 
Virtualisierung, Cloud sowie Services. Arrow ECS GmbH – Elsenheimerstraße 1 – 80687 München
www.arrowecs.com – Tel.: 089-930 99-0 – Fax: 089-930 99-200 – info.ecs.de@arrow.com

bb-net – The IT LifeCycle Company – ihr Großhandelspartner für wiederaufbereitete IT einer neuen Generation.
Mehr Marge und mehr Möglichkeiten mit unserer Eigenmarke tecXL – Markentechnik wie Neu. 
B2B-Onlineshop: http://shop.bb-net.de – Tel.: 09721-6469 450 – E-Mail: vertrieb@bb-net.de – www.bb-net.de  

bluechip Computer AG – Innovative IT- & Cloud Lösungen aus Mitteldeutschland
Geschwister-Scholl-Str. 11a – 04610 Meuselwitz – www.bluechip.de
Tel.: 03448-55-0 – Fax: 03448-755-105 – E-Mail: info@bluechip.de

Passen Sie den Text individuell Ihren Vorstellungen an! Unsere Mediaberatung 
gibt Ihnen gerne nähere Auskünfte.   
Telefon: 06321-873 61 50 – www.dealers-only.de
mediaberatung@up2media.de

ECOM Trading GmbH – Powerful Distribution
PC-Komponenten, Peripherie, Software & Zubehör – PC Systeme indiviuell gefertigt
Vertriebs-Hotline: 08544-97400-0 – vertrieb@ecom-trading.de – www.ecom-trading.de

TAROX Aktiengesellschaft
Stellenbachstraße 49-51 – 44536 Lünen – www.tarox.de 
Tel.: 0231-98 98 0-300  – Fax: 0231-98 98 0-176 – E-Mail: vertrieb@tarox.de 

vision tools distributions gmbh führender Großhandel für Medientechnik, Konferenztechnik, Veranstaltungstechnik,
Mediensteuerung • LCD/TFT/Plasma – LCD und Plasma steglos – Halterungssysteme/Outdoorgehäuse – Projektoren 
und Leinwände • Königsreihe 12-14, 22041 Hamburg, Tel. 040-209864-0, mail@visiontools.de, www.visiontools.de

Wentronic GmbH – Ihr professioneller Distributionspartner für Unterhaltungselektronikzubehör aus den Bereichen 
Computer/Multimedia, TV/SAT/Heimkino, Audio/Hi-Fi, Akkus/Batterien, Telefon/Handy, Licht-/Stromversorgung 
und Werkzeuge. Tel.: 0531-210-580 – Fax: 0531-210-5822 – office@wentronic.com – www.wentronic.com 

Passen Sie den Text individuell Ihren Vorstellungen an! Unsere Mediaberatung 
gibt Ihnen gerne nähere Auskünfte.   
Telefon: 06321-873 61 50 – www.dealers-only.de
mediaberatung@up2media.de

bluechip Computer AG · Geschwister-Scholl-Str.11a · 04610 Meuselwitz  |  www.bluechip.de  |  Innovative IT- & Cloud Lösungen aus Mitteldeutschland 

PERFORMANT UND ZUVERLÄSSIG

bluechip STORAGEline 50000
Die Geräte der bluechip STORAGEline kommen typischerweise 
für Datenspeicherung auf Abteilungs- oder Unternehmensebene 
zum Einsatz. Mit aktuellen skalierbaren Intel® Xeon® Prozessoren 
bestückt, bieten sie bis zu max. 720 TB Nettokapazität.

Die Systeme arbeiten als separate Storage-Lösung, die sich auch 
einfach in bestehende Netzwerkstrukturen einbinden lässt.

Zu jeder Servervirtualisierung bieten wir Ihnen selbstverständlich 
auch Storagevirtualisierungslösungen an.

Kompetente Planung, Beratung, Einrichtung und 
Support. Kontaktieren Sie uns. Wir helfen Ihnen.

Tel. 03448 755-120 oder 
consulting@bluechip.de

Die neue Seagate Exos X20

Leistungsstark ohne Kompromisse
Optimale Einsatzbereiche

+ Hyperscale-Anwendungen der Enterprise-Klasse und Cloud-
Rechenzentren

+ Große Scale-Out-Rechenzentren
+ Big-Data-Anwendungen
+ RAID-Speicher mit hoher Speicherdichte

Kapazität (TB): 20
Anhaltender Datendurchsatz (MB/s): 285
Hardwareschnittstelle:  SATA 6 Gb/s
Cache-Speicher (MB):  256
Festplattendrehzahl: 7.200 U/min
Leistung im Leerlauf (W): Min. 5,4
MTBF (in Stunden): 2,5 Mio.
Workload: Bis zu 550 TB/Jahr

Speicherbedarf erreicht?
bluechip STORAGEline mit 
Seagate® Exos® X20-Festplatten

www.dealers-only.de

Defi nieren, was kommt

Ermöglichen Sie Ihrem Team, mit Microsoft 
Surface und Intel® optimale Arbeit zu leisten.

Geben Sie Ihrem Team die Werkzeuge, um selbstbewusst und sicher zu arbeiten, ganz gleich, ob es sich am Tisch im Konferenzraum oder im 
Besprechungszimmer befi ndet. Mit Surface-Geräten, die mit Intel® und Microsoft 365 ausgestattet sind, erhalten Sie integrierte Sicherheitsfunkti-
onen, Remoteverwaltung und Produktivitätstools.

PRODUKTIVITÄT

können täglich pro Mitarbeiter durch
verbesserte Zusammenarbeit gewonnen
werden.1 

SICHERHEIT

weniger auftretende Sicherheitsver-
letzungen pro Jahr.1 

GERÄTEVERWALTUNG

Bereitstellungszeit  pro Gerät eingespart.2

2Stunden 20 % 3,75 Stunden

Erledigen Sie mehr mit Surface for Business und Intel® Core™-Prozessoren der 11. Generation. 
1 „Maximierung Ihres ROI von Microsoft 365 Enterprise mit Microsoft Surface“, Forrester, Juli 2020 | 2 Eine Forrester Total Economic Impact™-Studie im Auftrag von Microsoft, 2020. | 3 Die Akkulaufzeit hängt stark von den Einstellun-
gen, der Nutzung und anderen Faktoren ab. | 4 Dienstverfügbarkeit und -leistung abhängig vom Netzwerk des Dienstanbieters. Details und Informationen zu Kompatibilität, Preisgestaltung, SIM-Karte und Aktivierung erhalten Sie von 
Ihrem Dienstanbieter.

Leistung und Flexibilität, um alles zu erledigen.

Surface Pro 7+ 

Das klassische, ultraleichte 2-in-
1-Gerät for Business ist schneller 
als je zuvor und lässt Sie dank 
verbesserter ganztägiger Ak-
kulaufzeit produktiv arbeiten.3
Jetzt mit optionalem 4G LTE 
Advanced.4

Surface Laptop 4

Erledigen Sie Ihre Aufgaben mit 
mehr Multitasking-Leistung und 
bis zu 70 % mehr Geschwindig-
keit als zuvor, längerer Akkulauf-
zeit und elegantem, ultraschlan-
kem Design in einem leichten 
Business-Laptop. 

Das klassische, ultraleichte 2-in-
1-Gerät for Business ist schneller 
als je zuvor und lässt Sie dank 
verbesserter ganztägiger Ak-
kulaufzeit produktiv arbeiten.
Jetzt mit optionalem 4G LTE 
Advanced.

Erledigen Sie Ihre Aufgaben mit 
mehr Multitasking-Leistung und 
bis zu 70 % mehr Geschwindig-
keit als zuvor, längerer Akkulauf-
zeit und elegantem, ultraschlan-
kem Design in einem leichten 
Business-Laptop. 

TAROX Aktiengesellschaft Stellenbachstraße 49-51 | 44536 Lünen 
T: +49 (0) 231/98 98 0-300 | F: +49 (0) 231/98 98 0-176 
E-Mail: vertrieb@tarox.de | Web: www.tarox.de

Hier könnte 
Ihr Logo stehen

Hier könnte 
Ihr Logo stehen

1st AID Egal ob RMA-Fall oder eine schnelle Auskunft – mit diesem Service von  

DEALERS ONLY  können Sie schnell und bequem die wichtigsten Informa-

tionen zu Ihrem Hersteller/Distributor finden.

Der schnelle Draht zum Hersteller/Distributor
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Bestell-Hotline: 040-7367686-10 – Service Hotline: 0800-0736736 (kostenlos innerhalb Deutschland)
Service Fax: 040-7367686-69 – RMA-Abwicklung: rma@listan.de
Zentrale: 040-7367686-0 – www.bequiet.com – info@bequiet.com

Club   D – Hohe Qualität – Lösungsanbieter – Neueste Technologien – Servicestark – Verbraucherorientiert. 
Ein Unternehmen mit einer klaren Vision, Ihr PC-System / Notebook / Tablet auszustatten. 
Der Hersteller bietet qualitativ hochwertige Lösungen und eine breite Palette von hochwertigen Konnektivitäts-
produkten, wie Adapter, Kabel, Docking Stationen, (MST) Hubs. 
Direkter Kontakt für den Fachhandel: 02351-6727452 – Technische Beratung: 02351-6727451
Support: info@club-3d.de – www.club-3d.com 

Support-Hotline: 01805-2787 (0,14 €/Min.1) – Premium-Hotline (erweiterte Service zeiten): 09001-475767 (1,75 €/Min.1)
Netviewer Service: Support direkt am Bildschirm – D-Link Advanced Service: Spezielle Service-Packs für Switches
Weitere Infos unter http://support.dlink.de                                                                                1a.d. Festnetz (Dt. Telekom)

Das 1997 in Taiwan gegründete Unternehmen DrayTek Corp. ist einer der führenden Anbieter von professionellen 
Netzwerkkomponenten. Zum Portfolio zählen insbesondere Modems, Router, AccessPoints, Switches sowie Lösungen 
zum zentralen Management. Die uniVorx GmbH als exklusiver DrayTek Partner für die DACH Region, mit Sitz bei Berlin, 
spielt eine zentrale Rolle bei der Optimierung von Produkten für den deutschsprachigen Markt. 

uniVorx GmbH, Lilienthalstraße 5a, 12529 Schönefeld, OT Waltersdorf
Telefon: 030-78 000 94422, Telefax: 030-78 000 9439
E-Mail: d-a-ch@draytek.de – Internet: www.draytek.de

GN Netcom GmbH
Mit der Marke Jabra ist GN Netcom der führende Experte innovativer Headsetlösungen.
Traberhofstr. 12 – 83026 Rosenheim – Tel.: 08031-2651-0 – info.de@gn.com – www.jabra.com.de

LINDY – Hohe Produktqualität – ausgezeichnetes Preis-Leistungs-Verhältnis – exzellenter Service 
Vom USB-Kabel zu hoch entwickelten Digital-Signage-Lösungen; alles rund um Netzwerke sowie HDTV Zubehör. 
Bestell-Hotline: 0621-47005-100 – Support: 0621-47005-200 – Technische Beratung: 0621-47005-300 – www.lindy.de

NEXOC. macht Notebooks individuell – Ob Barebone oder assembliert – NEXOC. liefert Ihnen Notebooks so, wie Sie 
es sich wünschen: vom Einsteiger-Gerät, über Business-Lösungen bis hin zum Gamer-Gerät und Desktop-Erstatz.
Vertriebs-Hotline 08131-5695-650 – info@nexoc.de – www.nexoc.de

Als einziger Druckerhersteller bietet OKI 3 Jahre Garantie inkl. kostenlosem Vor-Ort Next Day-Service 
auf sein Portfolio. Direkte Hilfe durch das OKI Beratungsteam unter Tel. 0211-5262-555
Direkter Kontakt für Fachhändler: Tel. 0211-5266-300 – info@oki.de – www.oki.de 

Panda Security, die Cloud Security Company, ist einer der weltweit führenden Spezialisten für IT-Sicherheitslösungen. 
PAV Germany GmbH, Dr.-Alfred-Herrhausen-Allee 26, 47228 Duisburg, Tel. 02065-961-200, kostenfreier 24h-Support 
für Unternehmenskunden unter 02065-961-444, info@de.pandasecurity.com, www.pandasecurity.com

Plustek Technology GmbH – der Spezialist für ein perfektes Dokumenten-Management
Über 20 Jahre Kompetenz im Bereich Flachbett-, und Dokumentenscanner, Dia/Film- und Spezialscanner, als auch
Videoüberwachungs- und Server-Systeme. Tel. 04102-8913-0, Fax 04102-8913-500, info@plustek.de, www.plustek.de

Scythe EU GmbH – Willinghusener Weg 5c, 22113 Oststeinbek – Renommierter Hersteller von CPU-, Grafikkarten- und 
HDD-Kühlern für jedes Einsatzgebiet sowie diversen Produkte aus den Bereichen Netzteile, PC-Gehäuse, Audio und
PC-Zubehör. Technik: support@scythe.com – Vertrieb: 040-82245988-60 – sales@scythe.com – www.scythe.com

Seit 60 Jahren steht Innovation bei Sony Storagemedien an erster Stelle. Um Ihnen zu helfen Ihren Umsatz mit Sony LTO
Ultrium zu steigern werden Sales Tools auf www.sonyltovalues.com verfügbar sein. Sie finden weitere Informatio nen zu
Sony Medien, Value Added Services und Partnerprogramm auf www.sony1.net und www.Sonybiz.net/storage-media

TITAN Computer GmbH ist weltweit führender Hersteller für CPU-Kühler, Lüfter, Notebook-Zubehör und Inverter. 
Wir beliefern Distributoren und Systemhäuser. Bestell-Hotline: Tel: 02433-94018-13 – info@titan-cd.de
Zentrale: An der Feuerwache 9 – 41836 Hückelhoven – Tel.: 02433-940180 – www.titan-cd.de

1st AID Egal ob RMA-Fall oder eine schnelle Auskunft – mit diesem Service von  

DEALERS ONLY  können Sie schnell und bequem die wichtigsten Informa-

tionen zu Ihrem Hersteller/Distributor finden.

Der schnelle Draht zum Hersteller/Distributor
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2direct GmbH 02351-66887-0 01805-4556193 www.2direct.de info@2direct.de

3KV GmbH 089-800656-0 089-800656-0 www.3kv.de info@3kv.de

3P – Price Performance Products GmbH  03632-5420033 03632-5420033 www.3p.de info@3p.de

ADN Distribution GmbH 02327-9912-0 02327-9912-0 www.adn.de info@adn.de

Alldis Computersysteme GmbH 089-894224-0 089-894224-44 www.alldis.de sales@alldis.de

Allnet GmbH Computersysteme 089-894222-15 089-894222-950 www.allnet.de support@allnet.de

ALSO Deutschland GmbH 02921-99-0 02921-99-2474 www.also.de info@also.com

api GmbH 0241-9170-0 0241-9170-380 www.api.de info@api.de

api GmbH / Standort Hamburg 040-709737-400 www.api.de info@api.de

Aqipa GmbH 05332-72300-0 05332-72300-0 www.aqipa.com info@aqipa.com

Aquado AG 09438-944-0 09438-944-0 www.aquado.net retoure@aquado.net

Arrow ECS GmbH 089-930 99-0 089-930 99-200 www.arrowecs.com info.ecs.de@arrow.com

Assmann Electronic GmbH 0180-5-344001 0180-5-344001 www.assmann.com info@assmann.com

BHS Binkert GmbH 00423-3730560 00423-3730560 www.bhsbinkert-gmbh.ch vertrieb@bhsbinkert.ch

bluechip Computer AG 03448-755-0 03448-755-320 www.bluechip.de vertrieb@bluechip.de

Buhl Data Service GmbH 02735-776-0 0180-535457-30 www.buhl.de service@buhl.de

Bytec Bodry Technology GmbH 07541-585-0 07541-585-0 www.bytec.de info@bytec.de

Caseking GmbH 030-5268473-00 030-5268473-00 www.caseking.de info@caseking.de

ComLine GmbH 0461-77303-300 0461-77303-700 www.comline-shop.de info@comline-shop.com

CONCEPT International GmbH 089-9616085-0 089-9616085-0 www.concept.biz info@concept.biz

COS Distribution AG 06404-6975-100 06404-6975-220 www.cosag.de info@cosag.de

CTT Computertechnik AG 089-420900-0 089-420900-527 www.ctt.de info@ctt.de / rma@ctt.de 

Delo GmbH 02361-6099-0 02361-6099-352 www.delo.com info@delo.com

dexxIT GmbH & Co. KG 0931-9708-496 0931-9708-496 www.dexxit.de info@dexxit.de

Digital Data GmbH 0231-9075-0 0231-9075-888 www.digital-data.de info@digital-data.de

D-Parts Mobilphon & Zubehör GmbH 06184-9314-0 06184-9314-0 www.d-parts.de info@d-parts.de

Ebertlang Distribution GmbH 06441-671180 06441-671180 www.ebertlang.com info@ebertlang.com

Ecom GmbH 08544-97400-0 08131-5695-200 www.ecom-trading.de vertrieb@ecom-trading.de

ENO telecom GmbH 05921-877-40 05921-877-40 www.eno.de kontakt@eno.de

everIT GmbH 05434-41800-40 05434-41800-40 www.cloudmarkt.de cloudmarkt@everit.de

Exclusive Networks Deutschland GmbH 0251 97410-0 0251 97410-0 www.exclusive-networks.com/de info-de@exclusive-networks.com

Extra Computer GmbH 07322-9615-0 07322-9615-400 www.exone.de info@exone.de

GK - Planungssoftware GmbH 08062-7293-21 08062-7293-22 www.turbocad.de info@gk-ps.de

GSD Remarketing GmbH & Co. KG 089-800695-0 089-800695-0 www.gsd.eu info@gsd.eu

Hama GmbH & Co. KG 09091-502-0 09091-502-0 www.hama.de hama@hama.de

Hantz + Partner GmbH & Co. KG 0761-592100 0761-592100 www.hantz.com info@hantz.com

Happyware IT-Distributions GmbH 04105-77000-0 04105-77000-0 www.happyware.de info@happyware.de

Herweck AG 06849-9009-0 06849-9009-289 www.herweck.de info@herweck.de

Hexacom EDV Vertriebs GmbH & Co. KG 05434-9455-0 05434-9455-0 www.hexacom.de info@hexacom.de

IC Intracom GmbH 02353-7007-0 02353-7007-0 www.ic-intracom.com info@ic-intracom.com

ICO GmbH 06432-9139-700 06432-9139-500 www.ico.de vertrieb@ico.de

ICOS 089-326764-0 089-326764-0 www.icosvad.de info@icosvad.de

ime GmbH 06821-9190-0 06821-9190-0 www.ime.de sales@ime.de

1st AID Egal ob RMA-Fall oder eine schnelle Auskunft – mit diesem Service von DEALERS 

ONLY können Sie schnell und bequem die wichtigsten Eckdaten des Distributors 

Ihres Vertrauens finden.

Der schnelle Draht zur Distribution

Distributoren Zentrale/Hotline RMA-Service Internet E-Mail
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Infinigate GmbH 089-89048-0 089-89048-0 www.infinigate.de info@infinigate.de

Ingram Micro Distribution GmbH 089-4208-0 09421-738-222 www.ingrammicro.de vertrieb@ingrammicro.de

Intos Electronic AG 0641-9726-0 0641-9726-170 www.intos.de kabel@intos.de

IONE Technology GmbH 02131-88092-0 02131-88092-0 www.ione-europe.com info@ione-europe.com

Jakobsoftware 0551-305604-0 0551-305604-44 www.jakobsoftware.de vertrieb@jakobsoftware.de

Jarltech Europe GmbH 06081-600-100 06081-600-100 www.jarltech.de europe@jarltech.de

Kindermann GmbH 09303-9840-0 09303-9840-0 www.kindermann.de info@kindermann.de

Koch Media GmbH 089-24245-120 089-24245-160 www.kochmedia.com office@kochmedia.com

KOMSA AG 03722-713-0 03722-713-590 www.komsa.com info@komsa.com

KOSATEC Computer GmbH 0531-23544-0 0531-23544-270 www.kosatec.de haendler@kosatec.de

Landitec Distribution GmbH 02301 -912542-0 02301 -912542-0 www.landitec.com info@landitec.com

MacLAND GmbH 030-347901-40 030-347901-40 www.macland.de info@macland.de

Magirus GmbH 0711-72816-0 0033-390405-300 www.magirus.de info@magirus.com

Maxcom GmbH 02102-398-410 06403-90507180 www.maxcom.de support_ratingen@maxcom.de

MediaCom IT-Distribution GmbH 0721-62736-0 0721-62736-0 www.mediacom-it.de info@mediacom-it.de

MEICO-Data GmbH & Co.KG 0441-21987-0 0441-21987-0 www.meicodata.de info@meicodata.de

Memorysolution GmbH 07667-9469-0 07667-9469-22 www.memorysolution.de info@memorysolution.de

Michael AG 05471-806-0 05471-806-364 www.michael-ag.de info@michael-ag.de

M.K. Computer Electronic GmbH 07161-6066-0 07161-6066-300 www.mk-electronic.de info@mk-electronic.de

msb GmbH 068 94-96644-0 068 94-96644-0 www.msb-it.de info@msb-it.de

M.W. Computer Handels GmbH 040-73090-30 040-73090-30 www.m-w-computer.de service@m-w-computer.de

NovaStar GmbH 0821-44079-0 0821-44079-33 www.novastar.de infos@novastar.de

OCTO IT AG 07805-9956-0 07805-9956-0 www.octo-it.de info@octo-it.de

OOH-YA.com GmbH 089-32195367 089-32195367 www.ooh-ya.com info@ooh-ya.com 

Prianto GmbH 089-416148-281 089-416148-281 www.ispd.de kontakt@prianto.com

Promise Technology  0231-567648-0 0231-567648-0 www.promise.com/de sales-de@eu.promise.com

Quinta GmbH 03641-5733850 03641-5733855 www.quinta.biz info@quinta.biz

S.A.D. GmbH 07305-9629-0 07305-9629-0 www.s-a-d.de kontakt@s-a-d.de

Schneider Digital 08025-9930-0 08025-9930-20 www.schneider-digital.de info@schneider-digital.de

Siewert & Kau GmbH 02271-763-0 nur Online-Abwicklung www.siewert-kau.de sales@siewert-kau.de

Sky Vision Satellitenempfangstechnik 05303-9300-0 05303-9300-0 www.sky-vision.de sales@sky-vision.de

soft-carrier GmbH 0651-82702-904 nur Online-Abwicklung www.softcarrier.de info@softcarrier.de

SOS Software Service GmbH 0821-25782-0 0821-25782-0 www.sos-software.com info@sos-software.de

Starline Computer GmbH 07021-487200 07021-487200 www.starline.de info@starline.de

Stordis GmbH 0711-342158-0 0711-342158-22 www.stordis.com info@stordis.com

sysob IT-Distribution GmbH & Co.KG 09467-7406-0 09467-7406-180 www.sysob.com info@sysob.com

Systeam GmbH 09573-9221-0 09573-9221-411 www.systeam.de info@systeam.de

TAROX AG 0231-98980-300 0231-98980-500 www.tarox.de info@tarox.de

TD SYNNEX 089-4700-0 02841-899090 https://de.tdsynnex.com/ info@techdata.de

TIM AG 0611-2709-0 0611-2709-0 www.tim.de tim@tim.de

TMS Software Distribution GmbH 09355-9766-0 09355-9766-0 www.tmssoftware.de info@tmssoftware.de

U.T.E. Electronic GmbH & Co. KG 02302-28283-0 02302-28283-0 www.ute.de info@ute.de

Vanquish GmbH 0441-340498-0 0441-340498-0 www.vanquish.de info@vanquish.de

Vision Tools Distributions GmbH 040-209864-0 040-209864-0 www.visiontools.de mail@visiontools.de

Wave Computersysteme GmbH 06403-9050-4000 06403-9050-7120 www.wave-computer.de service@wave-computer.de

Wentronic GmbH  0531-21058-0 0531-21058-42 www.wentronic.com office@wentronic.com

Westcon Security Deutschland 05251-1456-0 05251-1456-0 http://de.security.westcon.com info@westconsecurity.de

Nuvias Deutschland 040-237301-0 040-237301-25 www.nuvias.com info.dach@nuvias.com

Wortmann AG 05744-944-0 05744-944-385 www.wortmann.de info@wortmann.de

Distributoren Zentrale/Hotline RMA-Service Internet E-Mail
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 Ich möchte das DEALERS ONLY Magazin 
 gegen Entgelt abonnieren

Senden Sie mir ab der nächsten Ausgabe ein kostenpflichtiges Abonnement für einen Be-
zugspreis von 2,50 EUR pro Heft oder im Jahresabo für 54 EUR. Dieses Abonnement kann 
jederzeit und ohne Angabe von Gründen beim Verlag schriftlich gekündigt werden. 

Firma

Abteilung/Position (optional)

Name/Vorname

Straße

PLZ/Ort

Telefon 

Fax (optional)

E-Mail 

Internet (optional)

Datum   Unterschrift

Kostenlos abonnieren!

Rückfax: 06321-8786738 oder auf dem Postweg an: up2media AG, Abo-Verwaltung DEALERS ONLY, Am Herzel 23, 67433 Neustadt/Weinstr. 

1. Wie lässt sich Ihre Geschäftstätigkeit am besten beschreiben?
 Hersteller  Händler/Fachhändler

 Distributor  Systemhaus

 Dienstleister

2. Welche Produkte stellen Sie her bzw. verkaufen Sie?
Hardware
 Telekommunikation  Server

 Storage  Monitore

 Notebooks    LFP-Printer/Drucker

 Scanner/LFP-Scanner  PC-Zubehör/Peripherie

 Präsentationssysteme  Sonstiges: _____________

Software 
 CAx-Programme/Applikationen  Betriebssysteme

 eCommerce, B2B/B2C-Software   Design- und Präsentations-

   software

3. Welche Dienstleistungen bieten Sie an?
 BTO  System-Installation

 Consulting  Schulung und Ausbildung

Wartung Online-Dienstleister

 Vermietung von Hard- und Software/ASP

4. Vertriebswege/Verkauf über ...
 Ladengeschäfte  Katalogversand

Online-Shops  Außendienst

 Telesales  Sonstige

5. Welche Zielmärkte möchte Ihr Unternehmen abdecken?
 Consumer/Endverbraucher  Professional

 High-End  Sonstige

6. Betriebsgröße (Mitarbeiter)
 1 bis 9  10 bis 49

 50 bis 99  100 bis 199

 200 bis 399  400 und mehr

7. Ihre Position im Unternehmen
 Vorst./Inh./Geschäftsführer  Abteilungsleiter

 Kaufm./Techn. Angestellter  Verkäufer/in  

 Sonstiges

8. In welcher Abteilung sind Sie tätig? 
 Beschaffung/Einkauf  Marketing/Werbung/PR

 Verkauf  Forschung/Entwicklung

 Schulung/Ausbildung  Sonstiges

9. Jahresumsatz des Unternehmens
 0,5 bis 2 Mio. EUR  2 bis 5 Mio. EUR

 5 bis 15 Mio. EUR  15 und mehr Mio. EUR

Die Angaben im Fragebogen dienen ausschließlich der Erfüllung des 
Abonnements, werden nur für interne Zwecke beim Verlag verarbeitet 
und nicht an Dritte weitergegeben.

Einfach den Fragebogen ausfüllen und DEALERS ONLY ein Jahr kostenlos erhalten

Möchten Sie den Fragebogen nicht ausfüllen, bieten wir Ihnen die Möglichkeit eines kostenpflichtigen Abonnements:

Ich bin damit einverstanden, dass die erhobenen personenbezogenen Daten ausschließlich 
für diese Zwecke bei der up2media AG gespeichert und nicht an Dritte weitergegeben 
werden.

Datum Unterschrift

up2media AG · Herzogstr. 52-54 · D-67435 Neustadt/W.

Kein Adressaufkleber vorhanden? 
Bitte an die Geschäftsleitung 

weiterleiten!

www.api.de · Sales-Hotline: 0241-9170-5000

Braunschweig:  0531-86669-500 
Marl:  02365-50902-0
Linden:  06403-9770-652
München:  089-3565830-21 
Neuwied:  02631-97845-12
Österreich: +43-2622-90834-100

Irrtürmer und Änderungen vorbehalten. Es gelten unsere AGB. 
api Computerhandels GmbH · Robert-Koch-Str. 7-17 · 52499 Baesweiler

api empfi ehlt Microsoft® Software

Kaufen Sie Software 
ab sofort online bei api!
Fragen Sie Ihren 
Ansprechpartner 
oder informieren 
Sie sich unter: 
www.api.de/microsoft

Wartezeit

Lagerkosten

Kapitalbindung

Softwareboxen

Lieferkosten

Keine

Volle Verfügbarkeit - sofort !

Zugangs- und 
Aktivierungscode - direct !

15 Jahre Caseking: Aktionen und Gewinne   
Caseking feiert das 15-jäh-

rige Jubiläum mit Aktionen, 

exklusiven Angeboten und 

zahlreichen Gewinnspielen. 

Verlost wird eine einzig-

artige Gaming-Tastatur: Das "Caseking 

Golden Keyboard". Hierbei handelt es sich 

um eine hochwertige TKL-Tastatur mit 

mechanischen Cherry MX Black Switches 

und schwarz eloxiertem Aluminiumrah-

men. Gemeinsam mit Phanteks  wurde 

am "Phanteks Enthoo Evolv ATX" 

in der Tempered Glass Edition  

der Airflow verbessert. In 

der exklusiv bei Caseking 

erhältlichen Flow Edition wurden die 

bereits vorhandenen optischen und tech-

nischen Finessen des Gehäuses um Luft-

einlässe im Top- und Frontpanel ergänzt. 

Alle Aktionen sowie die Möglichkeit zur 

Teilnahme an der Verlosung unter: 

www.caseking.de/15jahre.

WORTMANN AG verschenkt echte Sterne
Datacenter im Wert von mindestens 4.000 

Euro somit gleich doppelt gewinnbrin-

gend. Zusammen mit Chance auf einen 

der zu verlosenden Mercedes Citan, ist bei 

Rückgabe eines Servers eine Abwrackprä-

mie bis zu 1.200 Euro möglich. Neben 400 

Euro für den alten Server erhöht sich die 

Prämie zum Beispiel durch die kostenlose 

Schaltung des TERRA CLOUD Backups 

für ein Jahr im Wert von 420 Euro und 

weiteren Vorzügen der Firmen Microsemi, 

Microsoft und Securepoint. 

  www.wortmann.de

Unter dem Motto "Greifen Sie nach den 

Sternen" verschenkt die WORTMANN AG 

ab sofort monatlich einen nagelneuen 

Mercedes-Benz Citan. Die Verlosung ist 

an quartalweise wechselnde Aktions-

Produkte des IT-Unternehmens gekoppelt, 

die beim Erwerb dem Kunden Lose be-

scheren. Im ersten Quartal 2018 bietet die 

WORTMANN AG eine attraktive Umtausch-

prämie für alte Server.

Von Januar bis März ist der Kauf eines 

TERRA SERVER 7000 G3 Serie mit Win-

dows Server 2016 oder Windows Server 

Snom präsentiert drei starke Produkte    
ein hervorragendes Preis-Leistungs-

Verhältnis sondern verfügt auch 

über die gesamte Palette an 

fortschrittlichen Telefonie-Funk-

tionen, die man von Snom kennt. 

An die Basisstation "M200 SC" 

können bis zu sechs schnurlose "M15 

SC"-Mobilteile von Snom angeschlossen 

werden. Ein großes Display, eine beleuch-

tete Tastatur und exzellente Sprachüber-

tragung machen das Mobilteil M15 SC zu 

einer weiteren stilvollen Ergänzung des 

DECT-Portfolios von Snom. www.snom.com 

Das Snom "D785" gehört zur tech-

nisch fortschrittlichsten Telefon-

Generation aus dem Hause Snom. 

Mit einem eleganten Design, 

dem großen hochauflösenden 

Farbdisplay und einem prak-

tischen zweiten Display bietet 

dieses Telefon alle Funktionen für 

jeden Anspruch. Die Anforderungen der 

Small-Businesses bzw. Home-Offices wer-

den mit dem "M215 SC" für DECT-over-IP 

erfüllt. Die mit GAP (Generic Access Profile) 

kompatible DECT-Lösung bietet nicht nur 

Das Reseller          -Magazin für Informationstechnologien

18. Jahrgang, Ausgabe 02/2018, KW 03Einzelbezugspreis 3,50 ¤ 

Das Reseller          -Magazin für InformationstechnologienDas Reseller          -Magazin für InformationstechnologienDas Reseller          -Magazin für InformationstechnologienCES 2018
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MESSEN/VERANSTALTUNGEN 2025/2026

Motek »
 Stuttgart, 07. bis 09. Oktober 2025   

 Fachmesse für Produktions- und 

 Montageautomatisierung

 www.motek-messe.de

it-sa »
 Nürnberg, 07. bis 09. Oktober 2025  

 IT-Security-Messe für Informations-

 sicherheit

 www.it-sa.de

2. DFC Cybersecurity 2025 »
 Online, 09. Oktober 2025

 https://silicon-valley-europe.com/  

 digital-futurecongress/

eMove360° Europe »
 München, 14. bis 16. Oktober 2025  

 Fachmesse für die Mobilität 4.0 –

  elektrisch – vernetzt – autonom

 www.emove360.com/de

FINEST AUDIO SHOW Zürich »
 Zürich, 01. bis 02. November 2025  

 HiFi-Messe

 www.highendsociety.de/fas-zurich.html

formnext »
 Frankfurt/M., 18. bis 21. November 2025 

  Internationale Fachmesse für additive  

 Fertigungstechnologien

 https://formnext.mesago.com

SPS »
 Nürnberg, 25. bis 27. November 2025

 Internationale Fachmesse der 

 industriellen Automation

 https://sps.mesago.com/nuernberg/  

 de.html 

 

ISE 2026 »
 Barcelona, 03. bis 06. Februar 2026 

 Messe für AV und Systemintegration

 www.iseurope.org

CallCenter World »
 Berlin, 23. bis 26. Februar 2026

 Internationale Kongressmesse für 

 innovativen Kundendialog

 www.ccw.eu

DFC – KI Künstliche Intelligenz »
 Online, 26. Februar 2026 

 https://silicon-valley-europe.com/ 

 digital-futurecongress/

Mobile World Congress »
 Barcelona, 02. bis 05. März 2026  

 Fachmesse für mobile Kommunikation 

 www.mwcbarcelona.com

CPT 2026 »
 München, 04. bis 05. März 2026  

 CONNECT.PROTECT.TRANSFORM. 

 Der 360-Grad-Blick auf Cybersecurity 

 https://cpt.events

Cloud Expo Europe »
 London, 04. bis 05. März 2026  

 Das Event der digitalen Transformation 

 www.cloudexpoeurope.com

Light + Building  »
 Frankfurt, 08. bis 13. März 2026  

 Messe für Licht und Gebäudetechnik

 https://light-building.messefrankfurt. com

©
 d
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didacta »
 Köln, 10. bis 14. März 2026 

 Fachmesse rund um Bildung

 www.didacta-koeln.de

LogiMAT »
 Stuttgart, 24. bis 26. Mäz 2026  

 Fachmesse für Distribution, Material-  

 und Informationsfluss 

 www.logimat-messe.de

Rapid.Tech 3.D
 Erfurt, 05. bis 07. Mai 2026

 Internationale Messe & Konferenz für  

 additive Technologien

 www.rapidtech-3d.de

SITS »
 London, 13. bis 14. Mai 2026

 Fachmesse für die IT-Service- Branche

 www.servicedeskshow.com

HIGH END Vienna 2026 »
 Wien, 28. bis 31. Mai 2026

 Internationale Audio-Messe

 www.highendsociety.de

ORGATEC 2026 »
 Köln, 27. bis 30. Oktober 2026  

 Fachmesse für moderne Arbeitswelten

 www.orgatec.de

Kindermann Xperience Tour 2025 – Innovationen auf die Überholspur gebracht

Nach dem erfolgreichen Auftakt der Xperience Tour im letzten Jahr präsentiert Kinder-

mann auch 2025 Events der Extraklasse und schaltet einen Gang höher: Vier Städte, 

vier Kartbahnen, ein Ziel – Innovationen erlebbar machen. Die "Kindermann Xperience 

Tour 2025" verbindet die Präsentation von Produktneuheiten mit Motorsport-Feeling 

und Networking beim Boxenstopp.

Vier Locations mit vielen Impressionen – die Termine im Überblick:

7. Oktober 2025 – Ecodrom, Neu Ulm

9. Oktober 2025 – Michael Schumacher Kartcenter, Kerpen

14. Oktober 2025 – Sax Racing, Leipzig

16. Oktober 2025 – Kart o Mania, Hannover 

Anmeldung und Informationen unter: www.kindermann.de/company/xperience-tour-2025.
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Produktivität trifft auf exzellenz –  
_Die imageprograf tx- und tz-serie

1) DIN A1, Querformat, Zeichnung auf Normalpapier, schnellste Druckeinstellung
2) EPEAT Gold, eingetragen in den USA

Maximieren Sie den Druck im Produktionssegment mit den nach-
haltigen 36" (91,4 cm) und 44" (111,8 cm) 5-Farb-Druckern, die Pro-
duktivität mit intuitiver Funktionalität, professioneller Bildqualität 
und robuster Sicherheit bieten. Konzipiert für Bau- und Fertigungs-
unternehmen (AEC&M), größere Architektur- und Ingenieurbüros, 
öffentliche Einrichtungen und Verwaltungen sowie Druckdienstleister.

Nehmen Sie direkt mit uns Kontakt auf unter 02151/345 445,  
lfp@canon.de oder scannen Sie direkt den QR-Code. 
Fragen Sie nach unseren aktuellen Rabatt-Aktionen und  
sparen Sie beim Kauf eines neuen imagePROGRAF TX und TZ.
Erfahren Sie mehr über die imagePROGRAF Großformat-
drucksysteme unter canon.de/lfp

DIE HIGHLIGHTS
• Bis zu 4 (iPF TZ-32000) bzw. 3,3 (iPF TX-3200/TX-4200) 
  DIN-A1-Seiten pro Minute¹ 
• Höchste Strichgenauigkeit und leuchtende Farben
• Wetterfeste Drucke dank pigmentierter Tinte LUCIA TD  
  auf wasserfesten Medien
• PIN-Code-Druck, erweiterte Authentifizierungs- Prozesse 
  und sichere Festplattenlöschung für höchste Sicherheit
• Bis zu 29 % weniger Stromverbrauch gegenüber dem  
  Vorgängermodell und mit EPEAT Gold zertifiziert²

PRODUKTIONSPROFI – imagePROGRAF  
TX-3200/TX-4200, hier mit optionalem  
Scanner Z36 und 2. Rolle

KLASSENBESTER – imagePROGRAF TZ-32000  
mit Hochleistungs stapelablage und 2. Rolle,  
optional erweiterbar mit Scanner Z36



Jetzt auf Windows 11 umsteigen und
zukunftssicher bleiben. 

tarox.de

CREATIVITY

„Das TAROX MODULA·X ist mehr
als ein Notebook – es ist eine smarte,
anpassungsfähige Lösung für Business-
Profis, Kreative und IT-Entscheider.“

JÖRG POTTHOFF
TAROX Product Management

WARUM MODULA·X?

Leistungsstark
Intel® Core™
Ultra Prozessor

Brillantes Display
4K OLED/16:10 für
gestochen scharfe
Bilder

Maximale Sicherheit
Windows Hello Fingerprint,
Privacy-Switch

Modular & vielseitig
Lässt sich an unter-
schiedliche Arbeits-
weise anpassen


